


1

МИНИСТЕРСТВО ОБРАЗОВАНИЯ И НАУКИ РОССИЙСКОЙ ФЕДЕРАЦИИ

федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение

высшего образования

«РОССИЙСКИЙ ГОСУДАРСТВЕННЫЙ

ГИДРОМЕТЕОРОЛОГИЧЕСКИЙ УНИВЕРСИТЕТ»

Кафедра «Экономики и управления»

ВЫПУСКНАЯ КВАЛИФИКАЦИОННАЯ РАБОТА
по направлению подготовки 38.03.0 1 Экономика

(квалификация-бакалавр)

На тему «Пути повышения финансовой устойчивости и платежеспособности
предприятия сферы технического обслуживания (на примере TOYOTA-SUBARU-
автоцентр - ООО «Горизонт плюс»)»

Исполнитель Малыгина Мария Сергеевна

Руководитель к.э.н., Яйли Дмитрий Ервантович

«К защите допускаю»

Заведующий кафедрой  ________________________

                доктор экономических наук, профессор

               Темиров Денилбек Султангириевич

«____» _________ 2018 г.

Туапсе



2

2018

ОГЛАВЛЕНИЕ

Введение................................ ................................ ................................ ................... 3

Глава 1 Теоретические аспекты плат ежеспособности и финансовой

устойчивости предприятий малого бизнеса ................................ ....................... 6

1.1 Понятие и сущность финансовой устойчивости и платежеспособности

предприятий................................ ................................ ................................ ...... 6

1.2 Показатели, характеризующие финансовую устойчивость и

платежеспособность предприятия ................................ ................................ . 12

1.3 Особенности оценки финансовой устойчивости на предприятиях

малого бизнеса................................ ................................ ................................ 17

Глава 2 Анализ и оценка финансовой устойчивости и платежеспособности

TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс»............................... 22

2.1 Организационно - экономическая характеристика предприятия .......... 22

2.2 Оценка показателей рентабельности и платежеспособности ООО

«Горизонт Плюс» ................................ ................................ ........................... 29

2.3.Анализ динамики показателей финансовой устойчивости и

платежеспособности исследуемого объекта ................................ ................. 38

Глава 3 Пути повышения финансовой устойчивости и платежеспособности

предприятия сферы техобслуживания ( на примере TOYOTA-SUBARU-

автоцентр- ООО «Горизонт плюс») ................................ ................................ ... 44

Заключение ................................ ................................ ................................ ........... 53

Список использованной литературы ................................ ................................ 58

Приложение ................................ ................................ ................................ .......... 60



3

Введение

C позиции краткосрочной и долгосрочной перспективы финансовое

состояние предприятия оценивается показателями финансово й устойчивости и

платежеспособности, которые позволяют установить насколько рационально

предприятие управляет собственными и заемными средствами, а также может

ли оно своевременно и в полном объеме произвести расчеты по краткосрочным

обязательствам за счет текущих активов перед контрагентами  [14,с.59].

Исследование проблемы экономического анализа финансовых

результатов деятельности предприятия, обоснование применяемых методов

анализа, изучаемых явлений проводились рядом ученых -экономистов:

Басовским Л.Е., Бровкиной Н.Д., Гусевым А.А., Ковалевым В.В., Волковой

О.Н., Крыловым Э.И., Власовой В.М., Журавковой И.В., Прыкиной Л.В.,

Савицкой Г.В., Черновым В.А. и другими. Большой вклад в теорию

экономического анализа внес Баканов М.И. Эти авторы дают свое понимани е

проблем аудита и анализа финансовых результатов, и их мнения зачастую

весьма противоречивы.

Важным направлением исследования и оценки показателей

платежеспособности и ликвидности является изучение зарубежного опыта и

попытка адаптации элементов зарубежн ых методик на отечественных

предприятиях. Если предприятие финансово устойчиво, платежеспособно, оно

имеет преимущество перед другими предприятиями того же профиля в

привлечении инвестиций, в получении кредитов, в выборе поставщиков и в

подборе квалифицированных кадров [4,с.22].

Актуальность темы исследования  в условиях рыночной экономики

заключается в том, что возрастающая конкуренция затрудняет рост объемов

продаж, не позволяет вольно обращаться с ценами, и предприятиям приходится

постоянно искать различные способы сохранения своих конкурентных позиций

и увеличения прибыли. Объект исследования - экономические и
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организационные условия, их влияние на финансовые результаты деятельности

предприятия. Предмет исследования TOYOTA-SUBARU- автоцентр- ООО

«Горизонт плюс».

Сегодня как никогда ощущается недостаток использования методов

экономического анализа предприятиями, работающими в сегменте малого и

среднего бизнеса, недостаточно изучено фактическое состояние организации

анализа финансовых результатов деятельнос ти предприятия, и не определены

ее перспективы.

Цель исследования  нахождение путей повышения финансовой

устойчивости и платежеспособности предприятия сферы техобслуживания .

Для достижения поставленной цели исследования были поставлены и

следующие задачи:

— изучить теоретические и методические аспекты

платежеспособности и финансовой устойчивости;

— провести анализ и оценку уровня платежеспособности и

финансовой устойчивости предприятия сферы малого бизнеса;

— выработать пути повышения финансовой устойчивости и уровня

платежеспособности рассматриваемого объекта исследования.

Структура выпускной квалификационной работы включает в себя

введение, три главы, заключение и список литературы. В первой главе работы

изложены теоретические аспекты платежеспособности и финансовой

устойчивости предприятия. Вторая глава содержит анализ финансовой

устойчивости и платежеспособности станции технического обслуживания . В

третьей главе  даны рекомендации по повышению финансовой устойчивости и

платежеспособности предприятия сферы технических услуг. В заключении

сделаны выводы по итогам анализа финансовой устойчивости, даны

рекомендации и выделены предложения.

Методическую базу исследования составил системный подход. В

зависимости от решаемых задач применялись следующие научные методы

исследования: абстрактно-логический - при обосновании и разработке
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концептуального подхода к анализу, ориентированному на фактические и

организационные условия деятельности предприятия; расчетно -

конструктивный - для анализа и оценки финансовых результатов деятельности

предприятия как составной части экономического анализа и обоснования

направлений рациональной его организации на торговом предприятии;

исторический – для рассмотрения в динамике показателей финансовых

результатов деятельности предприятия; стат истический – для экономической

оценки факторов, определяющих уровень финансовых результатов

деятельности предприятия, выявление резервов и тенденций количественных и

качественных изменений показателей финансовых результатов;

монографический – для глубокого изучения взаимосвязей финансовых

результатов и эффективности хозяйствования.

Теоретической основой  для проведения исследования в выпускной

квалификационной работе послужили труды российских специалистов в сфере

менеджмента, экономики, и финансовых результатов деятельности такие как:

Шеремет А.Д. Чепелева К.О. Романовская А.А. Любушкин Н.П.  и др.

Информационной базой  для написания выпускной квалификационной

работы стали регламентирующие и отчетные документы предприятия за

последние три года.

Объем работы изложен на 59 листах и включает 10 таблиц, 1 рисунок, 4

формулы и 3 приложения.
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Глава 1 Теоретические аспекты платежеспособности и финансовой

устойчивости предприятий малого бизнеса

1.1 Понятие и сущность финансовой устойчивости и платежеспосо бности

предприятий

Оценка финансового состояния предприятия приобретает все большее

значение с развитием рыночных отношений в экономике. В зависимости от

целей пользователей финансовое состояние оценивается по различным

критериям. Для собственников контро льных пакетов акций и инвесторов

наиболее важным критерием является эффективность вложенного капитала и

его рентабельность. Кредиторов более всего интересует ликвидность

предприятия, поставщиков - его платежеспособность. Но независимо от целей

почти всех возможных контрагентов предприятия интересует его финансовая

устойчивость. Внешним проявлением финансовой устойчивости служит

платежеспособность предприятия  [3,с.107].

Платежеспособность отражает способность хозяйствующего субъекта

платить по своим долгам и  обязательствам в данный конкретный период

времени. Считается, что, если предприятие не может отвечать по своим

обязательствам к конкретному сроку, то оно неплатежеспособно. При этом на

основе анализа определяются его потенциальные возможности и тенденции для

покрытия долга, разрабатываются мероприятия по избежани е банкротства. В

учебнике  под редакцией В.А. Ивлева  дано определение финансовой

устойчивости, которая «представляет собой экономическую категорию,

выражающую такую систему экономических отношений , при которых

предприятие формирует платежеспособный спрос, способно при

сбалансированном привлечении кредита обеспечивать за счет собственных

источников активное инвестирование и прирост оборотных средств, создавать

финансовые резервы, участвовать в форми ровании бюджета» [5,с.18].
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Финансовая устойчивость предприятия во многом определяется уровнем

и качеством менеджмента, требующими постоянного совершенствования, что

должно быть направлено на обеспечение координации, взаимосвязанности и

интегрирования всех функций управления в единое целое. Неоднократно

многими специалистами в области имиджеологии была подчеркнута

немаловажная роль в обеспечении финансовой устойчивости предприятия ,

которую  играет формирование высокой культуры предприятия и , конечно же,

его репутация. Культура предприятия отражает его нравы, обычаи, поощряет

определенные нормы поведения персонала и привлекает подходящих

работников. Вторая группа внутренних факторов, путем воздействия на

которые можно повысить финансовую устойчивость предпри ятия,

представлена производственными факторами, куда входят: объем, ассортимент,

структура, качество продукции; себестоимость, обеспеченность основными

оборотными средствами и уровень их использования; наличие и степень

развития инфраструктуры; экология п роизводства [18,с.37].

Особое внимание предприятиям следует уделять определению

оптимального размера необходимых оборотных средств, т.к. данный показатель

непосредственно влияет на конечные результаты их деятельности. В процессе

удовлетворения потребности  предприятия в необходимых оборотных средствах

надо обращать внимание на качество поставляемых  оборотных средств, их

ассортимент, ритмичность поставок [15,с.81].

Финансово-экономические факторы образуют третью группу факторов,

направленных на повышение фи нансовой устойчивости предприятия, что

возможно по следующим направлениям: постоянный финансовый анализ

деятельности предприятия; повышение его платежеспособности; оптимизация

структуры имущества и источников его формирования; оптимизация

соотношения собственных и заемных средств; повышение прибыльности и

рентабельности.Аспект влияния совокупности факторов применителен и к

платежеспособности, как важнейшей составляющей финансовой устойчивости

предприятия.
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«Платежеспособность есть результирующее состояние ф инансов

предприятия, определяемое качеством его финансовых потоков », - отмечает в

учебнике по финансовому анализу предприятия Волкова О.Н. В российском

хозяйстве существует интегрирующее влияние негативных факторов на

платежеспособность предприятия, проис ходит трансформация влияния этих

факторов в массовую неплатежеспособность компаний. В то же время текущая

платежная способность предприятия воздействует на все внешнее

макроэкономическое пространство, влияющее в свою очередь на каждого

участника финансовых расчетов [2,с.45].

Платежеспособность предприятия подвержена влияниям, которые

генерируются как самим хозяйствующим субъектом, так и возникающим извне.

Группу внешних факторов, влияющих на платежеспособность предприятия,

составляют: импортоориентированнос ть спроса, слабость правового режима,

инфляция издержек, противоречивая государственная финансовая политика,

чрезмерная налоговая нагрузка, бюджетное недофинансирование,

государственное или муниципальное участие в капитале предприятия.

К внутренним факторам, оказывающим дестабилизирующее воздействие

на финансы предприятия, относят: дисбаланс функционально -управленческой

конфигурации, не конкурентоспособность продукции, неинтенсивный

маркетинг, нерентабельность бизнеса, износ основных средств, неоптимальные

долги и запасы, раздробленность уставного капитала  [20,с.46].

Таким образом, можно сделать вывод, что влияние всех перечисленных

выше факторов может ослаблять финансовую устойчивость предприятия и

понижать его платежеспособность, особенно, если влияние вну тренних

факторов  дополняется взаимодействием с внешними и наоборот. Однако

данная взаимосвязь факторов может оказывать и благотворное влияние на

финансовое состояние организации, в т.ч. и на ее финансовую устойчивость и

платежеспособность, в силу возможно го регулирования факторов самим

предприятием.
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Проводя оценку научных подходов к понятиям финансовой устойчивости

и платежеспособности предприятий малого бизнеса, необходимо выделить тот

факт, что в экономической литературе до настоящего времени не выработ ан

единый подход к определению сущности понятий финансовой устойчивости и

платежеспособности предприятия. По мнению А.Д.Шеремета и Е.В.Негашева,

финансовая устойчивость выступает одной из важнейших характеристик

финансового состояния предприятия. Особенно яркое отражение эта мысль

нашла в предложенной А.Д.Шереметом и Е.В.Негашевым классификации

финансового состояния предприятия по степени его финансовой устойчивости.

Ими выделено четыре типа финансового состояния, в которых может

находиться предприятие: абсолютная устойчивость финансового состояния,

нормальная устойчивость финансового состояния, неустойчивое финансовое

состояние, кризисное финансовое состояние. Следует обратить внимание на то,

что для оценки финансовой устойчивости предприятия ими рекомендов ана

определенная, только ей присущая система показателей, в которую не входят

показатели платежеспособности, ликвидности, рациональности размещения и

использования имущества [21,с.158].

Позицию, почти полностью совпадающую с названными выше авторами,

занимает О.В. Ефимова, хотя она и не дает определения сущности финансового

состояния и финансовой устойчивости, это видно из содержания ее работы.

Несколько иную позицию по раскрытию сущности финансового состояния

предприятия, его финансовой устойчивости и взаи мосвязи между ними

занимает Г.В.Савицкая. С одной стороны, давая характеристику понятиям

финансового состояния и финансовой устойчивости предприятия, она

справедливо пишет, что финансовое состояние предприятия – это

экономическая категория, отражающая сост ояние капитала в процессе его

кругооборота и способность субъекта хозяйствования к саморазвитию на

фиксированный момент времени.

Затем Г.В. Савицкая отмечает, что финансовое состояние может быть

устойчивым, неустойчивым (предкризисным) и кризисным. Наряду  с этим
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подчеркивается, что финансовое состояние предприятия, его финансовая

устойчивость и стабильность зависят от результатов его производственной и

коммерческой. Изложенный  подход, по существу, совпадает с характеристикой

финансового состояния, его устойчивости и взаимосвязи между ними, которую

дают указанные выше авторы. С другой стороны, Г.В. Савицкая допускает

нечеткость в разграничении таких понятий, как «финансовое состояние» и

«финансовая устойчивость». Данный вывод подтверждается следующим ниже

определением финансовой устойчивости предприятия, которое дает Г.В.

Савицкая: «финансовая устойчивость предприятия – это способность субъекта

хозяйствования функционировать и развиваться, сохранять равновесие своих

активов и пассивов в изменяющейся внутрен ней и внешней среде,

гарантирующее его постоянную платежеспособность и инвестиционную

привлекательность в границах допустимого уровня риска » и далее:

«Следовательно, устойчивое финансовое состояние не является счастливой

случайностью, а  выступает итогом грамотного, умелого управления всем

комплексом факторов, определяющих результаты хозяйственной деятельности

предприятия». При таком подходе в понятие финансовой устойчивости

вкладывается даже более широкое содержание, чем  в понятие финансового

состояния предприятия [19, с.71].

Исходя из выше изложенного, можно сделать вывод, что указанные

авторы стоят на позиции, что финансовое состояние является более широким

понятием, чем финансовая устойчивость, а финансовая устойчивость выступает

одной из составных частей характеристики финансового состояния

предприятия. К сожалению, необходимо отметить, что не все авторы занимают

столь четкую позицию по указанным вопросам. Различную интерпретацию

финансовой устойчивости и платежеспособности предприятия дают и

приверженцы трех научно-финансовых школ. Для проведения  сравнительной

оценки исследуем мнения следующих представителей этих школ: Ковалева

В.В. (Санкт-петербургская научно-финансовая школа); Колчиной И.С.

(Московская научно-финансовая школа); Сергеева В.Н. (Балтийс кая научно-
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финансовая школа). Анализ проведем в двух аспектах: понятийном и

расчетном. Так, например, Ковалев В.В. подразумевает под финансовой

устойчивостью предприятия его способность отвечать лишь по своим

долгосрочным обязательствам, в то время, как Ко лчина И.С. считает, что

сущностью финансовой устойчивости является обеспечение всех его запасов и

затрат источниками их формирования. Таким образом, финансовая

устойчивость по Колчиной при прочих равных условиях требует большей

обеспеченности, нежели финан совая устойчивость по Ковалеву.

Однако наибольшие требования к финансовой устойчивости предприятия

предъявляет представитель Балтийской научно -финансовой школы Сергеев

В.Н. Он считает, что необходимым условием признания состояния предприятия

финансово устойчивым является его развитие на основе роста прибыли

капитала, при сохранении платежеспособности и кредитоспособности  [16,с.77].

Рассмотрев понятийный аспект финансовой устойчивости и

платежеспособности предприятия можно сделать вывод о том, что Балтийск ая

финансово-научная школа к понятию финансовой устойчивости предъявляет

большие требования, чем Санкт - Петербургская и Московская школы, однако, в

то же время не уточняет аспект срочности в понятии платежеспособности. Суть

оценки финансовой устойчивости п редприятия состоит в проблеме оценки

способности предприятия отвечать по своим долгосрочным обязательствам. В

основе соответствующей методики оценки – расчет показателей,

характеризующих структуру капитала (долгосрочных источников) и

возможности поддерживать данную структуру. Таким образом, исходя из

теоретических основ анализа платежеспособности и финансовой устойчивости ,

можно сделать следующие выводы:

Финансовая устойчивость – это экономическая категория, выражающая

такую систему экономических отношений,  при которых предприятие

формирует платежеспособный спрос, способно при сбалансированном

привлечении кредита обеспечивать за счет собственных источников активное

инвестирование и прирост оборотных средств, создавать финансовые резервы,
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участвовать в формировании бюджета. На финансовую устойчивость и

платежеспособность предприятия оказывают влияние группы внешних и

внутренних факторов, воздействие которых может ослаблять финансовую

устойчивость предприятия и понижать его платежеспособность, особенно, если

влияние внутренних дополняется взаимодействием с внешними, и наоборот.

Однако данная взаимосвязь факторов может оказывать и благотворное влияние

на финансовое состояние организации, в т.ч. и на ее финансовую устойчивость

и платежеспособность, в силу возможно го регулирования факторов самим

предприятием. В силу своего экономического происхождения, понятия

финансовой устойчивости и платежеспособности, как и большинство

экономических категорий, различными авторами интерпретируются по -

разному, что приводит к затруднениям в проведении их анализа [17,с.19].

1.2 Показатели, характеризующие финансовую устойчивость и

платежеспособность предприятия

Завершенность и целостность анализа, имеющего экономическую

направленность, в значительной степени определяется обоснован ностью

используемой совокупности критериев. Как правило, эта совокупность

включает качественные и количественные оценки, однако ее основу обычно

составляют исчисляемые показатели, имеющие понятную интерпретацию и, по

возможности, некоторые ориентиры (преде лы, нормативы, тенденции). Следует

различать анализ, ориентированный на прошлое, и анализ, ориентированный на

будущее. По мнению Г.С.Токаренко «анализ, ориентированный на будущее,

отличается от анализа, ориентированного на прошлое, прежде всего

необходимостью разработки корректирующих мероприятий, позволяющих

вывести предприятие на требуемый уровень. Но, как и в первом случае, так и во

втором, в первую очередь определяются причины отклонений. При проведении

анализа причин отклонений данных можно использоват ь систему показателей,
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которая позволяет установить логическую цепочку влияния отдельных

составляющих на интегральный показатель » [19,с.24].

Так, Т.Б.Бердникова выделяет следующие основные показатели

финансовых результатов деятельности предприятия [ 3,с.52]: выручка от

реализации продукции (работ, услуг), выручка нетто (общая выручка за

вычетом НДС, акцизов и аналогичных обязательных платежей), балансовая

прибыль, чистая прибыль.

Авторы Крылов Э.И., Власов В.М., Журавкова И.В. в своей работе

«Анализ финансовых результатов, рентабельности и себестоимости

продукции» перечисляют наиболее важные показатели финансовых

результатов, характеризующие абсолютную эффективность хозяйствования

предприятия, к которым относятся: прибыль (убыток) от реализации, прибыль

(убыток) от финансово-хозяйственной деятельности, прибыль (убыток)

отчетного года, нераспределенная прибыль (убыток) отчетного года  [8,с.91].

По мнению Круль Г.Я., основными показателями эффективности

деятельности предприятия следует считать валовую прибыль, пр ибыль от

продаж, прибыль до налогообложения, прибыль от обычной деятельности и

чистую (нераспределенную) прибыль  [9, с.88].

По мнения Бровкиной Н.Д., выручка от продажи товаров, продукции,

работ, услуг используется для формирования информационной базы для

анализа таких важнейших показателей результативности работы организации,

как оборачиваемость активов, средняя продолжительность сроков погашения

дебиторской и кредиторской [2,с.16].

Для успешного анализа названный автор предлагает учитывать, что

финансовые результаты деятельности предприятия зависят от таких

показателей, как себестоимость реализации продукции (работ, услуг),

коммерческие и управленческие расходы, операционные доходы и расходы,

внереализационные доходы и расходы, величина отвлеченных средс тв, налог на

прибыль. Прибыль как конечный финансовый результат деятельности

предприятия представляет собой положительную разницу между общей суммой
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доходов и затратами (расходами) на производство и реализацию продукции с

учетом других хозяйственных операц ий. Убыток, напротив - это отрицательная

разница между доходами и расходами по всем хозяйственным операциям

предприятия. Важнейшая роль прибыли в развитии предприятия определяет

необходимость непрерывного управления ею в целях роста эффективности

хозяйственной деятельности [13, с.65].

Процесс управления прибылью включает в себя осуществление таких

функций, как планирование конечных финансовых результатов, учет

формирования, распределения и использования прибыли, оценка и анализ

достигнутого уровня, оценка э ффективности принятого управленческого

решения. Отсюда, изучая конечные финансовые результаты деятельности

предприятия, важно анализировать не только динамику, структуру, факторы и

резервы роста прибыли, но и соотношение эффекта (прибыли) с имеющимися

или использованными ресурсами, а также с доходами предприятия от его

обычной и прочей хозяйственной деятельности.

Национальный стандарт отчета о прибылях и убытках содержит

несколько показателей прибыли: валовая прибыль, прибыль (убыток) от

продаж, прибыль (убыток) до налогообложения, прибыль (убыток) от обычной

деятельности, чистая прибыль (нераспределенная прибыль, непокрытый

убыток).

Если анализировать выдержки А.А. Гусева в статье «Концепция EVA и

оценка эффективности деятельности компании» , то отчетливо можно увидеть,

что он предлагает в качестве индикатора прибыльности использовать

экономическую добавленную стоимость (англ. Economic Value Added - EVA).

Этому показателю не присущи недостатки классических показателей для

измерения прибыльности, которые им еют ряд недостатков [7, с.58]:

1) при помощи законных бухгалтерских приемов можно искусственно

увеличить или уменьшить размер показываемой прибыли;

2) бухгалтерские показатели не отражают временную стоимость денег и,

прежде всего, риски инвесторов;
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3) показатели рентабельности конкретной компании в недостаточной

мере коррелируют со стоимостью ее акций на рынке капиталов, что может

привести в заблуждение лиц, принимающих решения относительно развития

данной компании.

Показатель EVA понимается как чистая приб ыль от производственной

деятельности, уменьшенная на затраты на капитал. Основной формулой для

расчета показателя EVA является следующая  [23,с.67]:

EVA = NOPAT-K*CC  (1.1)

где, NOPAT - прибыль от операционной деятельности компании после

налогообложения, но до процентных выплат по заемным средствам;

К - капитал, вложенный в активы, которые служат для обеспечения

оперативной деятельности компании;

СС - средневзвешенная стоимость капитала, WACC.

Далее рассмотрим подробнее логику формирования показателей

рентабельности реализованной продукции или рентабельности продаж и

показателей рентабельности производственных активов.

В экономической литературе р ентабельность продаж предлагается

рассчитывать, как отношение прибыли от реализации продукции или чистой

прибыли к сумме полученной выручки. Этот показатель определяется как в

целом по предприятию, так и по отдельным видам продукции.  Определим

формулы расчетов, предложенные А.А. Гусевым:

Рпр = Ппр/Впр*100  (1.2)

Рпр = ЧП/Впр*100 (1.3)

где, Рпр - рентабельность продаж в целом по предприятию,

Ппр - прибыль от продаж, руб.;
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Впр - выручка от продаж, руб.;

Рпр - рентабельность продаж в целом по предприятию, рассчитанная

по чистой прибыли, процентов;

ЧП - чистая прибыль, руб.

При использовании формулы ( 1.2) рассчитывается рентабельность

продаж как отношение прибыли от продаж, представляющей собой разницу

между выручкой от продаж и суммой затрат, которые относятся к

реализованной продукции, включая коммерческие и уп равленческие расходы, к

величине выручки от продаж. Расчет рентабельности продаж по чистой

прибыли с сохранением в знаменателе показателя «выручка от продаж», как в

формуле (1.3), правомерен для тех предприятий, в текущей деятельности

которых операционная и внереализационная деятельность незначительна.

Соответственно чистая прибыль практически отличается от прибыли от продаж

только по результатам ее налогообложения. В этом случае рентабельность

отразит величину процентов (или копеек в одном рубле) прибыли п осле

налогообложения, содержащуюся в выручке от продаж  [11,с.8].

Если же предприятие имеет достаточно развитую операционную и

внереализационную деятельность, то чистая прибыль является результатом не

только выручки от продаж, но и доходов от операционной и

внереализационной деятельности. Следовательно, соотнесение чистой прибыли

только с величиной выручки от продаж приводит к завышению истинного

значения рентабельность, которую правильнее называть уже рентабельностью

обычной деятельности. Рентабельность обычной деятельности можно

определить по следующей формуле:

Роб.д. = ЧП/(Впр + Доп + Двнер) х 100 (1.4)

где, Роб.д. - рентабельность обычной деятельности в целом по

предприятию, процентов;

Доп - доходы от операционной деятельности, руб.;
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Двнер - доходы от внереализационной деятельности, руб.

При этом прибыль от операционной деятельности представляет собой

разницу между доходами и расходами по операционной деятельности, то же

можно сказать и о прибыли от внереализационной деятельности.

ЧП = Ппр + (Доп - Роп) + (Двнер -Рвнер) - Нпр (1.5)

где, Роп - расходы по операционной деятельности, руб.;

Рвнер - расходы по внереализационной деятельности, руб.;

Нпр - налог на прибыль, руб.

Безусловно, при расчете рентабельности продаж в числителе формулы

(1.4) можно использовать маржинальную (валовую) прибыль, прибыль до

налогообложения, прибыль от обычной деятельности [2 5, с.119].

Для эффективного использования прибыли, необходимо управлять ею в

целях роста эффективности деятельности организации. Поэтому ведущими

западными фирмами активно используется метод VBM - менеджмент на основе

интегрированного показателя - стоимость компании. Также предлагается в

качестве индикатора прибыльности использовать экономическую добавленную

стоимость — EVA. Немаловажным условием анализа финансовых результатов,

наряду с анализом показателей прибыльности предприятия, является анализ

соотношения прибыли с имеющимися ресурсами и доходами от его обычной и

прочей деятельности, то есть анализ показателей рентабельности:

рентабельности продаж и рентабельности производственных активов, что

позволяет получить наиболее полную информацию об уровне рентабельности

торгового предприятия. Поэтому в следующем подразделе исследования

рассматриваются источники информации для проведения анализа финансовых

результатов деятельности предприятия  по продаже автозапчастей и ремонта

автомобилей.

1.3 Особенности оценки финансовой  устойчивости на предприятиях

малого бизнеса
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Из отечественной и зарубежной литературы известно, что традиционный

анализ финансового состояния хозяйствующих субъектов проводится на базе

обработки комплекта выходных форм отчетности и расчета большого

количества коэффициентов, а выводы, вытекающие из анализа отчетных дат,

порой переносятся на весь период, хотя так можно поступать только тогда,

когда события являются равновеликими.

Разумеется, оценка платежеспособности более важна, чем оценка

ликвидности, поскольку лучше иметь в наличии надежное платежное средство,

чтобы погасить свои долги и обязательства, чем активы с сомнительным или

неустановленным уровнем ликвидности. Очевидно, что если бы оценка

ликвидности или платежеспособности активов в виде баллов ил и

коэффициентов имелась в бухгалтерском баланса, то анализ финансово -

экономического состояния предприятия значительно упростился. Но поскольку

такая оценка отсутствует, то из всех активов наиболее ликвидными и

платежеспособными являются только денежные сре дства [12,с.103].

Таким образом, приведенные отличия анализа финансовой устойчивости

от традиционного анализа отражают разные подходы к оценке финансово -

экономического состояния предприятия  сферы малого бизнеса , что,

несомненно, отражается на результатах а нализа и своевременности устранения

выявленных отклонений. Кроме того, в ходе проведения традиционного

анализа определение ликвидности предприятия, горизонтальный и

вертикальный анализ статей баланса, а также расчет различных коэффициентов

не позволяет получить оценку работы предприятия за год. Очевидно, что в

оценке финансово-экономического состояния нуждаются все участники

хозяйственного процесса.

Одним из основных условий жизнеспособности предприятия является

соответствие источников собственных и заемны х средств, стратегическим

целям развития предприятия, так как недостаточная финансовая устойчивость

может привести к его неплатежеспособности, что выражается в отсутствии
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денежных средств, необходимых для расчетов с внутренними и внешними

партнерами, а также с государством. В то же время наличие существенных

остатков свободных денежных средств осложняет деятельность предприятия за

счет их иммобилизации в излишне материально -производственные затраты и

запасы. Следовательно, под финансовой устойчивостью подра зумевают

эффективное формирование и использование денежных фондов, необходимых

для продуктивной производственной и коммерческой деятельности.

Собственными финансовыми ресурсами являются, в первую очередь: чистую

прибыль и амортизационные отчисления.

Платежеспособность предприятия является внешним проявлением

финансовой устойчивости. Платежеспособность можно считать

удовлетворительной, если выполняются следующие условия  [22,с.27]:

 предприятие обладает свободными денежными средствами на

счетах в банках;

 у предприятия отсутствует длительная просроченная задолженность

перед поставщиками, подрядчиками, банками, персоналом и бюджетом;

 предприятие располагает собственными оборотными средствами на

начало и конец отчетного периода.

Низкое значение показателя платеже способности предприятий сферы

малого бизнеса может быть как случайным, временным, так и длительным

(хроническим). Длительная неплатежеспособность может привести компанию к

банкротству. Возможность хозяйствующего субъекта развиваться в основном за

счет собственных источников финансирования свидетельствует о высшем типе

финансовой устойчивости. Кредитоспособным считается хозяйствующий

субъект, у которого имеется возможность не только получить кредит, но и

способность вовремя вернуть кредитору взятую сумму с у платой

причитающихся процентов за счет внутренних финансовых ресурсов. За счет

собственных доходов предприятие не только способно погашать ссудную

задолженность перед банками, своевременно выполнять свои обязательства
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перед бюджетом по налогу на прибыль, н о и инвестировать собственные

средства на капитальные затраты.

Для того чтобы поддерживать финансовую устойчивости необходим не

только рост абсолютной массы прибыли, но и ее уровня относительно

вложенного капитала или операционных издержек, т.е. рентабельн ости. Однако

необходимо не забывать, что высокая доходность сопряжена с высоким

уровнем риска. На практике это означает, что вместо прибыли предприятие

может понести существенные убытки и даже стать банкротом. Если

предприятие финансово устойчиво, то оно с пособно путем целесообразного

использования финансовых ресурсов обеспечивать бесперебойность процесса

производства и реализации готовой продукции, а также затраты по его

расширению и обновлению.

Финансовая устойчивость предприятия зависит от результатов ег о

производственно-коммерческой деятельности. Если с успехом выполняются

показатели бизнес-плана, то это положительно влияет на финансовое состояние

предприятия. В ином случае происходит повышение издержек производства,

снижение выручки от реализации и сумм ы прибыли и как следствие ухудшение

финансового состояния предприятия и его платежеспособности  [10,с.70].

Например, Г.Г.Гурьев подходит к финансовой устойчивости с

воспроизводственных позиций и математической теории устойчивости . В этом

случае устойчивость характеризуется способностью объекта восстановить

прежние значения критериев, несмотря на возмущающие воздействия. Одни из

основных критериев устойчивости – критерий Найквиста, согласно которому,

если амплитудно-фазовая характеристика или реакция системы на различные

возмущения будет иметь коэффициент меньше единицы, то процесс будет

затухающим или устойчивым к возмущениям. При переводе в стоимостные

категории данный критерий будет звучать так: в финансово устойчивом

объекте соотношение стоимостного выраже ния возмущения не превосходит

стоимости потерь объекта от воздействия данного возмущения. Исходя из

вышеизложенного, Г.Г.Гурьев делает вывод, что полную картину
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воспроизводственных процессов можно получить, включая в анализ как

статистические, так и динами ческие критерии оценки, учитывающие

направленность изменения статических показателей с течением времени.

Соглашаясь с данным подходом, можно говорить о том, что оценка финансовой

устойчивости малых и средних предприятий должна базироваться как на

статистических показателях (влияние на платежеспособность предприятия), так

и динамических [1, с.28].

Развитие предприятий малого и среднего бизнеса в России

свидетельствует о его большом финансовом потенциале. Основное

преимущество малых и средних компаний, по сра внению с крупным бизнесом,

заключается в меньших потребностях малых форм хозяйствования в

финансовых ресурсах при их становлении и развитии. В то же время, в связи с

более высокой оборачиваемостью, в большинстве предприятий малого и

среднего бизнеса эффективность использования финансовых ресурсов выше,

чем в крупных организациях.

Одним из основных требований эффективного функционирования

субъекта малого и среднего бизнес а, является соответствие состояния

финансовых ресурсов, как требованиям рынка, так и по требностям развития

предприятия. Это связано с тем, что низкая финансовая устойчивость может

повлечь неплатежеспособность предприятия и отсутствия у него средств для

развития бизнеса, а избыточная – препятствовать развитию, увеличивать

расходы предприятия за счет излишних запасов и резервов. Для достижения

этих целей необходимо широко применять методы и приемы финансового

анализа, использовать соответствующее информационное обеспечение. В ходе

проведения анализа необходимо помнить, что определение финансово го

результата обуславливается выбранной руководством предприятия финансовой

стратегией и сформированной на ее основе учетной политикой. Все это дает

возможность нахождения рационального подхода в управлении величиной

финансовых результатов, как в текущем п ериоде, так и на перспективу.

Финансовая устойчивость выступает основным условием эффективности
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функционирования предприятия и тем самым, ее обеспечения должно

выступать основой конкурентного поведения малого и среднего бизнеса.

Глава 2 Анализ и оценка финансовой устойчивости и платежеспособности

TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс»

2.1 Организационно - экономическая характеристика предприятия

TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс» является

коммерческой организацией  и осуществляет свою деятельность с 1994 года.

Общество учреждено и действует на основании Устава и в соответствии с

Гражданским Кодексом РФ, Законом «Об обществах с ограниченной

ответственностью».

Общество является юридическим лицом, обладает обособленным

имуществом, отражаемом на самостоятельном балансе, имеет расчетный счет и

иные счета в учреждениях банка, как в РФ, так и за рубежом в соответствии с

законодательством, имеет свой фирменный знак. Уставный капитал общества

составляет 19 000 рублей и разделен на 100 долей – акций номинальной

стоимостью 190 рублей каждая. Высшим органом управления общества

является собрание его участников.

Общество ведет оперативный, бухгалтерский и статистический учет в

соответствии с установленным порядком и предоставляет отчетность

соответствующим органам. Единоличным исполнительным органом является

генеральный директор. Прекращение деятельности общества осуществляется

путем его реорганизации и ликвидации. Основания, условия и процедура

прекращения деятельности общества регламентированы стат ьями 42, 45, 46

Закона РФ «Об обществах с ограниченной ответственностью».

Местонахождение TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс»:
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Российская Федерация, г .Новороссийск. Общество осуществляет следующие

виды деятельности:

 торговля автотранспортными средствами и мотоциклами;

 оптовая и розничная торговля узлами и принадлежностями;

 организация технического обслуживания и ремонта автомобилей  и

мотоциклов;

 создание сети магазинов по реализации автомобилей,  мотоциклов и

запасных частей к ним;

 комиссионная реализация автомобилей, запасных частей к ним;

 услуги по оптовой торговле автомобильными шинами ;

 сервисное обслуживание реализации автомобилей;

 автотранспортные услуги и перевозки.

Реализация автомобилей, в частности, автомобилей « TOYOTA» и

«SUBARU», осуществляется на основании дилерского договора «О продаже и

обслуживании» с ООО «Горизонт плюс». TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО

«Горизонт плюс» создано для осуществления производственной, торговой,

научно-исследовательской, другой хозяйственной деятельности с це лью

получения соответствующей прибыли (дохода). Структура компании отражена

на рис. 2.1. Отображение линейной структуры предполагает, что сотрудники

имеют четкие и структурированные обязанности, которые закреплены в

письменном виде (это должностные инструк ции, приказы и распоряжения).
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Рис. 2.1 Структура ООО «Горизонт Плюс» 1

Предприятие имеет следующую производственную базу:

 административное здание, полезная площадь - 1800 м2; площадь

подвальных складских помещений - 500 м2, стоимость на 01.01.2017 г.

составляет 23310014 рублей, предназначено для офиса, оформления продажи

автомобилей, хранения товаров предприятия, часть помещений сдается в

аренду; прибыль от  частичной сдачи помещений в аренду в 2016 году

составила 8300372 руб., а в 2017 году - 4200965 руб., снижение прибыли

вызвано экономическим кризисом.

 открытая площадка площадью 790 м 2, огорожена бетонными

плитами высотой 3 м. По верху плит натянута «колючая» проволока. Площадка

охраняется вооруженной охраной, предназначена для размещения и продажи

автомобилей. На площадке умещается около 60 автомобилей.

 8 штук железобетонных гаражных боксов площадью 30 м 2 каждый,

боксы оборудованные смотровыми ямами и предназначены для выполнения

предпродажной подготовки и ремонта автомобилей.

1 Рисунок составлен автором
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 рабочие места сотрудников оборудованы компьютерной техникой и

множительной электронной аппаратурой.

Прибыль, полученная от продажи автомобилей и от сдачи помещений в

аренду, расходуется на строительство технического центра по обслуживанию

автомобилей, расширения площади магазина запчастей и выставки продажи

автомобилей компаний TOYOTA и SUBARU.

Как показывают результаты анализа о сновные производственные

средства автоцентра ООО «Горизонт плюс» совершают хозяйственный

кругооборот, который состоит из следующих стадий: износ основных с редств,

амортизация, накопление средств для полного восстановления основных

средств, их замена путем осуществления капитальных вложений. Методы

оценки основных средств зависят  полностью от источников их поступления на

предприятие. В целях создания финансовых условий для ускорения внедрения

в производство научно-технических достижений и повышения

заинтересованности предприятия в обновлении активной части основных

фондов автоцентр - ООО «Горизонт плюс» имеет право применять ускоренную

амортизацию. Это метод более быстрого по сравнению с нормативными

сроками службы полного перенесения балансовой стоимости основных средств

на издержки производства и обращения. Нельзя не отметить, что своеобразной

формой кредитования TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс»

является финансовый лизинг , которым автоцентр  стал пользоваться с конца

2017 года. Суть лизинга в том, что он позволяет осуществить финансирование

сделок по использованию имущества через аренду. Если автоцентр не имеет на

момент оформления сделки на покупку оборудования свободных средств, он

может обращается в лизинговую компанию «Юг - экспресс» г.Новороссийск. В

соответствии с заключенным договором лизинговая компания полностью

оплачивает производителю оборудования его стоимость и сдает его в аренду

автоцентру с правом выкупа в конце аренды. Таким образом, TOYOTA-

SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс» получает долгосрочную ссуду от

лизинговой фирмы, которая постепенно погашается в результате отнесения
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платежей по лизингу на себестоимость продукции. Лизи нг позволяет получить

оборудование начать его эксплуатацию, не отвлекая средства из оборота.

К нематериальным активам относят: приобретенные предприятием за

плату патенты, лицензии, торговые марки и товарные знаки, другие права по

использованию производственной информации, земли и природных ресурсов,

программные продукты для ЭВМ, оплату брокерских мест на биржах, права на

интеллектуальную собственность и др. Нематериальные активы числятся в

составе активов предприятия до тех пор, пока они приносят доход. В течение

расчетного срока действия активов их необходимо амортизировать, т.е.

постепенно перенести их стоимость на выпускаемый продукт. Затраты в

нематериальные активы окупаются за счет дополнительной выручки или

дополнительной прибыли (снижения себестоимос ти), которые получает

TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс» в результате их

применения или использования в своей хозяйственной деятельности.

Стоимость нематериальных активов включает расходы по их приобретению и

доведению до состояния, когда они м огут быть использованы с выгодой для

предприятия.

Рассматривая организацию аналитической работы В. П.Ковалев [19, с.85]

предполагает следующую двухмодульную структуру: экспресс -анализ

финансового состояния, детализированный анализ финансового сост ояния. По

его мнению, экспресс-анализ целесообразно выполнять в три этапа:

подготовительный этап, предварительный обзор финансовой отчетности,

экономическое чтение и анализ отчетности, третий этап - основной в экспресс-

анализе. Его цель - обобщенная оценка результатов хозяйственной

деятельности и финансового состояния предприятия. Для оценки и

характеристики общей направленности финансово -хозяйственной деятельности

необходимо выявить ряд наиболее важных показателей, характеризующих

финансово-хозяйственную деятельность предприятия. К ним можно отнести:

общая стоимость имущества организации, равная итогу баланса (строка 700);

стоимость мобилизованных (внеоборотных) средств (активов), равная итогу



27

раздела j баланса (строка 190); стоимость мобильных (оборотных) средств,

явная итогу раздела 2 актива баланса (строка 290); стоимость материальных

оборотных средств (строка 210); величина собственных средств организации,

равная итогу раздела 4 баланса (строка 490); величина заемных средств равная

сумме итогов разделов 5 и 6 пассива баланса (строка 590+690); величина

собственных средств в обороте, равная разнице итогов раздела 4,1 (строка 490 -

190).

Проведем оценку имущественного состояния  рассматриваемого

автоцентра. Из данных полученных в ходе анализа видно , что по сравнению с

2016 годом имущество TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс»

увеличилось в 2017 году на 2268,2 млн. руб. Увеличение имущества

предприятия произошло в основном за счет увеличения доли оборотных

активов предприятия. Так увеличение оборотных с редств в 2017 году по

сравнению с 2016 годом составило 2808,9 млн. руб. По сравнению с 2016 годом

оборотных средства увеличились в более чем 2 раза. Основную долю

оборотных средств составило увеличение дебиторской задолженности в 2017

году по сравнению с 2016 годом на 1634,4 млн. руб. Доля дебиторской

задолженности в 2017 году составила 48,8% общей стоимости оборотных

средств. Несмотря на то, что дебиторская задолженность краткосрочная

(платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты),

наличие ее в такой значительной сумме характеризует иммобилизацию

(отвлечение) оборотных средств автоцентра, что может негативно сказаться на

финансово-хозяйственной деятельности акционерного общества.

         Материальные оборотные средства увеличились  по сравнению с 2016

годом на 908,3 млн. рублей, что составило 41% всех оборотных средств.

Увеличение материальных оборотных средств говорит о том, что у

предприятия возникли сложности со сбытом продукции. Затаривание товаров

на складах может негативно ска заться на деятельности ООО «Горизонт плюс» и

повлечь за собой снижение темпов роста выручки. Увеличение оборотных

средств на 55,0 млн. рублей в 2017 году произошло за счет увеличения доли
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денежных средств по сравнению с 2016 годом на 2,26%. Однако, по сравнению

с 2017 годом доля денежных средств снизилась на 5,74%. Увеличение доли

денежных средств является позитивным направлением деятельности

предприятия, так как эта часть активов является наиболее ликвидной, они дают

возможность предприятию своевременно по гашать текущие обязательства.

Доля внеоборотных активов в общем объеме имущества  автоцентра ООО

«Горизонт плюс» на конец 2017 года составила 20,9 %. Внеоборотные активы

снизились по сравнению с 2016 годом на 26,5 %. Основной составляющей

внеоборотных активов TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс»

являются основные средства, стоимость которых в  начале 2017 года

увеличилась на 864,0 руб.

Увеличение собственных средств в  начале 2017 года по сравнению с

2016 годом на 6,7% не повлекло за собой снижение  заемных средств, так как

произошло увеличение доли краткосрочных кредитов на 74,4%, что составляет

1111,3 млн. руб., а также увеличение кредиторской задолженности на 38,7%,

что составило 385,3 млн. руб., основную часть которой составляет

задолженность перед поставщиками и подрядчиками. Доля собственных

оборотных средств в общей сумме источников предприятия составляет всего

лишь 3,9%. По сравнению с 2016 годом, в котором была выявлена нехватка

собственных средств, покрываемая за счет источников заемных сред ств, в 2017

году наблюдалась положительная тенденция увеличения собственных

оборотных средств. Одной из самых «больных» статей баланса TOYOTA-

SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс» является кредиторская

задолженность. Ее сумма на конец 2017 года составила 1407,7 млн. руб., что

составляет 26,6% общей суммы источников средств предприятия. Основную

часть ее составляет задолженность перед поставщиками и подрядчиками 62,8%,

к тому же в 2017 году у предприятия появилась задолженность перед бюджетом

по налогам, что составило 251,3 млн. руб. Причем задолженность перед

бюджетом но налогам и сборам влечет за собой уплату пеней и штрафов,

поэтому данную статью кредиторской задолженности нужно расценивать как



29

первоочередную при выплате задолженности. Также имеется задо лженность

перед персоналом по оплате труда, так по сравнению с 2016 годом она возросла

на 23,2 млн. руб. и составила 2,3% в общей доле кредиторской задолженности.

Также наблюдается увеличение в 2017 году по сравнению с 2016 годом

увеличение задолженности перед государственными внебюджетными фондами.

2.2 Оценка показателей рентабельности и платежеспособности ООО

«Горизонт Плюс»

Как дано определение в учебнике «Финансовые результаты деятельности

предприятия» под ред. Н.Г.Промыслова «п рибыльность - это превышение

доходов над затратами, а рентабельность - как получение приемлемой отдачи

во вложенный капитал, используемый ресурс, привлекаемое средство » [21,

с.51]. Коэффициенты рентабельности показывают, насколько прибыльна

деятельность компании. Эти коэффициен ты рассчитываются как отношение

полученной прибыли к затратным средствам, либо как отношение полученной

прибыли к объему реализуемой, продукции. Для общей оценки результатов

финансово-хозяйственной деятельности воспользуемся показателями общей

рентабельности и рентабельности основной деятельности. Расчет показателей

рентабельности TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс»

представлен в табл.2.1. По результатам анализа рентабельности исследуемого

автоцентра, произведенного в табл.2.1, выявлено значительное снижение

уровня рентабельности как общей, так и рентабельности основной

деятельности.

Таблица 2.1

Анализ рентабельности и платежеспособности TOYOTA-SUBARU-

автоцентр - ООО «Горизонт плюс» 3

2015 2016 2017 Отклонения

3 Таблица составлена автором работы по данным TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс» за
2015-2017годы
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Показатели
год,
в %

год,
в %

год,
в %

2017 г
к

2016
г, %

2017 г к 2015 г,%

1. Рентабельность
общая

1,37 0,14 0,87 0,68 -1,18

2. Рентабельность
основной деятельности

0,87 0,21 0,96 3,34 -4,25

Положительная тенденция роста уровня рентабельности, которая

просматривается в  конце 2017 года, значительно снизила свой рост и упала до

отметки 0,87 % в начале 2017 года (рентабельность общая) и 0,96 % -

рентабельность основной деятельности, что говорит о неэффективной

деятельности фирмы. Для оценки эффективности исполь зования

экономического потенциала TOYOTA -SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт

плюс» воспользуемся показателями рентабельности авансированного капитала

и рентабельности собственного капитала , как предложено д.э.н. Чепелевой К.О.

[23, с.160].

Что касается оценки эффективности использования экономического

потенциала автоцентра, то в данном случае необходимо  воспользоваться

показателями рентабельности авансированного капитала и рентабельности

собственного капитала. Анализ рентабельности собственного и

авансированного капитала TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт

плюс» представлен в табл.2.2.

Таблица 2.2

Анализ показателей рентабельности собственного и авансированного

капитала TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс»  4

Показатели 2015 2016 2017 Изменения

4 Таблица составлена автором работы по данным TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс» за
2015-2017 годы
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год,
в %

год,
в %

год,
в %

2017 г к
2016 г, %

2017 г к
2015 г,

1.Рентабельность
собственного капитала

23,3 48,38 35,1 25,8 -13,2

2.Рентабельность
авансированного капитала

5,2 21,7 4,8 16,5 -6,9

По данным  можно установить, что в 2016 году наиболее эффективно

использовались средства собственного капитала, так как рентабельность

собственного капитала (23,3%) преобладала над показателем рентабельность

авансированного капитала в данном периоде (5,2%). В 2017 году наблюдается

повышение эффективности использования как средств собственного капитала

(48,38%) так и источников заемных (авансированных) средств (21,7%).  Данный

факт можно прокомментировать открытием нового бокса станции технического

обслуживания и  значительным увеличением числа кли ентов автоцентра. В

2016 году наиболее эффективно были использованы, также как и 2016 году

средства собственного капитала. Снижение показателей рентабельности как

собственного, так и авансированного капитала может свидетельствовать о

недостаточном использовании всех средств, обеспечивающих деятельность

акционерного общества. Данный анализ конкретизирует, дополняет и

расширяет отдельные процедуры экспресс -анализа.

К.э.н., доцент Е.С. Стоянова [22,с.195] предлагает следующую

последовательность проведения угл убленного анализа финансово -

хозяйственной деятельности предприятия. По данным горизонтального анализа

баланса TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс» можно сделать

следующие выводы: валюта баланса на конец 2016 года увеличилась на 59,6% и

составила 5340, 3 млн. руб., тогда как в 2016 году и 2017 году увеличение

валюты баланса произошло всего на 6,2% и 8,9% соответственно. Увеличение

актива баланса в 2016 году произошло в основном за счет увеличения

дебиторской задолженности, в 5,5 раз по сравнению с 2017 годом и составила

2158,4 млн. руб., в котором по сравнению с 2016 годом наблюдалось снижения
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этой части активов на 24,5%. Основные средства возросли в 2016 году по

сравнению с 2017 годом на 44,6%, тогда как в 2016 году произошло их

значительное снижение. Доля основных средств на конец 2017; года составляла

53% общей стоимости внеоборотных активов. Материальные запасы в 2017

году снизились на 0,8%, тогда как в 2016 году отмечено резкое возрастание

материальных запасов более чем в 2 раза.

Положительная тенденция увеличения наиболее ликвидной части,

активов — денежных средств, которая наблюдалась с 2016 года, где эта часть

активов увеличилась в более чем 4 раза и в 2017 году в 13 раз, заметно снизила

свои темпы. В 2016 году отмечено резкое снижение денежны х средств на

60,3%, что составило 113,5 млн. руб. Увеличение пассива баланса произошло в

основном за счет увеличения заемных средств. Если на начало 2017 года они

составляли 149, 4 млн. руб., то к концу 2016 года их величина достигла 2614,8

млн. руб., что превысило этот показатель по сравнению с 2017 годом на 79,6%.

Также выявлено значительное увеличение кредиторской задолженности по

сравнению с 2017 годом на 71,5% или 586,9 млн. руб., которая, начиная с  2016

года начала постепенно снижаться.  Данный аспект прокомментируем

относительным увеличением числа заказов оптовыми партиями на запчасти

определенной группы. Снижение кредиторской задолженности в 2016 году

составило 58,5% или 1443,2 млн. руб. По данным проведенного вертикального

анализа баланса отмечено, что основную часть активов общества на конец

отчетного 2016 года составляют оборотные активы, на их долю приходится 79,1

% валюты баланса. Оставшуюся часть активов составляют внеоборотные

активы, на долю которых приходится 20,9 % или 1116,9 млнс. руб. Что касается

анализа внеоборотных активов, то они для автоцентра  представлены

основными фондами, доля которых, начиная с 2016 года постепенно

увеличивалась и в 2017 году составила 23,1% валюты баланса, тогда как в 2016

году часть основных фондов была на уровне  8,2% и составляла 252,8 млн. руб.

Положительной оценки заслуживает снижение доли материальных запасов

общества, которое составило в  середине 2016 года всего лишь 3,39%, при
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наличии запасов на начало года в размере 5,45 %. А по сравнению с 2016 годом,

когда доля материальных запасов составляла 43,9% валюты баланса и 2017

годом (доля материальных запасов составила 5,53%) такое снижение можно

считать позитивным и расценивать как улучшение деятельность автоцентра.

Отрицательным моментом можно считать снижение доли денежных средств.

Так в 2016 году произошло резкое их снижение с 5,16% до 1,28% в валюте

баланса. Основную часть оборотных активов занимает дебиторская ,

задолженность, доля которой возросла с 2016 года, когда она составляла 2,72%

валюты баланса, до 40,42% валюты баланса в 2016 году.

Основную долю пассивов баланса TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО

«Горизонт плюс» занимают в 2016 году доля заемных средств - 48,80%, и доля

кредиторской задолженности - 26,36% валюты баланса. Изменение доли

кредиторской задолженности идет неравномерно, то есть, если в 2016 году

было отмечено снижение этой части пассива в валюте баланса с 85,28% до

33,283% и в 2017 году до 24,53%, то в 2016 году наметилось увеличение доли

кредиторской задолженности, что является нежелательным яв ление в

финансово-хозяйственной деятельности любой компании. По данным

сравнительного аналитического баланса TOYOTA -SUBARU- автоцентр - ООО

«Горизонт плюс» выявлено увеличение валюты баланса в 2016 году на 6,25%

или на 180,6 млн.рублей, в 2017 году на 8,95% или на 274,8 млн. руб., в 2016

году произошло увеличение валюты баланса на 59,56% или на 1993,3 млн.

рубля. Наибольший рост отмечен в 2016 году.Увеличение внеоборотных

активов в 2016 году на 13,36% повлекло за собой увеличение валюты баланса

на 5,94%. Причем наибольшее увеличение внеоборотных активов в 2016 году

на 3,29% вызвано в основном увеличением доли незавершенного строительства

на 8,67%. Снижение доли внеоборотных активов на 47,02%, за счет исключения

из валюты баланса статьи «Незавершенное строите льство» на 39,2% и

увеличения основных фондов на 16,9% вызвало снижение валюты баланса на

22,31% в 2017 году. Увеличение материальных запасов в 2017 году на 101%

вызвало увеличение валюты баланса на 29,83%. В 2016 году снижение запасов
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на 0,44% вызвало снижение валюты баланса на 0,24%, а увеличение основных

средств на 44,61% - увеличение валюты баланса на 10,3%. Основную долю

пассива баланса в 2016 году занимает кредиторская задолженность и

краткосрочные кредиты и займы. Увеличение доли краткосрочных кредит ов на

79,64% вызвало увеличение валюты баланса в 2016 году на 34352%, увеличение

кредиторской задолженности на 71,5% вызвало увеличение валюты баланса в

2016 году на 17,53%.В 2017 году увеличение пассива баланса на 16,9% было

вызвано увеличением доли нерас пределенной прибыли на 95,5% . Снижение

валюты баланса в 2017 году на 1,43% произошло за счет снижения доли

заемных средств на 2,49%; снижение валюты баланса в 2017 году на 6,56%

произошло за счет снижения кредиторской задолженности на 19,71%.

Далее перейдем к расчету и анализу показателей ликвидности TOYOTA -

SUBARU-автоцентр-ООО «Горизонт плюс», результаты которого отобразим в

табл.2.3. Коэффициент общей ликвидности возрос по сравнению с 2016 годом и

составил 1,5. Показатель коэффициента находится в предела х допустимого

значения. Это свидетельствует о том, что у акционерного общества на конец

2016 года достаточно оборотных средств, чтобы погасить свои краткосрочные

обязательства.

Таблица 2.3

Анализ показателей ликвидности TOYOTA -SUBARU-автоцентр-

ООО «Горизонт плюс»5

Показатели Допустимое
значение

2015 год 2016 год 2017 год

1.Коэффициент общей
ликвидности

1-2 (3) 0,64 1,13 1,14

2. Коэффициент срочной
ликвидности

0,7-0,8 0,21 0,25 0,55

5 Таблица составлен автором по данным TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс» за 2015-2017
годы
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3. Коэффициент абсолютной
Ликвидности

0,2-0,25 0,014 0,076 0,017

4. Чистый капитал, млн.руб. -902,471 303,137 209,772

Как можно видеть по результатам, к оэффициент срочной ликвидности в

2015 году, также как и в 2016 году и в 2017 году находится ниже отметки

допустимого значения, что свидетельствует о том , что у TOYOTA-SUBARU-

автоцентр - ООО «Горизонт плюс» недостаточно оборотных средств, в

частности денежных средств и дебиторской задолженности, чтобы погасить

свои краткосрочные обязательства. Но, начиная с  конца 2015 года, показатели

срочной ликвидности возросли на 0,13 - в 2016 году и на 0,3 - в 2017 году. Это

увеличение вызвано ростом дебиторской задолженности в 2017 и 2016 годах.

Коэффициент абсолютной ликвидности акционерного общества также ниже

допустимого значения. Причем, если в 2017 году наблюдалось его увеличение

на 0,071, то в 2016 году выявлено снижение коэффициента абсолютной

ликвидности на 0,149. Такое снижение вызвано снижением доли денежных

средств в 2015 году. В 2015 году отмечена нехватка средств чистого капитала

на 902,4 млн.руб., но в 2016 году отмечено возрастание чистого оборотного

капитала, что составило 303,1млн. руб., а в 2017 году произошло небольшое

снижение на 93,6 млн.руб. Коэффициент маневренности TOYOTA -SUBARU-

автоцентр - ООО «Горизонт плюс» гораздо ниже допустимого значения

коэффициента. Кроме того, в 2016 году данный показатель был отрицательным

и составил -1,6, что говорит о недостаточности собственных средств

предприятия. Низкие показатели коэффициента маневренности в 2016 и в 2017

годах отрицательно характеризуют финансов ую устойчивость автоцентра.

Расчет показателей деловой активности ООО «Горизонт плюс»

представим в табл.2.4., по результатам анализа можно сделать следующие

выводы: доля дебиторской задолженности составила в 2016 году 48,8% общей

стоимости оборотных средств, что говорит об отвлечении оборотных средств
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предприятия и может негативно сказаться на финансово -хозяйственной

деятельности.

Таблица 2.4

Оценка показателей и деловой активности TOYOTA-SUBARU- автоцентр -

ООО «Горизонт плюс» за период 2015-2017 гг8

Показатели Расчет показателей 2015 г. 2016 г. 2017 г.

Коэффициент общей
оборачиваемости
капитала, К1

Выручка от реализации
/ средний за период
итог баланса

4,47 10,4 16,1

Коэффициент
оборачиваемости
оборотных средств, К2

Выручка от реализации
/ средняя за период
стоимость оборотных
активов

8,21 15,9 20,6

Время обращения
оборотных средств, Тобк

360 / К2 43,5 22,6 14,5

8 Таблица составлена автором работы по данным автоцентра



37

Окончание таблицы 2.4

Коэффициент
оборачиваемости
материальных
оборотных средств, К3

Выручка от реализации
/ средняя за период
величина запасов

12,25 24,5 38,5

Коэффициент
оборачиваемости
товарных запасов
(готовой продукции), К4

Выручка от реализации
/ средняя за период

13,01 24,8 39,3

Время обращения
товарных запасов Тобр

360 / К4 27,7 14,5 9,2

Коэффициент
оборачиваемости
дебиторской
задолженности, К5

Выручка от реализации
/ средняя за период

44,25 72,7 54,9

Время обращения
дебиторской
задолженности, Тобр

360 / К5 8,14 4,95 6,6

Коэффициент
оборачиваемости
кредиторской
задолженности, К6

Выручка от реализации
/ средняя за период

7,65 36,2 62,8

Время оборота
кредиторской
задолженности, Тоб R

360 / К6 47,15 9,9 5,7

Продолжительность
Операционного цикла

Тобн+Тобр 35,84 19,45 15,8

Негативным моментом является снижение уровня рентабельности до

0,87%. Также отмечено снижение уровня рентабельности как собственного

капитала на 1,2%, так и рентабельности заемного капитала 6,9%, что говорит о

снижении эффективности использования данных источников средств.

Применение метода финансовых коэффициентов  выявило нестабильное



38

финансовое положение рассматриваемого автоцентра . Так оценка ликвидности

показала значительное снижение доли денежных средств в 2017 году, оценка

финансовой, устойчивости показала неустойчивое финансовое положение

рассматриваемого объекта, о чем говорит выявленное превышение заемного

капитала над собственным.

2.3.Анализ динамики показателей финансовой устойчивости и

платежеспособности исследуемого объекта

Для определения финансовой устойчивости TOYOTA -SUBARU-

автоцентр - ООО «Горизонт плюс» за период с 2015 года по 2017 год

рассмотрим показательную величину коэффициента оборачиваемости

мобильных оборотных средств , который является положительным на конец

отчетного периода, так как коэффициент оборачиваемости проданных единиц

автотранспорта также возрос, что при одновременном возрастании

коэффициента мобильных средств не ведет к затовариванию автомобилями.

Произведем анализ рентабельности продаж TOYOTA-SUBARU- автоцентр -

ООО «Горизонт плюс», используя при этом показатели характеризующи е

рентабельность общества. Проанализировав полученные результаты

рентабельности продаж по данным можно сказать, что рентабельность продаж

по прибыли от продаж в 2015 году по сравнению с 2016 годом увеличилась на

0,33%, в 2017 году - снизилась на 1,24% по сравнению с 2016 годом. На

изменение данного показателя повлияло увеличение прибыли от продаж

запчастей  в 2015 году на 491,1 млн. руб., а в 2016 году ее снижение на 66,0

млн. руб., в свою очереди на снижение прибыли от продаж в 2017 году оказало

влияние увеличение себестоимости продукции, которая в 2016 году составила

66720,5 млн. руб. На данном этапе можно рассматривать и тот факт, что на

многие виды групп товаров были наложены санкции и ввоз запасных частей и

комплектующих на многие модели из Европы был прекращен. Возможно по

этим же причинам происходит снижение рентабельности продаж по чистой
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прибыли в 2016 году на 0,9% , что объясняется снижением чистой прибыли на

55,1 млн. рублей.

Произведем анализ рентабельности производственных активов

TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс», начиная с замены

значений базисного уровня на фактическ ого по фондоемкости  автомобильной

продукции, затем по оборачиваемости материально -производственных запасов,

и, наконец, по рентабельности продаж. Определим влияние

вышеперечисленных факторов на рентабельность производственных фондов

автоцентра сначала в 2016 году, затем в 2017 году и проанализируем их:

1. Влияние изменения фондоемкости продукции на изменение

рентабельности производственных активов в 2016 году составляет

1,87/(0,015+0,082)-17,3 = 19,3-17,3=2

2. Влияние на изменение рентабельности производственных активов

изменения оборачиваемости материально -производственных запасов

(коэффициента закрепления) составляет 1,87 / (0,015+0,131) - 19,3 = 33,4 - 19,3

= 14,1.

3. Влияние на изменение рентабельности производственных активов,

изменения рентабельности продаж в 2016 году составляет 39,42-33,4 = 6,02

4. Общее изменение рентабельности производственных активов в 2016

году составляет 39,42-17,3 = 22,12.

Произведем проверку полученного результата общего изменения

рентабельности производственных активов путем суммирования влияния

отдельных факторов: 2+ 14,1+6,02 = 22,12 . Далее, определим изменение

рентабельности производственных фондов TOYOTA-SUBARU- автоцентр -

ООО «Горизонт плюс» за счет влияния тех же факторов, но в 2016 году.

1. Влияние изменения фондоемкости продукции на изменение

рентабельности производственных активов в 2017 году составляет 2,2 / (0,013 +

0,131) - 39,42 = 40,74 - 39,42 = 1,32.

2. Влияние на изменение рентабельности производственных активов

изменения оборачиваемости материально -производственных запасов
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(коэффициента закрепления) в 2017 году составляет 2,2 / (0,013 + 0,03) - 40,74

= 51.16 - 40,74 = 40,42.

3. Влияние на изменение рентабельности произ водственных активов,

изменения рентабельности продаж  составляет 24,39-51,16 = -26,77.

4. Общее изменение рентабельности производственных активов в 2017

году составляет 24,39-39,42 = - 15,03.

После получения отдельных результатов п роизведем проверку

полученного результата общего изменения рентабельности производственных

активов путем суммирования влияния отдельных факторов: 1,32+ 10,42-26,77 =

- 15,03. По результатам можно сделать вывод о том, что по сравнению с 2016

годом рентабельность производственных ак тивов увеличилась с 137% до

39,42% или на 22,12 процентных пункта. Этот рост рентабельности

производственных активов произошел под влиянием всех трех факторов.

Под влиянием фактора изменения рентабельности продаж рентабельность

производственных активов увеличилась на 6,02%. Наиболее меньший вес в

изменении рентабельности производственных активов занимает фактор

изменения оборачиваемости материально -производственных запасов. На его

долю приходится всего лишь 20% увеличения рентабельности

производственных активов в 2017 году.

По сравнению с 2016 годом рентабельность производственных активов в

2017 году снизилась до 24,39%. Увеличение рентабельности производственных

активов на 10,42% вызвано влиянием фактора изменения оборачиваемости

материально производственных запасов и фактора изменения фондоемкости

продукции (1,32%). Однако это увеличение не сыграло большой роли в

увеличении рентабельности производственных активов общества в 2017 году,

так как имело место снижение рентабельности производственных активов на

26,7% за счет фактора изменения рентабельности продаж, что и явилось

основной причиной снижения рентабельности производственных активов в

2017 году на 15,03%. Поскольку существует множество показателей

эффективности, по мнению аналитиков, наиболее значимы м все же остается
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рентабельность собственного капитала (ROE). Анализ эффективности

собственного капитала производится с использованием формулы «DuPont».

При использовании данной модели можно выявить зависимость

рентабельности собственного капитала от трех  факторов: рентабельности

продаж, ресурсоотдачи и структуры источников средств, авансированных в

данное предприятие.

Анализируя показатели финансовой устойчивости TOYOTA-SUBARU-

автоцентр - ООО «Горизонт плюс», можно сделать следующие выводы

(табл.2.5).

Таблица 2.5

Оценка финансовой устойчивости TOYOTA-SUBARU-автоцентр - ООО

«Горизонт плюс» за период 2015-2017 гг. 9
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Кфу 0,8-0,9 0,93 1,03 0,98 0,04 0,1 -0,05

ЧА 6132 8326 16319 117 3194 7993

Кфл <0,7 0,1 0,2 0,07 -0,1 0,1 -0,13

Ка 0,5 0,89 0,91 0,93 0 0,02 0,02

Е(с) 6902 10464 16784 275 3562 6320

Коэффициент финансовой устойчивости увеличивается за 3 периода и

имеет свое значение в пределах 0,8 - 1, в последнем периоде, правда,

коэффициент снижается, но также соответствует норме – 0,98. Значение

показателя на уровне нормативного является хорошим показателем, в

последнем периоде сокращается на 0,05 единиц, в целом такое соотнош ение

дел говорит об устойчивости предприятия сферы TOYOTA-SUBARU-
9 Таблица составлена автором работы в ходе проводимых исследований
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автоцентр - ООО «Горизонт плюс» и приемлемой доли собственных средств и

долгосрочных обязательств.

Показатель финансовой активности, отражает отношение заемного и

собственного капиталов отеля . Этот показатель также находится в пределах

нормы 0 < 0,7 и варьируется до значения 0,07 в конце 2017 года, следовательно,

можно говорить о том, что предприятие финансируется за счет собственных

средств. Коэффициент автономии, характеризует уровень собств енных средств

во всем массиве активов. Показатель автономии имеет тенденцию к

увеличению и превышает минимальный уровень значения – 0,5, значит,

TOYOTA-SUBARU-автоцентр - ООО «Горизонт плюс» может покрывать свои

обязательства собственными средствами, что г оворит о его независимости от

внешних кредиторов и гибкости использования средств.

Ликвидность для автоцентра означает способность быстро покрыть свои

краткосрочные кредиты. Выделяют несколько видов ликвидности. Также для

оценки ликвидности обычно рассчит ывают показатели абсолютной,

критической и текущей ликвидности.  Как показали результаты анализа

финансового состояния TOYOTA-SUBARU-автоцентр - ООО «Горизонт

плюс»,  нормативный показатель абсолютной ликвидности варьируется в

пределах от 0,2 до 2. Данный  показатель имеет положительную тенденцию

роста и достигает максимума в последнем отчетном периоде (1,96). Этот

коэффициент показывает, какую часть долгов гостиница может погасить и за

какой период. В нашем случае, отель на конец периода может погашать 19, 6%

краткосрочной задолженности за 5 дней. Коэффициент критической

ликвидности выше нормы (к концу 201 5 года – 1,28; 2016 года – 1,35 и 2017

года – 3,47). Это означает, что автокомплекс способен моментально погасить

текущие долговые обязательства по краткос рочным кредитам. Но факт, что в

последнем периоде коэффициент резко увеличивается на 2,12 пункта является

отрицательным моментом, происходящим в ходе увеличения дебиторской

задолженности (не вовремя поступившие платежи от постоянных клиентов

автоцентра). Коэффициент текущей ликвидности в динамике возрастает и
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достигает отметки 3,5 в отчетном периоде. Такой показатель выше нормы и

говорит о том, что возможно ООО «Горизонт плюс» нерационально использует

свои ресурсы. Остальные коэффициент за 2016 и 2017 годы соответствуют

норме.

Таким образом, можно сказать, что рассматриваем ый автоцентр - ООО

«Горизонт плюс» может получать кредит в обычном порядке без всяких

ограничений, поскольку относится к первому классу креди тоспособности.

Рассчитаем показатели фондоотдачи и производительности труда в динамике

для всего исследуемого периода и результаты осветим в табл. 2.6.

Таблица 2.6

Оценка показателей критериальности TOYOTA-SUBARU-автоцентр -

ООО «Горизонт плюс» 10
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Коэффициент
фондоотдачи 0,75 2,16 2,25 - 1,41 0,09

Производительность
труда 482,2 701,7 726,9 -127 219,5 25,2

Фондоотдача определяет степень успешности  использования фондов

самого автоцентра. Коэффициент фондоотдачи за три года значительно

увеличивается с 0,75 в 2015 году до 2,25 единиц в 2017 году, такое положение

дел говорит о том, что фонды предприятия используются рационально. В целом

производительность труда можно характеризовать как полож ительно

изменяющуюся по времени, а производственный процесс TOYOTA -SUBARU-

автоцентр - ООО «Горизонт плюс» - удовлетворительным.

10 Таблица составлена автором работ ы в ходе проводимых исследования
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Глава 3 Пути повышения финансовой устойчивости и платежеспособности

предприятия сферы техобслуживания ( на примере TOYOTA-SUBARU-

автоцентр- ООО «Горизонт плюс»)

Для повышения конкурентоспособности предприятий и интеграции

российской экономики в мировое хозяйство необходимы глубокие знания

финансовых механизмов, принципов и методов органи зации и управления

финансами. Проблемы формирования оптимальной организации управления

особенно актуальны в современных условиях, так как без должной организации

невозможно достижение целей стратегии фирмы [23,с.8].

В результате проведенного финансового ан ализа TOYOTA-SUBARU-

автоцентр - ООО «Горизонт плюс» обобщим выводы по каждому разделу и

подведем итоги. Можно выделить следующие моменты деятельности

предприятия, которые оцениваются с положительной стороны . Как показал

анализ финансовых результатов деяте льности автоцентра, в агрегированном

виде наблюдается общий рост имущества . В доле оборотных средств

наблюдается рост денежных средств. В структуре пассивов увеличивается доля

собственного капитала и доля долгосрочного капитала в структуре заемных

средств, такие изменения характеризуют хорошую финансовую устойчивость

самого предприятия. Делая общий вывод, можно сказать, что негативные

моменты ООО «Горизонт плюс», прежде всего, говорят о том, что предприятие

сферы технического обслуживания и контроля нерационально использует свои

ресурсы и мероприятия по улучшению е го финансовой деятельности должны

быть направлены, прежде всего, на оптимизацию ресурсной базы и имущества,

а также на формировании политики планирования дебиторской и кредиторской

задолженности. ООО «Горизонт плюс» имеет высокий уровень внеоборотных

активов по отношению к оборотным, неравномерный прирост и соотношение

дебиторской и кредиторской задолженности, большо й уровень запасов,

который можно направить на развитие, завышенные показатели текущей и

критической ликвидности, что в целом характеризует нерациональность
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использования ресурсной базы  всего центра. В качестве мероприятий по

улучшению финансового состояния необходимо рассмотреть сл едующие

позиции:

Во - первых, составление плана выплат кредиторской и дебиторской

задолженности. Для этого в первую очередь определяются суммы

задолженностей, проводится сбор и анализ данных о сроках, суммах и выплат,

составляются списки выплат, ведется уч ет всех контрагентов. Необходимо

также составить прогнозы дебиторской и кредиторской задолженностей,

распланировать текущие расчеты с другими предприятиями. Для этих целей

можно рассчитать коэффициент инкассации, который и определит время и

сумму денежных средств, поступающих от контрагентов.  Для этого

необходимо применить формулу расчетов [13,с.208]:

Кинк= изм.ДЗ/ОП  (3.1)

где, ДЗ – изменение дебиторской задолженности,

ОП – объем продаж (оказание технических услуг) .

В свою очередь изменение дебиторской задолженности рассчитывается,

как разность задолженности на конец и начало периода . А именно

последовательность расчетов выглядит сле дующим образом: ДЗ к.п = ДЗ н.п. +

Объем отгрузки текущего периода - Объем ДС в текущего периоде – Сумма

списания. Таким образом, можно определить ожидаемые проценты выплат

дебиторами и временной интервал с момента реализации услуг. Планирование

кредиторской задолженности происходит таким же образом : КЗ к.п= КЗ н.п. +

Объем закупок текущего периода - Сумма оплаты текущего периода – Сумма

списания. При планировании сумм дебиторской и кредиторской

задолженности, составляется и баланс ее изменения, таким обра зом,

обеспечивается нормальная платежеспособность организации. В ходе расчетов

организация может составить оптимальные интервалы погашения долгов и

выработать политику своевременной оплаты и отгрузки.
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Во-вторых, оптимизация внеоборотного капитала. Автоцентр может

воздействовать на внеоборотный капитал, тремя любыми способами: либо

сдавая его в аренду, либо продав его, либо за счет пересчета его реальной

стоимости.

В-третьих, минимизация себестоимости прод укции. Для этих целей

необходимо провести исследования рынка поставщиков, и пересмотреть

текущие отношения, чтобы найти более дешевые , и в то же время,

качественные материалы для организации технических услуг и автосервиса.

В-четвертых,  формирование  грамотной политики ценообразования.

Для этих целей проводится поиск новых рынков сбыта, проводится

стратегический анализ покупателей, поставщиков и конкурентов, проводятся

маркетинговые исследования вкусов  и предпочтений.

Итак, в ходе разработки мер по повышению эффективности финансового

положения организации сферы автотехнических услуг, в первую очередь

необходимо уделить внимание использованию основных средств. Чтобы

ресурсы не простаивали, можно продать  15% внеоборотных активов и 18%

активов сдать в аренду под 2% ежемесячно. В таком случае, конечно баланс

уменьшится, но эффективность его повысится. За счет того, что часть активов

будет сдаваться в аренду, повысится и прибыль организации. Увеличение

прибыли представим в виде табл.3.1.

Таблица 3.1

Прогнозный отчет о прибылях и убытках TOYOTA-SUBARU- автоцентр-

ООО «Горизонт плюс» 12

Значение показателя

Факт на 2017
год

в млн. руб.

План на 2018
год

в млн. руб.

Изменение
млн. руб.

Выручка от продажи услуг 25442 26047 605

Себестоимость услуг 16868 16868 0

12  Таблица составлена автором работы в ходе проводимых исследований
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Окончание таблицы 3.1

Валовая прибыль 8574 9179 605

Прибыль (убыток) от продаж 8574 9179 605

Прочие доходы 173 173 -

Прочие расходы 314 314 -

Прибыль до налогообложения 6071 8028 1957

Чистая прибыль (убыток) 5250 6744 1494

Как было выделено ранее, также необходимо уменьшить сумму

дебиторской задолженности. Основные действия необходимо направить на

сокращение дебиторской задолженности.

При оптимизации сбыта, можно сократить сумм у дебиторской

задолженности на 30%, также часть дебиторской задолженности можно

разделить на взаиморасчеты с кредиторами, таким образом, сократив оба вида

задолженности. Также есть возможность направить на реализацию часть

запасов. Построим новый баланс с внедрением предполагаемых изменений  и

результаты осветим в приложении 1.

В ходе всех изменений окончательный вариант отчета о финансовых

результатах деятельности будет выглядеть следующим образом  (приложение

2).

Поскольку известны все данные прогноза, рас считаем показатели

финансовой устойчивости, ликвидности и рентабельности  автоцентра и

результаты отобразим в табл. 3.2.

Как видим из прогнозируемых результатов, показатели финансовой

устойчивости практически не изменились. Но так как в отчетном 2017 году все

показатели были на нормальном уровне – это олицетворяет положительную

динамику и финансовую устойчивость.
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Таблица 3.2

Прогнозируемые показатели финансовой устойчивости TOYOTA-

SUBARU- автоцентр- ООО «Горизонт плюс» 14

Рассчитываемый
показатель

Нормативное
значение

Факт
2017 г.

План
2018 г.

Изменение
показателя

Кфу 0,8-0,9 0,98 0,98 -

Кфл <0,7 0,07 0,08 0,01

Ка 0,5 0,93 0,93 -

В прогнозируемом периоде все коэффициенты рентабельности

автоцентра ООО «Горизонт плюс» подвержены изменениям. Увеличивается

показатель рентабельности активов, значит можно говорить о тенденции

увеличения эффективности использования активов. Повышается показатель

рентабельности собственного капитала +0,01, это хорошо отражается на

финансовой устойчивости. Коэффициенты рентабельности продаж и основной

деятельности, также увеличиваются, это говорит о том, что прибыль

используется эффективно.

Таким образом, отчетливо видно, что в результате планируемых

изменений, все показатели финансовой деятельности имеют тенденцию к

положительным изменениям.

Нельзя не рассмотреть еще один момент в финансовой устойчивости

предприятия сферы технических услуг – это закупки товаров большими

партиями, которые приводят к большим по объему запасам и большим

издержкам, связанным с хранением. Но общая с тоимость закупок с

уменьшением размеров партий может возрастать, поскольку предприятие

расходует дополнительные средства на размещение заказов, приемку

закупаемых товаров, на прохождение счетов и другие действия, связанные с

закупкой каждой партии товаров [16,с.78].

14 Таблица составлена автором работы в ходе проводимых исследований



49

Результаты расчетов в табл.3.3 показывают, что оптимальное количество

закупок товаров - это 12 партий в год по 6 штук (автомобилей TOYOTA-

SUBARU), при наименьших издержках 12 000 тыс.руб. При других размерах

партии издержки будут выше. Минимизация текущих затрат по обслуживанию

запасов представляет собой оптимизационную задачу, решаемую в процессе их

нормирования.

Таблица 3.3

Определение оптимального размера закупаемой партии автомобилей для

TOYOTA-SUBARU- автоцентр- ООО «Горизонт плюс» 14

Показатели 2016 г. 2017 г. 2018 г.

Число закупаемых в год партий 10 11 12

Размер партии, шт. 10 8 6

Среднегодовой запас, шт. 6 5 4

Стоимость среднегодового запаса, тыс.руб. 2448000 2130000 1632

Издержки хранения, тыс.руб./год 18000 15000 12000

Издержки по обслуживанию закупок,
тыс.руб./год

25000 27500 30000

Всего издержек, связанных с запасом,
тыс.руб./год

43000 42500 42000

Одно из направлений управления финансами предприятия - это

эффективное управление потоками его денежных  средств. Полная оценка

финансового состояния предприятия невозможна без анализа его денежных

потоков. Произведем анализ потоков денежных средств ООО «Горизонт плюс»

косвенным методом. Так как информация бухгалтерского учета по итогам

главной книги является коммерческой тайной акционерного общества, то

доступной информацией в данном случае выступают данные бухгалтерского

14 Таблица составлена автором в ходе проводимых исследований
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баланса данного общества, на основании данных которых и предоставляется

возможность провести анализ денежных потоков косвенным методом. Дл я

этого воспользуемся данными актива и пассива баланса. За начало отчетного

периода возьмем данные 2016 года, за конец отчетного периода - данные 2017

года. При проведении анализа денежных потоков необходимо выяснить, за счет

средств какой деятельности про изошел приток (отток) денежных средств : за

счет основной деятельности, за счет инвестиционной деятельности или за счет

финансовой деятельности.

Используя результаты данных, полученных при анализе бухгалтерской

документации произведем анализ денежных потоко в, результаты которого

поместим в табл.3.4.

Анализируя табл. 3.3 и табл. 3.3 можно сделать следующие выводы. ООО

«Горизонт плюс» за период с 2016 по 2017 годы получало прибыль в основном

от осуществления основной деятельности. Но, несмотря на получение пр ибыли,

имеет место дефицит денежных средств, как от основной деятельности

акционерного общества, так и от инвестиционной деятельности.

Таблица 3.4

Анализ денежных потоков TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО

«Горизонт плюс»15

Денежные потоки Сумма, тыс.руб.

1. Денежные средства от основной деятельности

Чистая прибыль 465 250

Дебиторская задолженность -1 634 498

Запасы -908 389

Краткосрочные финансовые вложения -

15 Таблица составлена автором в ходе проводимых исследований по данным бухгалтерского
баланса за 2015-2017 годы
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Окончание таблицы 3.2

Краткосрочные кредиты банков -

Кредиторская задолженность 38 5351

Итого денежные средства от основной деятельности -1 692 276

2. Денежные средства от инвестиционной
деятельности

Приобретение основных средств -864 144

Продажа краткосрочных финансовых вложений -

Итого денежные средства от инвестиционной
деятельности:

-864 144

3. Денежные средства от финансовой деятельности

Получение долгосрочного кредита банка -

Эмиссия акций -

ИТОГО денежные средства от финансовой
деятельности

-

ИТОГО чистое изменение денежных средств за
отчетный период

-25 566 330

Из данного заключения следует, что нехватку денежных средств данное

предприятие компенсирует за счет заемных источников средств, что

свидетельствует о неэффективном и нерациональном управлении денежными

средствами. На предприятии всегда мог ут быть обнаружены так называемые

«слабые места», которые ограничивают выпуск продукции или оказание

конкретного вида услуг. Их присутствие может быть обнаружено по времени,

которое требуется для прохождения единицы товара, одного заказа или

обслуживания одного клиента в этом сложном параметре [12,с.82].

Покажем применение анализа «слабых мест» на примере оказания услуг

TOYOTA-SUBARU - автоцентр - ООО «Горизонт плюс» по имеющимся
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данным (фактический объем продаж, стоимость продукции, выручка от

реализации) TOYOTA-SUBARU - автоцентр - ООО «Горизонт плюс». Для

выявления «сложных ситуаций» необходимо сначала рассчитать

оборачиваемость единицы продукции каждого вида и определить ранг суммы

покрытия (величины маржинального дохода на единицу продукции). Самый

высокий ранг, определяющий максимальную величину покрытия - первый,

самый низкий - шестой, исходя из того, что модельный ряд автомобилей,

продаваемых TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс»,

представлен двумя моделями автомобилей (приложение 3).

В настоящее время именно организация анализа в условиях

постепенного перехода аудита, бухгалтерского учета к международным нормам

зависит не только от уровня аналитической работы на предприятии, но и от

применения принципиально новых методов анализа.
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Заключение

Финансовый анализ – важная часть деятельности любого предприятия

не зависимо от сферы его деятельности . Выводами и заключениями его

пользуются различные группы лиц, от внутренних пользователей организации в

учете оперативных и стратегич еских целей, так и внешние (кредиторы,

инвесторы, поставщики и конкуренты).

Важно, чтобы состояние финансовых ресурсов соответствовало

требованиям рынка и отвечало потребностям развития предприятия, поскольку

недостаточная финансовая устойчивость может пр ивести к

неплатежеспособности предприятия и отсутствию у него средств для развития

производства, а избыточная – препятствовать развитию, отягощая затраты

предприятия излишними запасами и резервами.  Выбор приоритетных

показателей финансовых результатов деят ельности предприятия и направлений

проведения экономического анализа, ориентированного на будущее,

иллюстрируется системой показателей, позволяющей установить логическую

цепочку влияния отдельных составляющих на прибыль. Изменились

требования к информации,  в основе которой сведения о вероятных в

перспективе изменениях и стратегии развития, сдвигов в динамике финансовых

результатов деятельности предприятия, их взаимосвязи между собой. Это

требует решить задачу включения в информационную базу анализа

бухгалтерской, финансовой и статистической отчетности, специальной

экономической информации. С этой целью необходимо провести

инвентаризацию показателей по внешним и внутренним источникам

информации [6,с.53].

Вместе с тем, стратегия проведения анализа финансовых результатов,

направленная на выявление наиболее экономически выгодных решений по

повышению эффективности деятельности предприятия в целом, зависит от

внешних и внутренних факторов, оказывающих на данное предприятие

максимальное воздействие. Важными среди н их могут быть:
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 ценообразование - издержки на организацию поставок в России

составляют 25% розничной цены товара, а среднеевропейские — 8-10%.

Поэтому западные компании, выйдя на рынок с издержками 10%, имеют все

шансы за короткое время вытеснить российски е оптово-розничные сети рынка.

На автомобильном рынке увеличение объема продаж характерно для

автомобилей, цены на которые оставались в долларах, продажи по евро такой

динамики не имеют;

 рост товарооборота - для развития товарооборота Новороссийска и

края в целом характерно более быстрое его увеличение по сравнению с ростом

численности населения: на 24,3% вырос розничный товарооборот, а на 1,4%

снизилась численность населения в 2016 году по сравнению с 2017 годом.

Прирост товарооборота за счет источников эк стенсивного роста (численности

работников, стоимости основных фондов, средних товарных запасов) составил

— 3263,66 млн. руб., а за счет источников интенсивного роста

(производительности труда, фондоотдачи и товарооборачиваемости) 16883.36

млн. руб. Общий объем продаж легковых автомобилей в России может достичь

2,0-2,2 млн. шт. к 2020 году.

В качестве объекта исследования в выпускной квалификационной

работе было выбрано предприятие сферы оказания технических услуг -

TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс».  В первой главе

проводился обзор литературы по исследуемой проблеме, выявлялись методики

анализа, были рассмотрены теоретические вопросы организации финансового

анализа на предприятии, в результате которых были выбраны соответствующие

методы и показатели для исследования автоцентра.Во второй главе была

проведена практическо-аналитическая работа  по исследованию основных

показателей, в том числе: показателей финансовой устойчивости, ликвидности

и платежеспособности, рентабельности, критериальности и имущественного

положения за период с конца 2015 по конец 2017 год.

В результате проведенной аналитической работы за три года  можно

сделать ряд выводов : были выявлены, как позитивные, так и негативные
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моменты в работе TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс».

Собственно позитивными моментами предстали изменения общего роста

имущества, увеличение доли собственного капитала в пассиве организации.

Было определено, что на хорошем уровне в автоцентре показатели

кредитоспособности и абсолютной ликвидности. Положительную тенденцию

имеют показатели фондоотдачи и производительности труда. Прибыль в

организации, согласно исследованию показателей рентабельности продаж и

основной деятельности – используется эффективно. TOYOTA-SUBARU-

автоцентр - ООО «Горизонт плюс» обладает нормальной финансовой

устойчивостью, но нужно быть внимательным к показателю рентабельности

собственного капитала, поскольку его изменение со знаком минус может

ухудшить финансовое положение. В ходе анализа также были выявлены

неприятные финансовые результаты, такие как:

 неравномерное соотношение дебиторской и кредиторской

задолженности;

 высокая доля внеоборотных активов,

 завышенные показатели текущей и критической ликвидности;

 низкий показатель реальной стоимости имущества.

Также аналитическим п утем, было определено, что весь массив

негативных результатов говорит о неправильном использовании ресурсов в

организации. При анализе структуры и динамики бухгалтерского баланса было

выявлено ненадлежащее соотношение дебиторской и кредиторской

задолженности и также высокая доля кредиторской задолженности в массиве

оборотных активов.  Наблюдается также высокая доля внеоборотных активов

по сравнению с оборотными активами  и  увеличение значительно объема

чистого оборотного капитала на 113,7%. Увеличение дебиторской

задолженности соответственно приводит к увеличению показателей текущей

ликвидности и критической ликвидности, эти показатели находятся на уровне

выше нормы.  Показатель реальной стоимости имущества ниже нормативного в

конце 2016 года, это свидетельствует о негативном изменении структуры
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хозяйственных средств. В связи с чем, в третьей – практической главе, был

предложен механизм  совершенствования финансовой устойчивости

предприятия сферы автотехнических услуг  и был произведен соответствующий

анализ эффективности от предложенных мероприятий.

В качестве рекомендаций по улучшению финансового состояния

автоцентра за счет изменения структуры внеоборотных активов  необходимо

проанализировать показатели кредиторской и дебиторской задолженности при

помощи составления планов выплат кредитор ам и  задействовать запасы

основной деятельности. Также за счет сдачи в аренду части внеоборотных

активов необходимо изменить показатели прибыльности организации.

Еще одним важным  моментом улучшения финансовой устойчивости

может стать введение  в практику работы предприятия TOYOTA-SUBARU-

автоцентр - ООО «Горизонт плюс» методов организации аналитического

процесса с учетом, прежде всего , целевой установки, которая реализуется

посредством моделей и методов анализа финансовых р езультатов деятельности

предприятия.

Главными среди этих мер должны быть:

 анализ прибыли предприятия: чистая прибыль от продаж в 2017

году снизилась на 15%;

 анализ рентабельности продаж и рентабельности производственных

активов предприятия: рентабельность  продаж TOYOTA-SUBARU- автоцентр -

ООО «Горизонт плюс» в 2017 году снизилась на 1,24% по сравнению с 2016

годом, рентабельность производственных активов снизилась на 15,3%;

 анализ распределения и использования прибыли»: прибыль

TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт плюс» остается

нераспределенной и по решению собрания общества переносится на результаты

следующего года.

Для увеличения размеров прибыли в TOYOTA-SUBARU- автоцентр -

ООО «Горизонт плюс» необходима рациональная организация анализа

финансовых результатов, чтобы основой ее стали «слабые места »
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бухгалтерской финансовой отчетности. В будущем, как показывают наши

исследования целесообразно использовать следующие методы:

 количественный метод экономического анализа - метод управления

запасами;

 наращивание капитала и денежные потоки - анализ денежных

потоков;

 оперативный внутрифирменный анализ - маржинальный анализ

«слабых мест».

Расчет эффективности мер показал, что автотехнический комплекс

имеет тенденцию к улучшению своей финансовой деятельности. Мож но

прогнозировать наращивание эффективности использования прибыли,

собственного капитала, улучшение системы погашения кредиторской и

дебиторской задолженности. Показатели ликвидности не достигают своих

нормальных значений, но имеют тенденцию к снижению, чт о является

позитивным моментом. В итоге проведенной работы, можно сказать, что цель

выпускной квалификационной  работы в разработке механизма финансовой

устойчивости и платежеспособности предприятия сферы техобслуживания

была достигнута.
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Приложение 1

Прогноз финансовых результатов TOYOTA-SUBARU- автоцентр- ООО

«Горизонт плюс» на 2017 год12

Значение показателя

Показатели на начало

периода

в тыс. руб.

на конец

периода

в тыс. руб.

Изменение

тыс. руб.

Актив

1. Иммобилизованные средства 16060 14848 -1212

2. Оборотные активы, всего 1552 1363 -189

в том числе:

запасы (кроме товаров отгруженных)
535 481 -54

Денежные средства и краткосрочные

вложения;
573 573 -

Дебиторская задолженность (срок

платежа по которой не более года);
442 309 -136

Пассив

1. Собственный капитал 16319 15042 -1277

2. Привлеченные средства 1293 1169 -124

из них:

- долгосрочные кредиты и займы;
1000 900 -100

- краткосрочные кредиты и займы. 293 269 -24

Общая стоимость имущества 17612 16211 -1401

12  Таблица составлена автором работы в ходе проводимых исследований



61

Приложение 2

Прогноз финансовых результатов TOYOTA-SUBARU- автоцентр- ООО

«Горизонт плюс» на 2018 год13

Значение показателя

Показатели План на
2018 год

в тыс. руб.

Факт на
2017 год

в тыс. руб.

Изменение
тыс. руб.

1. Выручка от продажи
автотранспортных средств и
оказания технических услуг

27088 25442 1646

2. Себестоимость проданных
услуг 16954 16868 86

3. Валовая прибыль 10134 8574 1560

4.Прибыль (убыток) от продаж 10134 8574 1560

5.Прочие доходы 173 173 -

6.Прочие расходы 314 314 -

7.Прибыль до налогообложения 8028 8028 -

8.Чистая прибыль (убыток) 6744 6744 -

13   Таблица составлена автором работы в ходе проводимых исследований
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Приложение 3

Анализ «слабых мест» TOYOTA-SUBARU- автоцентр - ООО «Горизонт

плюс»16
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132561 19 25186419 378760 6 0,3 4 0,001
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BA

R
U

18367208 4 73468832 526365 5 0,03 4 0,007

И
то

го 69995211 23 396339684 5287134 11 0,33 8 0,008

16 Таблица составлена автором в ходе проводимых исследований по данным товарных накладных за период
   2015-2017 гг


