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ВВЕДЕНИЕ 

 

Основнойцельюлюбогопредприятияявляетсяполучениеимаксимизацияпр

ибыли.Динамикафинансовогорезультатазаопределенныйпериодотражаетизмене

ниесобственногокапиталаврезультатедеятельностипредприятия.Именноконечн

ыйфинансовыйрезультат(прибыльилиубыток)деятельностипредприятияинтерес

уетсобственников(акционеров)предприятия,потенциальныхинвесторов,кредитн

ыеучрежденияипр.Такимобразом,прибыльявляетсяважнейшимфакторомстимул

ированияпроизводственно-

финансовойиинвестиционнойдеятельностипредприятия. 

Экономическиеиполитическиенегативныетенденциивмиресущественновл

ияютнаразвитиероссийскойэкономики,снижаяееэффективность. 

Поэтомунеобходимопроводитьпостоянныйконтрольрезультативности,кот

орыйпредусматривалбынепрерывнуюрегистрациюизмененийвпоказателяхрента

бельности,сравниваяихсзаданнымикритериями,чтостановитсявозможным,испол

ьзуясовременнуюметодологиюанализа. 

Прибыльявляетсяосновойидвижущейсилойрыночнойэкономики,однимизс

тимулирующихпричинактивизациипредпринимательства,результативногоиспол

ьзованияматериальных,трудовыхифинансовыхресурсов.Такжезначениеприбыли

заключаетсявтом,чтоонаявляетсяоднимизважнейшихэкономическихинструмент

овмеханизмауправленияобщественнымпроизводствомиглавнымресурсомпроизв

одственногоисоциальногоразвитияэкономическойсистемы,атакженаиважнейши

мэлементомструктурыгосударственногобюджета. 

Прибыльявляетсяважнейшиминструментомдляобеспечениясамофинансир

ованияинновационногоразвития,атакжесозданиябюджетоввсехуровнейирешени

ясоциальныхзадачнапредприятиях.Оптимальныепропорциираспределенияприб

ыли,которыеобеспечиваютнеобходимыевнутренниетемпыростапроизводстваик

апитала,увеличениерыночнойстоимостиорганизации,ростсовокупногодоходасо

бственниковмогутбытьдостигнутытолькопутемпроведенияанализасущностипри

были,процессовееформированияиобособленияналогооблагаемойчасти. 
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Однойизосновныхзадачпредприятийвусловияхрыночнойэкономикиявляет

сямаксимальноеудовлетворениепотребностейнаселенияиэкономикивпродукции

,работахиуслугахсвысокимипотребительскимисвойствамиикачествомпринаиме

ньшихзатратах,атакжепостепенноеувеличениевкладавускорениесоциально-

экономическогоразвития.Длятого,чтобыосуществитьданнуюзадачу,предприяти

юнеобходимообеспечитьростприбыли. 

Насегодняшнийденьисследованиюучетаианализаформированияираспреде

ленияприбылиорганизацииуделяетсябольшоевнимание,но,несмотрянаэто,сущес

твуетмножествовопросов,которыесвязаныссовершенствованиемполнотыидосто

верностиучетаформированияприбылиипоискомрезервовеероста,требующихугл

убленногоизучения,счемиобосновываетсяактуальностьтемыисследования. 

Рентабельностьнеобходиморассматриватьианализироватьвкачествеключе

вогокритерияэффективностивсейсистемыуправленияпредприятием.Стандартны

епоказателирентабельности,применяемыедляоценки,позволяютлишьповерхност

носудитьокачественныхизмененияхрезультатовдеятельностипредприятия.Поэто

мунеобходимоиспользоватьсистемныйинновационныйподход,комплексноанали

зируячастныепоказателиэффективностидеятельности. 

Анализрентабельностидолженопиратьсянаорганичнуювзаимосвязьвсехкл

ючевыхиндикаторов,которыепозволяютвкомплексеоценитьэффективностьупра

влениякапиталом,ресурсам,деятельностьювцеломипродажами,учитываяинтерес

ыразличныхгрупппользователейинформацииицелиуправления. 

Обеспечениеэффективногофункционированияорганизацийтребуетэконом

ическиграмотногоуправленияихдеятельностью,котороевомногомопределяетсяу

мениемееанализировать.Спомощьюанализаизучаютсятенденцииразвития,обосн

овываютсяпланыиуправленческиерешения,исследуютсяфакторыизменениярезу

льтатовдеятельности,выявляютсярезервыповышенияэффективностипроизводст

ва,осуществляетсяконтрользаихвыполнением,оцениваютсярезультатыдеятельно

стипредприятия,вырабатываетсяэкономическаястратегияегоразвития. 

Анализрентабельностидеятельностиявляетсянаучнойбазойпринятияуправ

ленческихрешенийвбизнесе. 
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Актуальностьтемыобусловленатем, 

чтоанализрентабельностидеятельностиявляетсянеобходимымэлементомвсистем

еуправленияпредприятием.Результатыанализарентабельностидеятельностиобес

печиваютпринятиеквалифицированныхуправленческихрешений. 

Дляобеспеченияприбыльностисвоегоделапредпринимателюследуетглубок

оанализироватьсложившуюсяситуациюнарынке,атакжевнутрисвоегопредприят

ия.Достижениеглавнойцели-

максимизацииприбыли,возможно,толькоприправильномпланированиидеятельн

остипредприятия.Анализрентабельностидеятельностипредприятияявляетсяваж

нейшимусловиемуспешногоуправленияегофинансами. 

Проблемаправильногоуправлениядоходностьюпредприятияииспользован

иепреимуществакомпании,выраженноговростерентабельности,рассматривается

такжевработахтакихотечественныхученых,как:М.И.Баканов,В.И.Бариленко,С.Б.

Барнгольц,А.П.Бархатов,Н.Р.Вейцман,JI.T.Гиляровская,И.М.Дмитриева,О.В.Еф

имова,И.В.Захаров,Н.Д.Ильенкова,В.В.Ковалев,Н.П.Кондраков,Н.П.Любушин,

А.Ш.Маргулис,Ю.П.Маркин,М.В.Мельник,Е.В.Негашев,В.Д.Новодворский,В.

Ф.Палий,В.В.Патров,В.И.Петрова,В.И.Подольский,И.И.Поклад,О.В.Рожнова,М

.З.Рубинов. 

Зарубежнаятеорияврядеслучаевлежитвосноверазработокотечественныхуч

еныхинастройкииностранныхмоделейэкономическогоанализаиоценкифинансов

ыхрезультатовподреалиироссийскогобухгалтерскогоучетаименеджмента.Косно

внымтрудамвобластиоценкииуправлениярентабельностьюзарубежныхученыхм

ыможемотнестиработыследующихученых:Г.Дж.Александер,X.Андерсон,ЙБетг

е,JI.A.Бернстайн,М.Бретт,Ю.Бригхем,Дж.В.Бэйли,М.Ф.ВанБреда,Т.Р.Карлин,Ч.

Ли,В.МакКензи,Б.Нидлз,Ж.Ришар,Д.Стоун,Р.Томас,Г.Харман,К.Хеддервик,Э.С

.Хедриксен,Э.Хелферт,К.Хитчинг,Дж.К.ВанХорн,У.Ф.Шарп,Й.А.Шумпетер,Р.Э

нтониидр. 

Объект исследования – ООО «ДОМЛИФТСЕРВИС». 

Предмет исследования - прибыль предприятия, ее максимизация и оценка 

эффективности использования.  



6 

Цельвыпускнойквалификационнойработы-

разработатьрекомендациипоповышениюприбылииуровнярентабельностипредп

риятиявООО«ДОМЛИФТСЕРВИС». 

Длядостиженияпоставленнойцелинеобходиморешитьследующиезадачи: 

1.Исследовать теоретические основы повышения прибыли и уровня  

рентабельности предприятия. 

2.Разработать механизм формирования, распределения и использования 

прибыли в ООО «ДОМЛИФТСЕРВИС». 

3.Предложить мероприятия, направленные на повышение прибыли и 

рентабельности ООО «ДОМЛИФТСЕРВИС». 

Теоретическойиметодологическойосновойвыпускнойквалификационнойр

аботыпослужилитрудыотечественныхученыхэкономистовиспециалистов-

практиков,такихкакСавицкаяВ.А.,КодоцкийВ.П.,КолчинаН.В.,ПоповаЛ.А.,Дюс

ембаеваА.Б.,ФирсоваА.А.,ШереметА.Д.,ТереховаВ.А.идругих,публикуемыхвпе

риодическойпечатипоисследуемойтеме. 

Входеисследованияприменялисьследующиеобщенаучныеметоды:анализи

синтез,моделирование,конкретизацияиабстрагирование,классификация,группир

овка,системныйикомплексныйподходыкполучениядоказательств,атакжеабстрак

тно-логистическиеметодыисследования. 

Научнаяновизнавыпускнойквалификационнойработызаключаетсявопреде

лениииконкретизациисодержанияприбыликакмногофакторнойкатегории,отлича

ющейсядинамичнойисложнойструктуройспособствующейнаращиваниюэконом

ическогопотенциалапредприятия,вотличиеотузкогопониманияприбыликакразно

стимеждубухгалтерскимидоходамиирасходами. 

Теоретическаяипрактическаязначимость.Проведенноеисследованиесодер

житрешениезадачпорационализациифункционированиямеханизмаформировани

яираспределенияприбылиООО 

«ДОМЛИФТСЕРВИС»,сучетомвозможностейихпрактическойреализациинаисс

ледуемомидругиханалогичныхпредприятиях. 

Структуравыпускнойквалификационнойработыотражаетлогику,порядоки
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сследованияирешенияпоставленныхзадач.Выпускнаяквалификационнаяработас

остоитизвведения,трехглав,заключения,спискаиспользованныхисточниковилит

ературы,приложений. 
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1. 

ТЕОРЕТИЧЕСКИЕОСНОВЫПОВЫШЕНИЯПРИБЫЛИИУРОВНЯРЕ

НТАБЕЛЬНОСТИПРЕДПРИЯТИЯ 

 

1.1.Формирование,распределениеииспользованиеприбылинапредпри

ятии 

 

Финансовыйрезультаткомпанииестьничтоиное,какэкономическийэффект

илиотдачаотеедеятельности [20, с. 

47].Главнаяцельлюбойкоммерческойорганизации-

получениеприбыли.Можноутверждать,чтониоднакомпаниянесможетдолгосуще

ствоватьнарынке,еслинебудетполучатьдоходотсвоейдеятельности.Длятогочтоб

ыопределитькакуюотдачуполучаеткомпанияинеобходимопроводитьоценкуфина

нсовогорезультатаеедеятельности. 

Всовременныхусловияхэффективностьдеятельностихозяйствующегосубъ

ектазависитнетолькоотразмераполучаемогофинансовогорезультата,ноиотхаракт

ерараспределенияприбыли.Чтобыповыситьэффективностьфункционированияпр

едприятияважноприраспределенииприбылидостичьоптимальностивудовлетворе

нииинтересовгосударства,организацииисотрудников.Государствозаинтересован

ополучитькакможнобольшеприбыливбюджетотпредприятия.Руководствострем

итсянаправитьбольшуюсуммуприбылинаувеличениепродукции,асотрудникизаи

нтересованывповышениизаработнойплаты.Этазаинтересованностьобъясняеттоп

ристальноевнимание,котороеуделяетсявсемиперечисленнымисторонамикпроце

ссуполученияираспределенияприбыли [26, с. 47]. 

Втомслучае,когдагосударствоустанавливаетдляпредприятияоченьвысокие

ставкипоналогам,втомчислепоналогунаприбыль,происходитсдерживаниепроизв

одства,сокращаетсяобъемвыпускаиреализациипродукциии,впоследствии,сократ

ятсяипоступлениесредстввбюджет.Прииспользованииприбылитольконавыплату

дивидендовакционерам,тоэтапроблематакжеможетповториться.Из-

затого,чтонебудутобновлятьсяосновныесредствапроизводствапроизойдетсниже
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ниеихпроизводительности,далееуменьшитсяпроизводствопродукции,сократитс

ясобственныйоборотныйкапитал,чтовитогеможетобанкротитьпредприятие.При

значительномснижениидивидендовможетснизитсяинвестиционнаяпривлекатель

ностьпредприятия.Поэтомунакаждомпредприятиидолженбытьнайденоптимальн

ыйвариантраспределенияприбыли.Значительнаярольвустановлениинеобходимы

епропорциираспределенияприбылиотводитсяанализуфинансово-

хозяйственнойдеятельностипредприятия. 

Впроцессеанализанеобходимовыявитьиучитыватьвсефакторы,изменяющи

евеличинуналогооблагаемойприбыли,суммывыплачиваемыхдивидендов,процен

тов,налоганаприбыль,величинучистойприбыли,отчислениявфондыпредприятия. 

Частьприбылиизымаетсявбюджетгосударстваввиденалоговисборовииспо

льзуетсянаудовлетворениепотребностейобщества,адругаячастьостаетсяупредпр

иятияиможетнаправлятьсянавыплатудивидендовакционерам,нарасширениепрои

зводства,созданиерезервныхфондовит.п. 

Вусловияхконкуренциикаждоепредприятиестремитсяполучитьтакойобъе

мприбыли,которыйпозволитемуудерживатьиулучшатьсвоипозициинарынкесбы

таицеленаправленноразвиватьпроизводство.Этоещеразподчеркиваетважностьпр

авильногораспределенияприбыли,грамотнойреализацииполитикипоощренияиф

ормированиясобственныхресурсов [22, с. 74]. 

Вокругпонятияприбылииметодовееопределенияпостоянносуществовалис

поры.Так,например,Д.С.Моляков [33, с. 

47]утверждал,что«Поэкономическомусодержаниюприбыльестьденежноевыраж

ениечастистоимостиприбавочногопродукта».Т.А.Седашвсвоюочередьсчитал,чт

о«Прибыль,соднойстороны,сутьэкономическаякатегория,научнаяабстракция,вы

ражающаяопределенныепроизводственныеиэкономическиеотношения,асдругой

стороны-

частьстоимостисовокупногонациональногопродукта(ВВП),стоимостииприбаво

чнойстоимости(прибавочногопродукта).Вреальнойжеэкономическойжизниприб

ыльможетприниматьформуденежныхсредств,материальныхценностей,фондов,р

есурсовивыгод» [38, с. 74]. 
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Разнообразиетрактовокэкономическойприродыприбылиобусловленонали

чиемразличныхшколэкономическойнауки.Необходимовыделить,чтоданнаякате

горияинтересовалаэкономистовещесначалаформированияэкономическойнауки.

Такимобразом,различныешколыэкономическойнаукирассматривалиприбылькак

: 

-прибавочныйтруднаемныхработников; 

-ренту; 

-процентнавложенныйкапитал; 

-платузапредоставленныефакторыпроизводства; 

-

вознаграждениезапредпринимательскуюдеятельностьивведениетехническихнов

шеств; 

-наградузарискинеопределенность: 

-«монопольныйдоход»[42, с. 59]. 

Однимиизпервыхпопыталисьобъяснитьсущностьприбылимеркантилисты.

Ониутверждали,чтоприбыльвозникаетвсфереобращения,аименнововнешнейтор

говлеврезультатепродажитоваровзаграницейпоболеевысокимценам,чемте,покот

орымихкупили.А.Смитписал,чтокакдоходнакапитал,прибыльопределяется«стои

мостьюупотребленноговделокапиталаибываетбольшеилименьшевзависимостио

тразмеровэтогокапитала.Еенеследуетпутатьсвознаграждениемуправляющих,кот

ороенаходитсявсоответствиисколичеством,тяжестьюилисложностьюэтогопредп

олагаемоготрудапонадзоруиуправлению».КарлМаркс,изучаятрудыпредшествен

ников(А.Смит,Д.Рикардо),пришелквыводу,чтоприбыльсоздаетсяпроизводитель

нымтрудомнаемныхработников,которыйявляетсятаковым,если: 

-во-

первых,производитприбавочнуюстоимость,котораярастетвформене«абсолютно

й»,а«относительнойприбавочнойстоимости»,позволяющейудешевлятьценность

жизненныхсредств; 

-во-

вторых,припризнании,чтопроизводительныйтрудвсостояниисоздаватьприбавоч
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нуюстоимостьтольковсферепроизводства,анеобращения. 

К.Маркссчиталисточникомприбавочнойстоимостиэксплуатацию,тоестьне

оплаченныйприбавочныйтруднаемныхрабочих.Онутверждал,чтоэксплуатация–

этовнешняяформапроявлениясущностибуржуазныхэкономическихотношений.В

следствиеэтого,эксплуатация—этоосновамарксисткойтрактовкиприбыли[29, с. 

114]. 

Современнаяэкономическаянаукаосущностиприбылирассматриваетприбы

лькакдоходотиспользованияфакторовпроизводства:труда,землиикапитала.Отри

цаяприбылькакприсвоениенеоплаченногонаемноготруда,онасчитает,чтосущнос

тьприбыливытекаетизфункцийпредпринимателя,котораявключает: 

-способностьпринятьнеординарныерешенияпоуправлениюфирмой; 

-

радикальноизменятьпроизводственныйпроцессипроизводитьновыевидыпродук

ции,темсамымвнедрятьинновацию; 

-

способностьпроявлятьинициативусцельюсоединенияресурсовиливыпускановог

отовараиуслуги; 

-нестиответственностьзапринятыерешенияиэкономическийриск[9, с. 135]. 

Извышеизложенногоможновыделитьследующиеопределенияприбыли: 

а) прибыль-этоплатазапредпринимательскуюдеятельность; 

б) прибыль-этоплатазаталантвуправлениифирмой,зановаторство; 

в) прибыль-

этоплатазанеопределенностьрезультатовпредпринимательскойдеятельности,зар

иск; 

г) прибыль-этодоходпроизводителянарынкепримонопольномположении. 

Необходимопостоянноучитыватьнеопределенностьирискприрассмотрени

иприбылей.Вслучаеполученияпредпринимателемнормальнойприбыли,унегобуд

етвозможностьвложенияресурсоввопределеннуюобластьпроизводства. 

Прираспределенииприбыли,компанияучитываетсостояниерыночнойсреды

,определяющейвозможностирасширенияилинеобходимостьсниженияпроизводс
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твенныхмощностейкомпании.Исходяизусловийвнешнейсреды,определяютсяпр

опорцииотчисленийвфонды,предназначающиесядляфинансированиякапиталовл

ожений,увеличенияоборотныхактивов,внедренияновыхтехнологийиметодовтру

да,обеспеченияНИОКРит.п. 

Полученнуюприбылькомпанияможетиспользоватьвсоответствииснормам

идействующегозаконодательстваисобственныхучредительныхдокументов.Схем

араспределенияприбылиследующая: 

-

изсформированнойприбылиуплачиваютсявсеналогииобязательныеплатеживбю

джет(наприбыль,землю,торговыесборы,таможенныесборы,рентныеплатежиит.п

.); 

- 

изоставшейсявраспоряжениикомпаниичистойприбылиотчисляютсясредствавфо

ндынакопленияипотребления(резервный,инвестиционный,развитияпроизводств

а,дивидендный,социальногоразвития,материальногопоощренияидругиепредусм

отренныеуставомилиучредительнымидокументами).Нормативыотчисленийвфо

ндыустанавливаютсякомпаниейпопредварительномусогласованиюсучредителя

ми [17, с. 84]. 

Привсеммногообразииподходовкраспределениюприбылииорганизационн

о-

правовыхформпредприятий,принципыраспределенияприбылиостаютсяодинако

вымидлявсехпредприятий,равнокакинаправленияееиспользования,которыемогу

тбытьследующими: 

- 

нанакопление,т.е.развитиекомпании(образованиеипополнениерезервныхиинвес

тиционныхфондов,вложениевУКдругихкомпаний,финансовыеинвестициинараз

ныесроки).Этачастьприбылиотражаетсявблокенераспределеннойиформируетфо

нды; 

- 

напотребление,т.е.распределеннаяприбыль(выплатадивидендов,обеспечениесоц
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иальнойиматериальнойподдержкиперсонала,приобретениеакций,др.) [37, с. 67]. 

Законодательрегулируетраспределениеприбыливчастиналоговыхпоступле

нийвбюджеты.Определениедругихнаправленийрасходаоставшейсячастиприбыл

и-

прерогативакомпании.Порядокраспределенияииспользованияприбылиобязатель

нофиксируетсявучредительныхдокументахиутверждаетсяруководителемкомпан

ии. 

Нормативыраспределенияприбылинеоговариваютсязаконодателем,ноопре

деленноевлияние,например,черезльготыпоналогам,стимулируетнаправленность

прибылинакапитальные 

вложения,инновации,благотворительностьииныецели.Законодательограничивае

тразмеррезервногофонда,регулируетпорядокформированиярезервапосомнитель

нымдолгам.Рассмотримнекоторыеаспектыраспределенияприбыливкомпанияхра

зныхорганизационно-правовыхформ. 

Участникиобществасограниченнойответственностьювправераспределятьп

олученнуюприбыльилиубыткисогласнозаконуот08.02.1998года№14-

ФЗ(ред.от23.04.2018)«Обобществахсограниченнойответственностью» 

[6].Обществовправеприниматьрешениеораспределенииприбыли,если: 

- оплаченвесьуставныйкапитал; 

- 

выплаченадействительнаястоимостьдолииличастидолиучастникаобщества; 

- 

отсутствуютпризнакинесостоятельностикомпанииилиуказанныепризнакинепоя

вятсяуобществаврезультатепринятиярешенияораспределенииприбылиобщества

; 

- 

еслистоимостьчистыхактивовравнаилипревышаетразмерыуставногокапиталаоб

ществаирезервногофондаилионанеупадетниженихврезультатепринятиярешения

ораспределенииприбыли [6]. 

Решенияпораспределениючистойприбылиобществамеждучленамиобщест
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вапринимаютсясобраниемегоучастников.Основнымивопросамиприраспределен

ииприбыливобществаявляется:увеличениеуставногокапиталаспропорциональн

ымувеличениемдолейучастниковобщества;погашениеубытковпрошлыхлет;вып

латадивидендов.Увеличитьуставныйкапиталвозможнолишьпослеегополнойопл

атыиприпринятиитакогорешения2/3голосов.Частьприбыли,распределяемаянавы

платыучастникамобщества,делитсямеждунимипропорциональноимеющимсяун

ихдолямвуставномкапитале,приусловии,чтовуставенеоговоренинойалгоритмрас

пределения. 

Всоответствиисфедеральнымзакономот26декабря1995года№208-

ФЗ«Обакционерныхобществах»распределениеприбыливакционерномобществез

аотчетныйгодотноситсяккомпетенцииобщегособранияакционеров [8]. 

Прибыль-

главныйисточникфинансовыхресурсовхозяйствующегосубъекта.Какэкономичес

каякатегорияприбыльпредставляетсобойрезультатлюбойпредпринимательскойд

еятельности.Прибыльявляетсяоднимизважнейшихфинансовыхпоказателейплан

аиоценкихозяйственнойдеятельностипредприятия.Засчетприбылипроисходитос

уществлениефинансированиямероприятийпонаучно-техническомуисоциально-

экономическомуразвитиюпредприятий,атакжеувеличениефондаоплатытрудаих

работников.Ведьпредприятиялюбойформысобственности,котороеполучилофин

ансовуюсамостоятельностьинезависимость,имеетправорешать,кудаивкакихразм

ерахиспользоватьприбыль,котораяостаетсяпослеуплатыналоговвбюджетидруги

хобязательныхплатежей. 

Прибыль–

этопоказатель,которыйнаиболеечеткоотражаетэффективностьпроизводства,объ

емикачествопроизведеннойпродукции,уровеньсебестоимостиисостояниепроизв

одительноститруда. 

Всовременныхусловияхпредприятиюнеобходимостремитсякполучениюма

ксимальнойприбыли,аименноктакомуееобъему,позволяющемупредприятиюпом

имопрочногоудержаниясвоихпозицийнарынке,такжеобеспечитьстабильноеразв

итиеегопроизводствавконкурентныхусловиях[22, с. 87]. 
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Такимобразом,каждомухозяйствующемусубъектупередначаломпроизводс

твапродукциинеобходимоопределить,какуюприбыль,икакойдоходонвсостоянии

получить.Изчегоследует,чтоприбыль–

этоосновнаяцельпредпринимательскойдеятельности,ееконечныйрезультат. 

Основнымпоказателем,участвующимвсистемерасчетоврентабельности,вы

ступаетпоказательвыручкикомпании [32, с. 119]–

дохода,полученногоотпродажисвоейпродукциипокупателю,безучетапроизведен

ныхрасходов,уплаченныхналоговипрочего.Данныйпоказательзанимаетпервуюс

трокуОтчетаофинансовомрезультатекомпании.Вседальнейшиепоказателипредс

тавляютсобойстатьи,уменьшающиеилиувеличивающиеразмеризначальнойвыру

чки.ТакжевОтчетеприсутствуютнесколькопромежуточныхзначенийприбылико

мпании,которыетакжемогутбытьвключенывсистемурасчетовпоказателейрентаб

ельности:валоваяприбыль,прибыльдоналогообложения,чистаяприбыль. 

Валоваяприбыль-

разницамеждувыручкойисебестоимостьюреализованнойпродукцииилиуслуги.Т.

е.валоваяприбылькомпаниипредставляетприбылькомпанииотобычнойеедеятель

ности–

реализациипродукции,товаров,работилиуслуг.Вданномслучаеврасчетвключаетс

ятолькопроизводственнаясебестоимость,т.е.суммазатратнаматериалы,сырье,раб

отуоборудованияит.п.–

элементы,участвующиенепосредственновсозданииготовогопродукта. 

Еслиизваловойприбылиисключитькоммерческиеиобщехозяйственныерас

ходы,томыполучимприбыльотпродажилиоперационнуюприбыль-

прибыльдоуплатыпроцентовиналогов.Данныйпоказательприбылизаложенвосно

вурасчетовбольшинствапоказателейэффективностифинансовогорезультатакомп

аниивсилутого,чтосодержитсуммучистойприбыликомпанииотобычныхвидовде

ятельности,необремененнойналоговымиобязательствами.Это,всвоюочередь,поз

воляетдатьнаиболееточнуюоценкуэффективностисобственнопроизводства [29, 

с. 141]. 

Включениевлияниянаприбылькомпаниипроцентовипрочихдоходовирасхо
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довпозволяетрассчитатьсуммуприбылидоналогообложения–

базудлярасчетаналоганаприбыльорганизациипоставкамвсоответствиесНалогов

ымКодексомРоссийскойФедерации 

[3].Данныйвидприбылитакжечастоиспользуетсяприрасчетахпоказателейфинанс

овогорезультатахозяйственнойдеятельностикомпаниивсилутого,чтоонсодержит

результатывсехопераций,производимыхкомпанией.Вданномслучае,мыработаем

созначениемчистойприбыликомпаниидорасчетовсгосударством. 

Чистаяприбыльявляетсяконечнымфинансовымрезультатомдеятельностик

омпании,которыйотражаетабсолютнуюэффективностьеедеятельности [18, с. 

147].Чистаяприбылькомпанииможетбытьиспользованадляинвестирования,выпл

атыдивидендов,расширенияимодернизациипроизводстваипрочего.Наличиеирос

тчистойприбылиявляетсяоднимизнаиболееважныхфакторовразвитиякомпании.

Чистаяприбылькладетсявосновурасчетабольшинствапоказателейэффективности

деятельностипредприятия,таккакпозволяетоценитьтунорму«чистых»денег,необ

ремененныхникакимирасходамиилиобязательствами,котораяприходитсянаедин

ицувыручки.Чемзначениетакойнормывыше,темболееприбыльнойможносчитать

компанию. 

Неменееважнымидлярасчетовпоказателейрентабельностиявляютсязначен

иярасходовкомпании.ВсенеобходимыезначениятакжеможнообнаружитьвОтчет

еофинансовомрезультатекомпании.Расходыкомпанииможноразделитьнарасход

ыотосновныхвидовдеятельностиирасходыотпрочихвидовдеятельности.Основну

ючастьрасходовкомпаниисоставляетсебестоимость(затраты)произведеннойпрод

укции,коммерческиеиуправленческиерасходы,налоги.Кпрочимрасходам,способ

нымповлиятьнаконечныйфинансовыйрезультат,можноотнестипроцентыквыпла

тепокредитамизаймам,уплатупенейиштрафов,расходынаремонтидругиепрочиер

асходы [16, с. 88]. 

Некоторыепоказателирентабельностиотражаютэффективностьиспользова

нияимуществакомпании.Информациюдляпроведенияданныхрасчетовнеобходи

мобратьизБалансакомпании.Так,например,впервомивторомегоразделахразмеща

етсяинформацияовнеоборотных(помещения,станки,заводыит.п.)иоборотных(ма
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териалы,запасы,денежныесредства)активахкомпании,соответственно.Менеджм

ентомкомпанииможетпроводитсяоценкаэффективностииспользованияданногои

муществапутемопределениянормыотдачиввыручкенаединицутакогоимущества 

[15, с. 

74].Стоитзаметить,чтозначениястатейактивов,отмеченныевБалансе,являютсямо

ментнымиинехарактеризуютрезультатзавесьотчетныйпериод.Всвязисэтим,дляд

альнейшихрасчетовберутсяусредненныепоказателитехилииныхактивов,определ

енныенабазепростойсреднейарифметической. 

Информациявторойчастибалансапозволяетоценитьэффективностьиспольз

ованияисточниковформированияданногоимущества:капитал,долгосрочныеикра

ткосрочныеобязательства.Вданномслучае,также,можетпроводитьсяоценкаотдач

икапиталанарубльвыручкиилиприбыликомпании,чтобыоценитьэффективностьи

спользованиятакихисточников.Ситуацияспассивамикомпаниианалогичнаактива

м–

моментныепоказатели,которыеприанализедолжныиспользоватьсявформатепрос

тойарифметическойсредней. 

Однойизглавныхзадачкаждогопредприятияявляетсяполучениебольшейпр

ибылипринаименьшихзатратах.Какрезультативныйпоказательхозяйственнойдея

тельностиприбыльимеетзависимостьотценыпродукцииизатратнаеепроизводство

.Такимобразом,прибыльтесносвязанаснеопределенностьюбудущихэкономическ

ихявлений,которыеневозможнопредсказатьсдостоверностью,атолькосопределен

нойдолейвероятности. 

Какэкономическаякатегорияприбыльотражаетчистыйдоход,которыйсозда

етсявобластиматериальногопроизводствавденежнойформе,выполняетрядоченьв

ажныхфункций[59, с. 218]: 

1.Оценочнаяфункция–

этофункция,наиболееполноотражающаяуровеньпроизводстваидающаяоценкуэф

фективностихозяйственнойдеятельностивсегохозяйствующегосубъекта.Предпр

иятиеиспользуетуровеньприбыликакоценкуитоговвсейдеятельностифирмы. 

2.Распределительнаяфункцияприбылизаключаетсявтом,чтобыперераспре
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делятьираспределятьприбавочныйпродуктмеждугосударствомипредприятием,м

еждуразличнымисферамидеятельности,междуработникамиипредприятием.Нали

чиеэкономическойприбыливлияетнанаиболееэффективноераспределениересурс

овмеждуальтернативнымиспособамиихприменения.Еслинатотилиинойтоварсу

ществуетвысокийспрос,тоэтозначит,чтоприбыльпревышаетсреднеезначение.Та

кимобразом,этоттоварабсолютноотвечаетжеланиямипотребностямпотребителей

.Вследствиеэтого,данныйсекторстановитсяпривлекательным,иначинаетсяборьб

азавозможностьвложениявнегоресурсовикапитала.Вследствиетакогоперемещен

ияресурсовдостигаетсяэффективноефункционированиеэкономики. 

3.Стимулирующаяфункцияприбылисвязанаспроцессомэкономическогост

имулированияпредприятияиегоработников.Даннаяфункциясвязанасовсемпроце

ссомраспределения,формированияииспользованияприбыли.Засчетчистойприбы

липредприятиефинансируетразличныемероприятия,связанныесрасширениемпр

оизводства,увеличениемнаучно-

техническогоисоциальногоразвитияпредприятия,атакжеформируетсяматериаль

ноепоощрениеработников[34, с. 78]. 

4.Фискальнаяфункция–

этофункция,вкоторойприбыльявляетсяоднимизглавныхисточниковотчисленийв

государственныйирегиональныебюджеты,ивовнебюджетныефонды.Такимобраз

ом,средства,поступившиевбюджетввиденалогов,государствоиспользуеткакосно

внойисточникфинансирования,спомощьюкотороговыполняютсяосновныефункц

иигосударства.Помимоэтого,деньгимогутбытьнаправленынаудовлетворениеоб

щественныхпотребностейиреализациюгосударственных,инвестиционных,произ

водственных,социальных,атакженаучно-

техническихпрограмм.Вестинепрерывнуюпроизводственнуюдеятельностьмогут

позволитьсебепредприятия,которыевсостоянииполучатьдостаточнуюприбыль,т

аккакприбыльявляетсяоднимизглавныхисточниковфинансирования,длятого,что

бырасширятьмасштабыпроизводства.Такиепредприятиявладеютинвестиционны

мзапасомивсостояниинаправитьегонаразработкуновыхметодовуправления,моде

рнизациюфирмы,атакженаприменениепродуктовнаучно-
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техническогопроцесса.Извышеизложенногоследует,чтоприбыльявляетсястимул

омкакдляразвитияпредпринимательства,такидлясозданияпредпосылокдлявозмо

жностиполученияприбыливбудущем.Прибыльвыступаетнеобходимымусловием

дляразвитияэкономикиирыночногоравновесия[37, с. 148]. 

5.Воспроизводственнаяфункция–

этоодинизглавныхисточниковресурсоврасширенноговоспроизводства.Раскрыти

еэкономическойприродыприбыли,предпосылокееобразованияисуществования,и

объективныхобщеэкономическихзакономерностейнеобходимо,нодляпонимания

механизмаформированияприбыливоенно-

строительныхорганизацийвсовременныхусловияхнедостаточно[62, с. 117]. 

Воспроизводственнаяфункциясвязанаспроцессомобеспечениявозможност

исамофинансированияпредприятия,таккаконаявляетсяосновойегоэкономическо

горазвития. 

Получениеприбылиявляетсяконечнойцельюлюбойпредпринимательскойд

еятельности,таккакснейсвязанопроисхождениеприбыли.Наиболеесодержательн

оеопределениеприбылидаетсявэкономическойлитературе:«Денежнаяформачист

огодоходапредпринимателянавложенныйкапиталпредставляетссобойприбыль,х

арактеризующийеговознаграждениезарискосуществленияпредпринимательской

деятельности,представляющийссобойразницумеждусовокупнымизатратамиисо

вокупнымдоходом»[23, с. 122]. 

Изменение(ростиснижение)прибылизависитотфакторов,которыеусловном

ожноразделитьнадвебольшиегруппы: 

- внутренние; 

- внешние. 

Квнутреннимфакторамотносятся:реализацияпродукции,снижениеиздерже

кпроизводства,улучшениекачествапродукции,повышенияотпускныхцен,атакже

увеличениеобъемавыпускаиреализациипродукции.Данныефакторыоказываютне

посредственноевлияниенаразмерприбылиорганизациииделятсянапроизводствен

ныеивнепроизводственные. 

Внепроизводственнымифакторамиявляютсяприродоохраннаядеятельност
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ьисоциальныеусловиятруда. 

Производственныефакторысвязанысиспользованиеминаличиемфинансов

ыхитрудовыхресурсов,атакжесредствипредметовтруда. 

Производственныефакторыподразделяются: 

- интенсивные; 

- экстенсивные. 

Экстенсивныефакторычерезколичественныеизменения:времениработыоб

орудования,численностиперсонала,финансовыхресурсов,фондарабочеговремен

и,объемасредствипредметовтрудавоздействуютнапроцессполученияприбыли. 

Интенсивныефакторынапроцессполученияприбыливоздействуютчерезкач

ественныеизменения[14, с. 99]. 

− повышениепроизводительностииквалификациитрудаперсонала; 

− болееэффективноеиспользованиефинансовыхресурсовисовершенствова

ниеорганизациитруда; 

− снижениематериалоемкостиитрудоемкостипродукции; 

− ускорениеоборачиваемостиоборотныхсредств; 

− повышениекачествипроизводительностиоборудования; 

− использованиеинновационныхвидовматериалов; 

Внутренниефакторыувеличенияприбылипредприятия: 

− компетентностьменеджеровируководства; 

− уровеньхозяйствования; 

− уровеньорганизациитрудаипроизводства; 

− конкурентоспособностьпродукции; 

− производительностьтруда; 

− эффективностиисостояниефинансовогоипроизводственногопланирован

ия[14, с. 101]. 

Внешниефакторыоказываютвлияниенавеличинуприбыли,нонемогутзавис

етьотдеятельностипредприятия. 

Квнешнимфакторамотносятся: 
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− государственноерегулированиецен,налоговыхставок,процентныхставок

,штрафныхсанкцийидр.; 

− конъюнктурарынка; 

− нормыамортизационныхотчислений; 

− природныеусловия; 

− уровеньценнапотребляемыетопливно-энергетическиеиматериально-

сырьевыересурсы. 

Вышеуказанныефакторыоказываютвлияниенаприбыльненапрямую,ачерез

себестоимостьиобъемомреализуемойпродукции. 

Такимобразом,главнаязадачапредприятиявусловияхрыночнойэкономикия

вляетсявсемерноеудовлетворениепотребностейнародногохозяйстваигражданвег

опродукции,работахиуслугахсвысокимипотребительскимисвойствамиикачество

мприминимальныхзатратах,увеличениевкладавускорениесоциально-

экономическогоразвитиястраны.Дляосуществлениясвоейглавнойзадачипредпри

ятиеобеспечиваетувеличениеприбыли. 

Анализприбылинапредприятиисегоднястановитсячрезвычайноактуальны

м.Онпозволяетвыявитьосновныефакторыеероста,эффективноеиспользованиерес

урсов,потенциальныевозможностипредприятия,атакжеопределитьвлияниевнеш

нихивнутреннихфакторовнаразмерприбыли,порядокеераспределения [9, с. 115]. 

Размерыприбылиивозможностиееростанаходятсявсложнойзависимостиот

рядафакторов,важнейшиеизкоторыхследующие: 

- объемреализации; 

- структуратоварооборота; 

- 

величинадругихдоходовирасходов,входящихвсоставприбыли(процентыполучен

ныеиуплаченные,доходыотучастиявдругихорганизациях); 

- уровеньналогообложенияприбыли. 

 

1.2. Понятиеивидырентабельности 
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Косновнымпоказателям,которыехарактеризуютэффективностьдеятельнос

тиорганизации,помнениюА.Д.Шеремета,необходимоотнестиименнопоказатели

рентабельности[59, с. 

117].А.И.Алексеева,А.И.Васильев,Л.И.Ушвицкийпоказателирентабельностирас

сматриваюткакфинансовыекоэффициенты,позволяющиеувидетьизмененияпоре

зультатамхозяйственнойдеятельностииопределитьпроблемныеобластипредприя

тия,указатьнаправлениядляихрешения[28, с. 81]. 

Колоссальноезначениедляувеличенияприбылипредприятияимеютметоды

повышениярентабельностипроизводства.Еслипредприятиеполучаетприбыль,тоо

ноужевпринципеавтоматическисчитаетсярентабельным. 

Показателирентабельности,которыеприменяютсявэкономическихрасчетах

,характеризуютотносительнуюприбыльность.Различают2показателя:рентабельн

остьпродукцииирентабельностьпредприятия. 

Рентабельностьпродукцииизмеряютвтрехвариантах:рентабельностьреализ

ованнойпродукции,рентабельностьтоварнойпродукциииотдельногоизделия. 

Еслиговоритьболеепростымисловами,то,вобщемпониманиирентабельност

ьреализованнойпродукциипоказываетделовуюактивностькомпании.Деловаяакт

ивность-

этоспособностьпредприятияпорезультатамсвоейэкономическойдеятельностизан

ятьустойчивоеположениенаконкурентномрынке,эторезультативностьработыпре

дприятияотносительновеличинырасходаресурсоввпроцессеоперационногоцикл

а.Авузкомсмыслерентабельностьреализованнойпродукциипоказывает,какуючас

тьвырученныхспродажитовараденежныхсредствможноотнестикприбыли. 

Такжеещеможнодатьтакоеопределение,чторентабельностьреализованной

продукции-

этоотношениеприбылиотреализациипродукциикееполнойсебестоимости.Рентаб

ельностьизделия-

этоотношениеприбылинаединицуизделияксебестоимостиэтогоизделия.Прибыль

поизделиюравнаразностимеждуегооптовойценойисебестоимостью 

Показателирентабельностиидоходностиимеютоднуобщуюэкономическую
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характеристикувтом,чтоониотражаютконечнуюэффективностьработыпредприя

тияи,соответственно,выпускаемойимпродукции.Самымглавнымизпоказателейу

ровнярентабельностиявляетсяотношениеобщейсуммыприбыликпроизводственн

ымфондам. 

Существуетдовольномногофакторов,которыеопределяютвеличинуприбыл

ииуровеньрентабельности.Иэтисамыефакторыможноподразделитьнавнутренни

еинавнешние.Внешнимиявляютсятефакторы,которыеникакимобразомнезависят

отусилийданногоколлективакакого-

либопредприятия,этонапримеризменениетарифовперевозки,изменениеценнамат

ериалы,продукцию,нормамортизацииит.д.Мероприятия,приводящиекизменени

ювнешнихфакторов,проводятсяужевглобальноммасштабе,иоказываютдовольно

серьезноевоздействиенаобобщающиепоказателипроизводственно-

хозяйственнойдеятельностиразличныхпредприятий. 

Структурныесдвигивассортиментепродукциизначительновлияютнавеличи

нутойсамойреализованнойпродукции,себестоимостьирентабельностьпроизводс

тва. 

Показателирентабельности,атоестьдоходностиявляютсяобщеэкономическ

ими.Ониотражаютконечныйфинансовыйрезультатиотражаютсявбухгалтерском

балансеиотчетностиофинансовыхрезультатах,ореализации,одоходеиорентабель

ности. 

Рентабельностьявляетсярезультатомпроизводственногопроцесса,онаформ

ируетсяподвлияниемфакторов,связанныхсоснижениемсебестоимости,сповышен

иемэффективностиоборотныхсредств,иповышениемрентабельностипродукциии

отдельныхизделий.Общуюрентабельностьпредприятиянеобходиморассматрива

тькакфункциюрядаколичественныхпоказателейфондоотдачиосновныхпроизвод

ственныхфондов,рентабельностиреализованнойпродукции. 

КонцепциейбухгалтерскогоучетаврыночнойэкономикеРоссииустановлено

,чтоприопределениифинансовогорезультатадеятельностиорганизацииприбыль(

убыток)заотчетныйпериодрассчитаетсякакразницамеждудоходамиирасходами 

[5]. 
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Информацияотчетаофинансовомрезультатекомпаниипозволяетпроизвести

расчетрядаважныхдляанализапоказателей,втомчислеипоказателейрентабельнос

ти,чтоявляетсяцельюданнойработы. 

Преждечемпереходитьнепосредственнокформуламоценкирентабельности,

отметимболееточноопределениерентабельностиирассмотримсуществующиееев

иды. 

1.А.Д.Шеремет:«Рентабельность-

«истиннаяэффективность»,т.к.самспособисчисленияучитываетусловияполучени

яприбыли [59, с. 111]. 

2.Рентабельность(процентныйкапитал)-

показательэффективностиединовременныхитекущихзатрат. 

Важностьисследованиясущностирентабельностиобусловливаютпотребнос

титеорииихозяйственныхпрактик.Приэтомрядавторовотождествляетпонятие«ре

нтабельность»икатегорию«доходность»,анекоторыеисследователиихразделяют. 

Так,Н.С.Пласковойвыделяетсяпоказательдоходности,которыйхарактеризу

етсяотношениемдоходовкавансированномукапиталу,источникамресурсов,теку

щимрасходамиихсоставляющим,атакжекатегория«рентабельность»,отражающа

яотношениеприбыликавансированномукапиталу,источникамресурсов,текущим

расходамиихэлементам[35, с. 142]. 

Иначеговоря,вданномподходедоходностьотражает,суммудохода,которую

получилопредприятиенакаждыйвложенныйрублькапитала,активов,затрат,арент

абельностьпоказываетсуммуприбыли,которуюполучилопредприятиенакаждыйр

убльуказанныхкатегорий. 

ПодобнуюточкузренияозвучиваетЛ.Т.Гиляровская.Так,еюотмечается,чтодоход

ы,расходыифинансовыерезультатывыступаютвкачествебазырасчетоввсехобобщ

ающихпоказателей,которыехарактеризуютстепеньиспользованияактивов[17, с. 

87]. 

Врядепрочихисточникахданныепонятияотождествляются.Так,например,А

.Н.Полковскийвсвоемтрудеотмечает,чтодляхарактеристикиэффективностидеяте

льностипредприятияприменяютсякоэффициентырентабельности–
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прибыльностьилидоходность[36, с. 122]. 

Помнению,В.И.БариленкоВ.И.показателирентабельностивыступаютвкаче

ствеосновыоценкиприбыльностидеятельностипредприятий[12, с. 100]. 

ВсвоюочередьВ.Г.Артёменкоотмечает,чтокоэффициентырентабельностия

вляютсяотносительнымипоказателями,способнымиохарактеризоватьэффективн

остьбизнеса[10, с. 44]. 

ВместеснимМ.В.Ефимоватакжевыделяеткоэффициентырентабельностивк

ачествепоказателейдляоценкиэффективностибизнеса[21, с. 98]. 

СточкизренияТ.А.Симунинойприбыльирентабельностьследуетотноситько

бщимпоказателямэффективностипроизводстваидеятельности[60, с. 88]. 

КакуказываетВ.Д.Грибов,рентабельностьявляетсяотносительнымпоказате

лемэффективностипроизводства,которыйхарактеризуетобщуюстепеньотдачира

сходовиуровеньиспользованияресурсов[19, с. 112]. 

КакутверждаетЛ.А.Чалдаева,показателирентабельностидаютвозможность

сопоставитьрезультатысобщимирасходамивстоимостномвыражении.Этопомога

етоцениватьэффективностьосновнойдеятельностиорганизации,атакжеэффектив

ностьеефинансово-инвестиционнойработы[55, с. 22]. 

Врамкахданногоисследованиябудемпридерживатьсяпозиции,чтоследуетр

азделятьданныекатегории,всилутого,чтоспомощьюпоказателейдоходностихарак

теризуетсяотношениесовокупногодоходаквложенномукапиталу,источникамрес

урсовирасходампредприятия,априпомощикоэффициентоврентабельности–

отношениеприбыликуказаннымкатегориям.Крометого,показателирентабельнос

тисучетомосновныхцелейдеятельностипредприятийявляютсяболеевесомыми,та

ккакбазадляихрасчета–

этофинансовыйрезультат,выраженныйполученнойприбылью. 

Так,предприятие,укоторогоотмечаетсявысокийуровеньрасходов,можетпоявитьс

яубытокуженаэтапереализациипродукции.Приэтом,получаянапервыйвзглядзна

чительныйдоход,унегобудетнизкийуровеньрентабельности.Отсюдаможносдела

тьвывод,чтопоказателирентабельностиспособныдостаточнопрозрачноотражатьр

езультативностьведениябизнеса,атакжеиспользованиеиразмещениесредств. 
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1.3. Методырасчётарентабельности 

 

Итак,рентабельность(прибыльность,доходность)выступаетпоказателемсо

отношениядоходовкомпанииизатрат,чтопозволяетсделатьвыводыобэффективно

стидеятельностикомпании,чтовыражаетсявдоле(отдаче)произведенныхзатрат. 

Вобщемвиде: 

Рентабельность =
Прибыль

Затраты и ресурсы
,    (1.3.1) 

Какмывидим,во-

первых,рентабельностьестьотносительныйпоказатель,аво-

вторых,понемуможносудитьодействительноэффективнойхозяйственнойдеятель

ностикомпаниитолькоприусловииполученияпоследнейприбыли.Еслипоказатель

рентабельностиноситотрицательныйхарактер–

этоговоритобубыточностидеятельностикомпании.Этовыражаетсявотрицательно

мзначенииприбыливчислителедроби.Вышемырассмотрелипонятие,составистру

ктуруприбылииееформдляроссийскойкомпаниииопределилитестатьирасходов,к

оторыемогутпревышатьсуммувыручкиипрочихдоходовкомпании,чтоприводитк

чистомуубытку.Так,например,производствоисбытмогутспособствоватьполучен

июоперационнойприбыли,нокредитнаяполитикакомпанииможетспособствовать

значительнымрасходамвсвязисуплатойдолговилипроцентовпообязательствам.Т

огда,прибыльдоналогообложениябудетотрицательной. 

Значениепоказателяпозволяетсделатьразличныевыводыобэффективности

функционированияпредприятия: 

1.Рентабельностьменьшеединицы–

прибылькомпаниименьшепроизведенныхзатрат.Т.е.накаждыйзатраченныйнапр

оизводстворубль,компанияполучаетменеерубляотдачи.Такаяситуацияговоритна

монерентабельностипроизводства; 

2.Рентабельностьбольшеединицы–

полученнаяприбыльпревысилапроизведенныезатраты.Каждыйзатраченныйрубл

ьпозволилсформироватьприбыльсверхданногорубля. 
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Такимобразом,компаниявсвоейдеятельностидолжнастремитьсякпостоянн

омуувеличениюрентабельности.Рострентабельностиможнообеспечиватьлиборо

стомдоходныхстатейкомпании,либосокращениемрасходовпредприятия. 

Информацияорентабельностипроизводствакомпанииявляетсяполезнойии

нтереснойдлябольшогочисларыночныхсубъектов.Ноустановленнаянасегодняш

нийденьзаконодательствомнормараскрытияфинансовойинформацииокомпании

непозволяетпроводитьдостаточнуюоценку.Остаетсятолькоиспользованиевозмо

жностиинсайдерской(внутрикорпоративной,секретной) 

[7]информации.Вследствиеэтого,ученымипредлагаетсявнедритьвпрактикураскр

ытияфинансово-

экономическойинформациимногоуровневогоаналитическогофайлавформате«И

нформационнойкартыорганизации»,предназначеннойдляширокогокругапользов

ателей,систематизированныхпокатегориямправовогодоступа(внутренниеивнеш

ние) [35, с. 88]. 

Всистемепоказателейрентабельностивыделяютследующие [28, с. 124]: 

Рентабельностьзатратнапроданнуюпродукцию: 

Рзпп =
Прибыль от продаж

Полная себестоимость
,     (1.3.2) 

Этотпоказательотражаетчастьприбыли,приходящуюсянаединицуполнойс

ебестоимости,ихарактеризуетэффективностьтекущихзатратресурсовнапроизвод

ствоипродажу. 

Какмыужеотметиливыше,всоставполнойсебестоимостивходитпроизводст

веннаясебестоимость(ПрС),общехозяйственныерасходы(ОХР)икоммерческиера

сходы(КР).Такимобразом,мыможемрасширитьформулудоследующеговида: 

Рзпп =
Пр до уплаты налогов

ПрС+ОХР+КР
,     (1.3.3) 

Даннаяформулапозволитоценитьвлияниенарентабельностьтойилиинойста

тьирасходовкомпанииивыявитьслабыеместавструктуресобственнопроизводства

. 

Рентабельностьпродаж: 

Рпр =
Прибыль от продаж

Выручка (нетто)
,     (1.3.4) 
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Отражаетвеличинуприбыли,приходящуюсянаединицуобъема 

выручки,ихарактеризуетуровеньдоходностипродаж.Вданномслучаемытакжемо

жемвыделитьосновныефакторы,влияющиенадинамикуданногопоказателя.Так,п

рибыльотпродажпредставляетсобойвыручку,уменьшеннуюнавеличинуполнойсе

бестоимости(ПС)производства.Тогда,формула3приобрететследующийвид: 

Рпр =
В−ПС

В
=

В−(ПрС+ОХР+КР)

В
,      (1.3.5) 

Такаяпостановкаформулыдаетнамвозможностьоценитьдолювлияниякажд

огоотдельнофакторанарезультатрентабельностипродаж.Сэтойцельюпроводится

факторныйанализРпрспомощьюспособацепныхподстановок.Данныйметодсосто

итвследующем [33, с. 54]: 

1.Напервомэтапепроизводитсяоценкавлияниянарентабельностьпродажсоб

ственноизмененияобъемовпродажприбазисныхценах: 

Рпр =
В1−(ПрС0+ОХР0+КР0)

В1
− Рпр0,    (1.3.5) 

2.Далее,оцениваетсявлияниеизмененияпроизводственнойсебестоимости: 

Рпр =
В1−(ПрС1+ОХР0+КР0)

В1
− Рпр0,    (1.3.6) 

3.Далее,происходитоценкавлиянияизмененияобщехозяйственныхрасходо

в: 

Рпр =
В1−(ПрС1+ОХР1+КР0)

В1
− Рпр0,    (1.3.7) 

4.Ипотойжесхемеидетоценкавлиянияизменениясуммыкоммерческихрасхо

дов: 

Рпр =
В1−(ПрС1+ОХР1+КР1)

В1
− Рпр0,    (1.3.8) 

Такойфакторныйанализпозволяетточноопределитьсильныеислабыесторон

ыкомпанииврамкахфинансовогоуправлениясобственнопроизводством. 

Вышемыужеотмечали,чторасходыкомпаниипообыкновеннымвидамдеятел

ьностимогутподразделятьсяна5групп.Включениетакихгруппвсистемурасчетовр

ентабельностипроизводства(продаж)такжепозволяетфакторнооценитьэффектив

ность(доходность)техилииныхстатейзатраткомпании,которыеобеспечиваютееос

новноефункционирование.Такуюмодельфакторногоанализаможнопредставитьв
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следующейформуле: 

Рпр = (1 − МЕ − ЗЕ − АУ − УПЗ),    (1.3.9) 

гдеМЕ–материалоемкость; 

ЗЕ–зарплатаемкость; 

АЕ–емкостьамортизации; 

УПЗ–уровеньпрочихзатрат. 

Дляпроведенияфакторногоанализапоформуле9необходимаболееподробна

яинформацияокомпании,которая,обычно,непредоставляетсявоткрытыхисточни

ках. 

Рентабельностьпродажможетоцениватьсяпо-

разному,взависимостиоттого,какаястатьядоходовотпродажберетсявчислителе:р

ентабельностьотпродажпоприбылиотпродаж,поприбылидоналогообложения,по

чистойприбыль. 

Так,например,представленнаявышеформуларентабельностипродажпопри

былидоналогообложенияможетбытьсведенакрентабельностипоприбылиотпрода

ж: 

Р =
ПДН

В
−

Ппр

В
∗

ПДН

Ппр
= Рпр ∗ Кпфр,   (1.3.10) 

гдеКпфр–коэффициентсоотношениеПДНиприбылиотпродаж. 

Рентабельностькапитала,авансированноговактивы(рентабельностьактивов

): 

РА =
Прибыль до налогообложения

Средняя стоимость всех активов
,     (1.3.11) 

Отражаетсуммыприбыли,приходящиесянаединицуобщейвеличиныкапита

ла,ихарактеризуетэффективностьиспользованиявсейсовокупностиактивоворган

изации.Врамкахданногопоказателяможетоцениватьсяэффективностьразличных

формактивовкомпании,чтоопределяетсястатейвзнаменателеформулы:собственн

ыйкапитал,чистыеактивы,акционерныйкапитал.Врамкахданногопоказателятакж

есуществуетмножествофакторов,оказывающихнанеговлияние.Чтобыучестьихпр

ирасчетах,необходиморазработатьмногофакторнуюмодельанализа. 

РА =
ПДН

А
=

В

А
∗

ПДН

В
= ОТА ∗ Рпрп,   (1.3.12) 
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гдеОТА–коэффициентотдачиактивов; 

Рпрп–

рентабельностьпродаж,рассчитаннаяисходяизприбылидоналогообложения. 

Отдачаактивовкомпанииоцениваетсуммувыручкикомпании,приходящуюс

яна1рубльвложенныхактивов.Коэффициентотдачиактивовявляетсядостаточнов

ажнымфакторомхозяйственнойдеятельностипредприятия,таккакоцениваетэффе

ктивностьиспользованияимуществакомпании.Есливкомпаниинаблюдаетсясокра

щениеотдачиактивов,этоговоритменеджментуоснижениипроизводительностииу

худшениисистемыиспользованияоборотныхактивов.Этоможетвыражатьсявсни

женииоборачиваемостизапасов,увеличениисроковвозвратадебиторскойзадолже

нностиилипокрытияНДС.Всеэтоведетктому,чтокомпанииприходитсяиспользова

тьбольшееколичестворесурсовдляподдержанияпроизводстванапрежнемуровне.

Ростданногопоказателядаетдополнительныйпотенциалдляразвитияпроизводств

а–

позволяетиспользоватьменьшееколичестворесурсовпритойжезагрузкеоборудов

аниязасчетускоренияихоборота [34, с. 87]. 

Таккакворганизациимогутбытьсредства,неучаствующиевпредпринимател

ьскойдеятельности,тоучитываемэтоследующимобразом: 

ОТА =
В

А
=

Ап

А
∗

В

Ап
= Уп ∗ ОТАп,   (1.3.13) 

гдеОТАп–отдачаактивов,используемыхвпредпринимательскихцелях. 

Вбольшинствекомпанийвсясуммаактивовиспользуетсявпроизводстве(пре

дпринимательскойдеятельности).Но,возможныслучаи,когдачастьактивовисполь

зуютсяподругомуназначению,например,вкомпаниимогутприсутствоватьостатки

вложенийвовнеоборотныеактивы. 

Вслучаеналичиязадолженностиучредителейповзносамвуставныйкапитал,

имеемследующуюкорректировку: 

ОТА = Ур ∗ Уп ∗ ОТАп,    (1.3.14) 

гдеУр =
Ар

А
-удельныйвесактивов,реальнонаходящихсявобороте. 

Дляполногоанализавлиянияфакторовнарентабельностьактивовврасчетвкл
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ючаетсячистаяприбыль: 

Ра =
ЧП

А
=

В

А
∗

ЧП

В
= ОТА ∗ Рпрч,   (1.3.15) 

Ра =
ЧП

В
=

Ппр

В
∗

ПДН

Ппр
∗

ЧП

ПДН
= Рпр ∗ Кпфр ∗ Кэд,  (1.3.16) 

гдеКэд–коэффициентсоотношениячистойприбылииПДН. 

Формула15такженоситназваниемоделиДюпонапофамилииученогоэконом

иста,которыйпервымввелданнуюмодельфакторногоанализа. 

Послевсехпреобразованиймыполучаеммногофакторнуюмодельоценкирен

табельностиактивоввследующемвиде: 

Ра = Ур ∗ Уп ∗ ОТАп ∗ Рпр ∗ Кпфр ∗ Кэд,  (1.3.17) 

Такаямодельпозволяетоценитьэффективностьиспользованияактивовкомп

аниии,главное,определитьдолювлияниянаданныйпоказательизмененийразличн

ыхфакторов,что,всвоюочередь,представляетсявесьмаважнымвсистемепринятия

решенийиразработкибудущейфинансовойполитикикомпании.Так,еслибольшоев

лияниенарентабельностьоказываетприбыльдоналогообложения,токомпаниинео

бходимопринятьактивныемерыпоееувеличениюпосредствам,например,сокраще

нияуправленческихрасходовит.п. [31, с. 114]. 

Дляоценкирентабельностичистыхактивоввышеотмеченнаяформуларасши

ряетсяпосредствамвключениявнееКча–

коэффициентасоотношениясреднейстоимостивсехчистыхактивов.Оценкарентаб

ельностичистыхактивов,какуточненнойстоимостисобственногокапитала,позвол

яетсделатьвыводыотом,какуюприбылькомпанияполучаетнаединицуактивовком

пании,очищенныхотвлиянияобязательств,задолженностиипрочихпассивныхста

тей. 

Расчетрентабельностипроизводственныхфондовявляетсяещеоднимважны

мэтапоманализаэффективностифинансовыхрезультатовхозяйственнойдеятельно

стипредприятия.Онпозволяетдатьоценкуприбыльностиотдельныхфондов(актив

ов)компаниииоценитьсилувлиянияизмененийвобъемахотдельныхактивовнасово

купнуюдоходностькомпании. 

Рпф =
Ппр

ОПФ+З
=

Ппр

ПФ
=

В

ПФ
∗

Ппр

В
= Опф ∗ Рпр,   (1.3.18) 
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гдеОПФ–

средняявеличинаосновныхпроизводственныхфондов(основныхсредств); 

З–средняявеличиназапасов; 

ОПФ–отдачапроизводственныхфондов. 

Такимобразом,следуяформуле18,рентабельностьпроизводственныхфондо

впозволяетоценить,сколькоединицприбылиотпродажприходитсянаединицувло

женныхосновныхсредствизапасовкомпании. 

Данаямодельтакжепозволяетпроводитьфакторныйанализрентабельностин

аосновеметодаабсолютныхразниц,которыестроитсявнесколькоэтапов: 

1.Изменениерентабельностипроизводственныхфондовзасчетизмененияих

отдачирассчитываетсяпоследующейформуле: 

Рпф = (Опф1 − Опф0) ∗ Рпр0,    (1.3.19) 

2.Изменениерентабельностипроизводственныхфондовзасчетизмененияре

нтабельностипродажрассчитываетсяпоследующейформуле: 

Рпф = (Рпф1 − Рпф0) ∗ Опр1,    (1.3.20) 

Такимобразом,Рпфможетменятьсялибозасчетизменениясуммывыручки,пр

иходящейсяна1рубльпроизводственныхфондов,либозасчетизмененийрентабель

ностипродаж.Так,например,компанияможетсильноувеличитьРпф,оставиврентаб

ельностьпродажнапрежнемуровне,нозначительносократитьсумму,например,зап

асов. 

Приэтомизменениеотдачиосновныхпроизводственныхфондовтакжеможет

поддаватьсяанализу: 

Опф =
В

Опф+З
=

В

В
Опф

В
+

З

В

=
1

ФЕ+Кзз
,    (1.3.21) 

гдеФЕ–коэффициентфондоемкостипродукции; 

Кзз–коэффициентзагрузкизапасов. 

Даннаямодельпозволяетоценитьдолювлиянияизмененийнеобходимогораз

мераосновныхсредствилизапасовдляполучения1единицывыручки. 

Соотнесениеформулы20и18даетнамвозможностьиспользоватьтрехфактор

нуюмодельоценкирентабельностипроизводственныхфондов: 
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Рпф =
Рпр

ФЕ+Кзз
,    (1.3.22) 

Соотнесениежеформулы22и9даетнамвозможностьпринятьдлярасчетов6-

тифакторнуюмодельоценкирентабельностипроизводственныхфондовкомпании: 

Рпф =
(1−МЕ−ЗЕ−АУ−УПЗ)

ФЕ+Кзз
,   (1.3.23) 

Последняяформула,какмыужеотмечали,являетсядостаточносложнойдляра

счетаифакторногомоделирования,впервуюочередь,всилуотсутствиявозможност

идоступакисчерпывающимданным.Поэтомувданнойработеформула23приводит

сятольколишькактеоретическийпример. 

Финансоваярентабельностьявляетсяобобщающимпоказателемэффективно

стидеятельностиорганизации.Вростеданногокоэффициентавбольшейстепенизаи

нтересованысобственникикапитала [33, с. 87]. 

Рск =
ЧП

СК
=

В

СК
∗

ЧП

В
= Оск ∗ Рпчп,   (1.3.24) 

гдеОСК–отдачасобственногокапиталакомпании; 

РПЧП–рентабельностьпродаж,рассчитаннаяисходяизчистойприбыли. 

Таккаккомпаниястроитсвоюдеятельностьнетольконабазеиспользованиясо

бственногокапитала,но,также,привлекаетзаемныесредства,торациональнымбуде

твключениевмодельвлиянияизменениядолипривлеченногокапиталавобщейегос

умме.Тогдамыпридемктрехфакторноймодели: 

Рск =
ЧП

СК
=

К

СК
∗

В

К
∗

ЧП

В
= Кск ∗ Ок ∗ Рпчп,   (1.3.25) 

гдеК–суммасобственногоизаемногокапиталовкомпании; 

КСК–коэффициентсоотношениявсегокапиталаисобственного. 

Кск = 1 +
ЗК

СК
,    (1.3.26) 

Существуютболеесложныемоделифакторногоанализарентабельностисобс

твенногокапитала,которые,восновном,построенынарасширенииисходноймодел

изасчетранеевработеотмеченных. 

Всевышеотмеченныеформулыиметодикиоценкипоказателейрентабельнос

тиформируютединуюсистемупоказателейрентабельностидеятельностикоммерче

скойорганизации,котораяпозволяетпроизвестицелостнуюоценкуэффективности
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деятельностикомпании,выделитьеесильныйислабыестороныинаметитьпутидаль

нейшегоразвитиякомпании. 

Такимобразом,быларассмотренасущностьрентабельностипредприятия,оха

рактеризованыосновныевидырентабельности,атакжеизученаметодикаоценкиур

овнярентабельностипредприятияпоосновнымеевидам. 

Прибыль(убыток)представляетсобойфинансовыйрезультатхозяйственной

деятельностипредприятия.Финансовыйрезультатдеятельностиорганизацииформ

ируетсяпутемсопоставлениядоходовирасходов. 

Кромезаконов,указовПрезидентаипостановленийПравительстваинормати

вныхактов,которыеявляютсяосновными,существуетпереченьнормативныхактов

дополняющихихирегулирующихфинансовыерезультатыдеятельностипредприят

иявчасти,непротиворечащейзаконодательству. 

Рентабельность-

этоотносительныйпоказательинтенсивностипроизводства,таккакотражаетурове

ньприбыльностиотносительноопределеннойбазы.Фирмарентабельна,еслисумм

ывыручкиотреализациипродукциидостаточнонетолькодляпокрытиязатратнапро

изводствоиреализацию,ноидляобразованияприбыли.Такимобразом,рентабельно

стьхарактеризуетэффективностьработыпредприятия,даетпредставлениеоспособ

ностипредприятиякприращениюкапитала. 

Спомощьюрентабельностипродукцииоцениваютэффективностьпроизводс

тваотдельныхвидовизделий,арентабельностьпроизводства,илиобщая,балансова

ярентабельность,служитпоказателемэффективностиработыпредприятия(отрасл

и)вцелом. 

Повышениюуровнярентабельностиспособствуютувеличениемассыприбыл

и,снижениесебестоимостипродукции,улучшениеиспользованияпроизводственн

ыхфондов.Показателирентабельностииспользуютприоценкефинансовогосостоя

нияпредприятия. 

Такимобразом,оценкаэффективностихозяйственнойдеятельностикомпани

инабазерасчетасистемыпоказателейрентабельностивытекает,исходяизанализаио

ценкизначенийБалансаиОтчетаофинансовомрезультатекомпанииспомощьюряда
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формул,которыевключаютвсебятеилииныестатьиданныхотчетныхформвзависи

мостиоттого,накакомэтапепроизводственногопроцессамыхотимопределитьприб

ыльностьпроизводства. 

Вданнойглавебылипроанализированытеоретическиеосновыпонятиярентаб

ельностьиприбыли.Последовательнобылирассмотреныосновныеэлементырента

бельности,сущностьпонятиярентабельностьиметодыоценкирентабельностипред

приятия.Применениеданныхметодовврамкахпервойглавыпозволилонамсделать

выводыотносительнодинамикипоказателейрентабельностипредприятия.Изучен

иеданныхметодовврамкахданнойглавыпозволиловыявитьспособыповышенияур

овнярентабельностипредприятийвцелом.Формированиюданныхрекомендаций,а

такжеоценкеихэкономическойэффективностипосвященаследующаяглаваданног

оисследования. 

2. 

ИССЛЕДОВАНИЕМЕХАНИЗМАФОРМИРОВАНИЯ,РАСПРЕДЕЛЕНИЯ

ИИСПОЛЬЗОВАНИЯПРИБЫЛИВ ООО«ДОМЛИФТСЕРВИС» 

 

2.1.Организационно-

экономическаяхарактеристикапредприятияООО«ДОМЛИФТСЕРВИС» 

 

ОбществосограниченнойответственностьюООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»за

регистрировано19октября2016поадресу123007,Москва,проездХорошевский3-

й,дом3а,пом.Хкомн.9.ОфициальноесокращенноенаименованиеорганизацииОО

О«ДОМЛИФТСЕРВИС»[63]. 

Отрасльорганизации-43.29Производствопрочихстроительно-

монтажныхработ(дополнительныевидыдеятельностипредставленывПрило

жении1).Размеруставногокапитала1000000рублей.Учредителем(собственни

ком)ПредприятияявляетсяНаумовИгорьВладимирович(размердоли10%)иООО«

Лидер-

Проект»(размердоли90%).Предприятиеявляетсяюридическимлицом,имеетобосо

бленноеимущество,самостоятельныйбаланс,расчетныйииныесчетавучреждения
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хбанков,печатьсосвоимнаименованием,бланки,фирменноенаименование,товарн

ыйзнак(знакобслуживания)идругиереквизиты,регистрируемыевустановленномп

орядке. 

Предприятиеприобретаетправаюридическоголицасмоментаегогосударств

еннойрегистрации.Предприятиеосуществляетсвоюдеятельностьвсоответствиисз

аконамиииныминормативнымиактамиРоссийскойФедерации,местныминормати

внымиактами,атакженастоящимУставомиДоговоромозакрепленииимуществана

правехозяйственноговедения,заключеннымсУчредителем.Предприятиенесетзак

онодательнуюответственностьзарезультатысвоейпроизводственно-

хозяйственнойифинансовойдеятельностиивыполнениеобязательствпередсобств

енникомимущества,поставщиками,потребителями,бюджетом,банкамиидругими

юридическимиифизическимилицами.Предприятиеотсвоегоимениприобретаети

мущественныеинеимущественныеправаинесетобязанности,выступаетистцомио

тветчикомвсудевсоответствиисдействующимзаконодательствомРоссийскойФед

ерации(арбитражномитретейскомсуде). 

Предприятиепланируетиосуществляетнеобходимыемерыпозащитеработн

иковиподведомственныхобъектовпроизводственногоисоциальногоназначенияот

чрезвычайныхситуаций,создаетрезервыфинансовыхиматериальныхресурсовдля

ликвидациичрезвычайныхситуаций. 

ПредприятиенеотвечаетпообязательствамУчредителя,ровно,какиУчредит

ельнеотвечаетпообязательствамПредприятия,заисключениемустановленныхзак

онодательствомслучаев.Предприятиеотвечаетпосвоимобязательствамвсемприна

длежащимемуимуществом,закрепленнымзанимсобственникомнаправехозяйстве

нноговедения,накоторое,согласнодействующемузаконодательству,можетбытьн

аложеновзыскание. 

Организационнаясхемауправленияпредприятиемпредставленавсоответств

иисрисунком2.1.1. 

Генеральный директор — должность руководителя коммерческой 

организации (акционерного общества, с ограниченной ответственностью, и т. 

п.) в России, единоличный исполнительный орган управления организацией. 
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Главный Бухгалтер – осуществляет организацию и ведение 

бухгалтерского учёта, перечисляет заработную плату работникам. 

Начальник участка – руководитель, отвечающий за работу всего участка. 

Мастер – ответственный за бригады и выполнения техники безопасности. 

Отдел снабжения – процесс снабжения – это совокупность операций, 

обеспечивающих Ваше предприятие необходимыми предметами и средствами 

труда. Основная задача по организации снабжения – своевременное 

бесперебойное и комплексное снабжение производства всеми необходимыми 

материальными ресурсами при минимальных издержках управления запасами. 

Главный инженер – ответственный за техническую политику, 

направления технического развития предприятия в условиях рыночной 

экономики, пути реконструкции и технического перевооружения действующего 

производства, уровень специализации и диверсификации производства на 

перспективу. 
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Рисунок2.1.1–Организационнаясхемауправленияпредприятием 

 

Офисменеджер–

этоадминистратор,секретарьиделопроизводительодновременно.Наегоплечивозл

оженыфункцииперечисленныхработников. 

Производственнотехническийотдел—

занимаетсяорганизациейстроительстваиреконструкции,подготовкапроизводства

.Обеспечениесвоевременнойсдачиобъектоввэксплуатацию.Экономиясредствпре

дприятиязасчетэффективногоиспользованиякапитальныхвложений,разработкам

ероприятийпосокращениюзатратнойчасти. 

Отдел обслуживания —

осуществляеттехническоеобслуживаниелифовиобъединенныхдиспетчерскихсис

тем. 
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Производство—

осуществляетсозданиеисборкучастейлифтаиегосоставляющих. 

Инженерпоохранетруда—

осуществляетконтрользасоблюдениемвподразделенияхпредприятиязаконодател

ьныхииныхнормативныхправовыхактовпоохранетруда,запредоставлениемработ

никамустановленныхльготикомпенсацийпоусловиямтруда. 

Монтажныйучасток—

совокупностьзахваток,накоторыхвыполняетсяциклспециализированногопотока. 

Строительныйучасток—

совокупностьстроительныхпроцессов,спомощьюкоторыхремонтируютлифты. 

Монтажно-строительныйучасток—

объединениемонтажногоистроительногоучастков. 

Прораб—

осуществляетруководствостроительствомнасвоёмучастке.Обеспечиваетвыполн

ениезаданийповводуобъектоввэксплуатациювустановленныесроки,организуетп

роизводство,ведётучётвыполненныхработ,оформляеттехническуюдокументаци

ю,участвуетвсдачеобъектоввэксплуатацию,устанавливаетмастерампроизводств

енныезаданияпообъемамстроительно-

монтажныхипусконаладочныхработ,контролируетихвыполнение. 

Бригада—

представляетсобойпостоянныйиливременныйколлективрабочих,выполняющих

общеепроизводственноезаданиеинесущихсовместнуюответственностьзарезульт

атысвойработы. 

ОсновнымицелямисозданияПредприятияявляются: 

-

содержаниеииспользованиежилищногофондаинежилыхпомещенийвчаститехни

ческогообслуживания,ремонта,монтажа,модернизациииреконструкциилифтовж

илищногофондаинежилыхпомещенийорганизацийнезависимоотформсобственн

ости; 

-получениеприбыли. 
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Длядостиженияуказанныхцелейпредприятиезанимаетсяследующимиосно

внымивидамидеятельностииосуществляетрядфункций: 

− техническоеобслуживаниеиремонтлифтов; 

− эксплуатацияподъемныхсооруженийгрузоподъемностьюдо3000кг.иск

оростьюдвижениякабиныдо1,6м/с(лифтовпассажирских,лифтовгрузопассажирс

ких,лифтовгрузовыхвсехтипов); 

− ремонтподъемныхсооружений; 

− реконструкцияимодернизациявсехтиповлифтовгрузоподъемностьюдо

3000кг.искоростьюдвижениякабиныдо1,6м/с. 

− подготовкакадров(подготовкарабочих-

лифтеров,электромеханиковполифтам,обучениеипроверказнанийправилинормб

езопасностируководителейиспециалистовпредприятия); 

− монтаж(пуско-

наладочныеработы)подъемныхсооружений(лифтоввсехвидов); 

− выполнениестроительно-монтажныхработ; 

− прокладканаружныхсетейсвязи,диспетчеризация; 

− устройствовнутреннихлинийсвязи,диспетчеризация; 

− монтажоборудованиясвязи,диспетчеризация; 

− пусконаладочныеработысистемсвязи,диспетчеризация; 

− техническоедиагностированиеиобследованиелифтов,отработавшихсво

йнормативныйсрокслужбы; 

− обслуживание,ремонт(реконструкция),монтаж(наладка)электрооборуд

ованиявнутреннихинаружныхсетейдо0,4кВ. 

− монтаждомофонов. 

Предприятиевправеосуществлятьдругиевидыдеятельности,незапрещенны

едействующимзаконодательствомРоссийскойФедерации.Видыдеятельности,по

длежащиелицензированию,осуществляютсяпредприятиемпослеполучениялицен

зиивустановленномпорядке. 

Рассмотримосновныефинансово-
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экономическиепоказателиисследуемогопредприятиязапериод2017-

2019год(таблица2.1.1). 

 

Таблица2.1.1 - Основныепоказателифинансово-

экономическойдеятельностиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»за2017-2019года 

п/

п 

Наименованиепо

казателя 

Сопоставимыеданные Отклонения2019год 

2017г. 2018г. 

2017г. 2018г. 2019г. Абс. % Абс. % 

1. Объемвыручки        

 в стоимостном 

выражении 
214591 271471 413348 198757 92,62 14187

7 

52,26 

2. Себестоимость 

оказанных услуг 

и работ 

159167 204105 315478 156311 98,21 11137

3 

54,57 

3.  Валовая прибыль, 

тыс.руб. 
55424 67366 107870 42446 76,58 30504 45,28 

4. Стоимость 

основных средств 
284603

,4 

548426

,3 

700589,

8 

415986,

4 

146,1

6 

15216

4 

27,75 

5. Фондоотдача, % 0,75 0,49 0,59 -0,164 -

21,75 

0,095 19,19 

6. Рентабельность 

активов, % 
0,200 0,160 0,300 0,1 50,00 0,14 87,50 

7. Рентабельность 

собственного 

каптала, % 

0,700 0,580 1,240 0,54 77,14 0,66 113,7

9 

8. Рентабельность 

продукции, % 
18,500 27,400 29,200 10,7 57,84 1,8 6,57 

9. Чистая прибыль 

(нераспределенна

я прибыль 

(непокрытый 

убыток) , тыс. 

руб. 

2025 2414 2968 943 46,57 554 22,95 

 

Изданныхтаблицы2.1.1можносделатьследующиевыводы: 

-

показателем,характеризующимдеятельностьООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»,являет

сяобъемвыручки.В2019годуонувеличилсяна198757тыс.руб.посравнениюс2017г

одом.Посравнениюс2018годомвырослана141877тыс.руб.Такаядинамикасвидете

льствуетобувеличенииоказываемыхуслуг. 

Втаблице2.1.2.представленыисходныеданныедлярасчетакоэффициентов,х
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арактеризующихсезонныйхарактервыручкиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»в2018-

2019годах. 

 

 

Таблица2.1.2 - 

ДанныедлярасчетакоэффициентовсезонностиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС» 

Месяц

ы 

Объёмреализации,тыс.руб.(сопостави

мыецены). 

Ксез (1-Ксез) (1-Ксез)2 

2018г 2019г. 2018

г 

2019

г 

2018

г 

2019

г. 

2018г 2019г. 

Январь 22218,48 34150,71 0,92

80 

0,99

14 

0,01

80 

0,00

86 

0,0003

24 

0,0000

74 Февра

ль 

22266,14 34214,49 0,98

41 

0,99

32 

0,01

59 

0,00

68 

0,0002

52 

0,0000

46 Март 22403,16 34214,49 0,99

02 

0,99

32 

0,00

98 

0,00

68 

0,0000

97 

0,0000

46 Апрел

ь 

22411,1 34507,85 0,99

05 

1,00

18 

0,00

95 

0,00

18 

0,0000

90 

0,0000

03 Май 22550,1 34440,88 0,99

67 

0,99

98 

0,00

33 

0,00

02 

0,0000

11 

0,0000

00 Июнь 22800,31 34753,37 1,00

77 

1,00

89 

0,00

77 

0,00

89 

0,0000

60 

0,0000

79 Июль 22893,64 34727,86 1,01

18 

1,00

81 

0,01

18 

0,00

81 

0,0001

40 

0,0000

66 Август 22937,32 34734,24 1,01

38 

1,00

83 

0,01

38 

0,00

83 

0,0001

90 

0,0000

69 Сентяб

рь 

22957,18 34501,47 1,01

47 

1,00

16 

0,01

47 

0,00

16 

0,0002

15 

0,0000

02 Октябр

ь 

22812,22 34386,68 1,00

82 

0,99

82 

0,00

82 

0,00

18 

0,0000

68 

0,0000

03 Ноябр

ь 

22621,59 34373,92 0,99

98 

0,99

79 

0,00

02 

0,00

21 

0,0000

00 

0,0000

05 Декабр

ь 

22599,75 34342,03 0,99

89 

0,99

69 

0,00

11 

0,00

31 

0,0000

01 

0,0000

09 Итого: 271471 413348   0,00

16 

0,00

06 

0,0014

48 

0,0004

03  

Средниймесячныйобъёмреализациитоварнойпродукцииравенотношениюс

уммыобъёмоввыручкизакаждыймесяциколичествумесяцеввгоду. 

  

  

Коэффициентсезонностирассчитываетсяпоформуле: 

,       (2.1.2) 

где0месi;0мес-объемвыручкизаi-ыймесяцисреднемесячныйобъем. 

Размахвариации,какпоказательсезонности,характеризуетразностьмеждуна

ибольшиминаименьшимзначениямимесячныхкоэффициентовсезонности.Подан

..58,22622
12

271471
2018

рубтысОмес ==

..67,34445
12

413348
2019

рубтысОмес ==

О

О
К мес

сез =
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нымтаблицы2.1.2наисследуемомпредприятииразмахвариациисоставляет(Рвар): 

В2018году:Рвар=1,0147-0,9820=0,0327; 

В2019году:Рвар=1,0089-0,9914=0,0175 

Размахвариациизаанализируемыепериодыизменился,в2019годууменьшил

сяпоотношениюк2018году,всвязиссокращениемобъемовпродукции.Однаконадо

отметить,чтоза2018-

2019годынаблюдаетсяснижениеобъемавыручкисянваряпомартмесяц.Поэтомуув

еличениеобъёмовреализациивянваре,февралеимартемесяцепозволяетснижатьсе

зонныеколебания. 

Среднелинейноеотклонениезакаждыйгоднаходимпоформуле: 

     (2.1.3) 

В2018годуΘ=0,0016/12=0,00013; 

В2019годуΘ=0,0006/12=0,00005. 

Среднеквадратическоеотклонениесоставитв2018годуи2019годусоответств

енно: 

g=0,00144/12=0,00012 

g=0,00040/12=0,00003 

Всепоказатели,характеризующиесезонностьнапредприятиисистематизиру

емвтаблице2.1.3. 

Загодовойкоэффициентсезонностиобычнопринимаетсянаибольшаявеличи

накоэффициентасезонностизамесяц,характеризующаямаксимальноепревышени

емесячногообъёмареализацииуслугнадсреднемесячнойвеличиной.Годовойкоэф

фициентсезонностиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»составил-

1,0147за2018годи1,0089за2019год.Чемближекоэффициентсезонностикединицеи

чемменьшезначениеостальныхпоказателей,темнижеуровеньсезонности.Исходяи

зэтого,можносделатьвывод,чтовлияниеуровеньсезонностиООО«ДОМЛИФТСЕ

РВИС»невысоко.Наоснованииполученныхданныхможносделатьвывод:еслив201

8годуотклонениеежемесячногообъёмареализацииуслуготсреднемесячногососта

вляло0,012%,тов2019годуоносоставило0,003%отсреднемесячнойвеличины.Вел

( )
12

1 Ксез−
=
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ичинаразмахавариациив2019годупоотношениюк2018годувозрослас0,0175до0,0

327,чтосвидетельствуетобуменьшениисезонныхколебанийзаанализируемыйпер

иод. 

Таблица2.1.3 - ПоказателисезонностиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»за2018–

2019гг. 

№ 

 

Наименованиепоказателей 

 

2018г. 

 

2019г. 

 
1. 

 

Размахвариации 

 

0,0327 

 

0,0175 

 2. 

 

Среднелинейноеотклонение 

 

0,00013 0,00005 

3. 

 

Среднеквадратическоеотклонение 

 

0,00012 

 

0,00003 

 4. 

 

Коэффициентвариации 

 

0,00012 

 

0,00003 

 
 

Такимобразом,можносделатьвыводотом,чтонапротяжениивсегоанализиру

емогопериодаколебанияобъёмареализованныхуслугсоставили43,06%отсреднем

есячнойвеличины. 

 

2.2.Анализраспределенияииспользованияприбыли 

 

Финансовыерезультатыдеятельностипредприятияхарактеризуютсясуммой

полученнойприбылииуровнемрентабельности.Основнымиисточникамиинформа

цииприанализефинансовыхрезультатовслужатданныебухгалтерскогоучёта.Анал

изформирования,распределенияииспользованияприбылипроведемвнесколькоэт

апов: 

1. Анализируетсяприбыльпосоставуидинамике; 

2. Анализируетсяформированиечистойприбылиивлияниеналоговнапри

быль; 

3. Даетсяоценкаэффективностираспределенияприбыливфонднакоплен

ияипотребления; 

4. Анализируетсяиспользованиеприбылифонданакопленияифондапотр

ебления. 

РассмотримподробнеесоставприбылиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»за2018-

2019год,атакжеопределимэффективностьееиспользованиянаанализируемомпре
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дприятии. 

Оценимдинамикупоказателейбалансовойприбылизаотчетныйпериод.Приэ

томсравнимосновныефинансовыепоказателизапрошлыйиотчетныйпериоды,расс

читаемотклоненияотбазовойвеличиныпоказателейивыясним,какиепоказателиок

азалинаибольшеевлияниенабалансовуюприбыль(таблица2.2.1). 

Таблица2.2.1 - 

ФормированиеираспределениеприбылиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС» 

Показатели 2018год 2019год отклонения 

абсолютное % 

1. Выручка, тыс. руб. 271471 413348 141877 52,26 

2.Себестоимость оказанных услуг и 

работ, тыс. руб. 

204105 305478 101373 49,67 

3. Валовая прибыль, тыс. руб. 67366 107870 40504 60,13 

4. Чистая прибыль 2414 2968 554 22,95 

5. Рентабельность продукции, % 33,01 35,31 2,31  

 

Каквидноизтаблицы2.2.1себестоимостьоказанныхуслугиработв2019годув

ырослана101373тыс.руб.или49,67%засчетростаобъемаоказанныхуслуг.Валовая

прибыльв2019годусоставила107870тыс.рублей,чтовышепредыдущегогодана60,

13%,рентабельностьувеличиласьна2,31%.Послеформированиябалансовойприбы

липредприятиеуплачиваетналоги,аоставшаясячастьприбылиостаетсявраспоряж

ениипредприятия. 

Чистаяприбыльсоставилав2019году2968тыс.руб.,приростсоставил22,95% 

ДляанализапоказателейприбылирассмотримструктуруприбылиООО«ДО

МЛИФТСЕРВИС»(таблица2.2.2) 

Таблица2.2.2 - СтруктураприбылиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»за2018-

2019год 

Показатели 2018год 2019год Отклонения 

(+,-) 

Прибыль(убыток)отчетногопериода-

всегов% 

100% 100%  

Втомчисле:    

прибыль(убыток)отреализации 63,35 64,25 0,91 

чистаяприбыль 1,205 1,580 0,375 

 

Как следует из данных таблицы 2.2.2 в 2019 году доля прибыли от 
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реализации продукции к 2018 году увеличилась на 0,91%. Доля чистой 

прибыли в 2019 году увеличилась на 0,375% по отношению к 2018 году. 

Чистаяприбыльнаисследуемомпредприятиираспределяетсявсоответствии

сУставомпредприятия.Основнаязадачаанализараспределенияииспользованияпр

ибылисостоитввыявлениитенденцийипропорций,сложившихся,враспределении

прибылиза2019годпосравнениюспрошлымгодом.Анализируяраспределениячис

тойприбыливфондыспециальногоназначения,необходимознатьфакторыформир

ованияэтихфондов.Основнымфакторомявляется:чистаяприбыльикоэффициенто

тчисленийприбыли,таблица2.2.3. 

Таблица2.2.3 - Данныеобиспользованиичистойприбылина2018-2019гг. 

Показатель 2018год 2019год Отклонения(+,-) 

 Чистая прибыль 2414 2968 554 

Распределение чистой прибыли:     0 

в фонд накопления , тыс. руб. 651,78 890,4 238,62 

в фонд потребления ,тыс. руб. 1400,12 1632,4 232,28 

в фонд социальной сферы, тыс. руб. 362,1 445,2 83,1 

Доля в чистой прибыли, % 100 100 0 

фонда накопления 27 30 3 

фонда потребления 58 55 -3 

в фонд социальной сферы 15 15 0 

 

Поданнымтаблицы2.2.3рассмотримвлияниефакторов–

суммычистойприбылиикоэффициентаотчисленийприбылинаотчислениявфонды

. 

Изменениеотчисленийвфондыспециальногоназначениязасчетизмененияч

истойприбылиможнорассчитатьпоформуле: 

ΔФн(П)=ΔПч∙К
0,    (2.2.1) 

где ΔФн(П)-

приращениефонданакопления(потребления)засчетизменениячистойприбыли; 

ΔПч–приращениесуммычистойприбыли; 

К0–коэффициентотчисленийотчистойприбыливсоответствующийфонд. 

ΔФн(П)=+554∙27=238,62–фонднакопления 

ΔФп(П)=+554∙58=232,28–фондпотребления 

ΔФс(П)=+554∙15=83,1–фондсоциальнойсферы 
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Дляэтогоприростчистойприбылизасчеткаждогофактораумножаемнабазис

ный2019годкоэффициентотчисленийвсоответствующийфонд.Наразмеротчисле

нийвфондыоказываютвлиянияиизменениякоэффициентаотчисленийотчистойпр

ибыли.Уровеньеговлияниярассчитываетсяпоформуле: 

ΔФн(К)=(К1–К0)·Пч
1,   (2.2.2) 

где ΔФн(К)–

приращениефондапотребления(накопления)отизменениякоэффициентаотчисле

ний; 

К1,К0–

фактическийибазисныйкоэффициентыотчисленийвфондыпотребления(накопле

ния); 

Пч
1–чистаяприбыльзаотчетныйпериод.  

ΔФн(К)=(0.30-0.27)·2968=89,04–фонднакопления 

ΔФп(К)=(0.55-0,58)·2968=-89,04–фондпотребления 

ΔФс(К)=(0,15-0,15)·2968=0–фондсоциальнойсферы 

Расчетвлиянияфакторов(суммычистойприбылиикоэффициентаотчислени

я)наразмеротчисленийвфондыпредприятияпредставленывтаблице2.2.4. 

Из приведенных расчетов следует, сумма отчислений в фонд накопления 

в 2019 году увеличилась на 238,62 тыс. рублей, коэффициент отчислений 

увеличился на 89,04. Коэффициент отчислений в фонд потребления в 2019 году 

снизился на 89,04. Отчисления в фонд социальной сферы за исследуемый 

период остались без изменений, т.е. стабильными. Соотношение использования 

прибыли на накопление и потребление оказывает влияние на финансовое 

положение предприятия. 

 

 

 

 

 

Таблица2.2.4 - 
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РасчетвлиянияфакторовнаразмеротчисленийвфондыООО«ДОМЛИФТСЕРВИС

» 

Вид 

фонда 

Суммараспределяемойпри

были(тыс.руб) 

Доляотчис

лений 

% 

Суммаотчислени

йтыс.руб. 

Рост,

тыс. 

руб 

Отклонени

е 

втомчислез

асчет 

 2018г. 2019г. 2018

г. 

201

9г. 

2018г. 2019г.  ЧП Котч 

Накопле

ния 

2414 2968 27 30 651,78 890,4 238,6

2 

419,

58 

89,4 

Потребл

ения 

2414 2968 58 55 1400,12 1632,4 232,2

8 

901,

32 

-89,4 

Соц.сфе

ры 

2414 2968 15 15 362,1 445,2 83,1 233,

1 

- 

 

Поэтомунеобходимопостоянновестианализраспределениячистойприбыли.

Недостаточностьсредств,направляемыхнанакопление,можетсдерживатьростобо

рота,атакжеможетпривестикувеличениюпотребностивзаемныхсредствах.Направ

лениесредстввфонднакопленияувеличитэкономическийпотенциал,повыситплат

ежеспособностьпредприятияифинансовуюнезависимость,будетспособствоватьр

остуобъемавыполненияработиреализациибезувеличенияразмеразаемныхсредств

. 

 

2.3.АнализрентабельностивООО«ДОМЛИФТСЕРВИС» 

 

Рассчитаемрентабельностьпроизводственнойдеятельности(окупаемостьиз

держек),котораяисчисляетсяпутемотношенияваловой(Прп)иличистойприбыли(

ЧП)ксуммезатратпооказаннымработамиуслугам(З): 

= ,(2.7) 

R3=67366/204105=0,33-в2018году, 

R3=107870/305478=0,334-в2019году. 

Все три показателя рентабельности за отчетный период, приведенные в 

таблице, имеют положительные значения, поскольку организацией получена 

как прибыль от продаж, так и в целом прибыль от финансово-хозяйственной 

зR
З

Прп
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деятельности. 

Рентабельность продаж в отчетном периоде составила 29,2% При этом 

имеет место рост рентабельности обычных видов деятельности по сравнению с 

аналогичным периодом 2018 г. (+1,82%). 

Таблица2.3.1 - Анализрентабельности 

Показателирентабельности 

Значенияпоказателя(вкопейках) Изменение, 

коп. 

(гр.2-гр.3) 
2019г. 2018г. 

1. Величина прибыли от продаж на рубль 

расходов 37,72 41,25 3,53 

2. Величина прибыли от продаж на рубль 

расходов (рентабельность продаж) 27,39 29,20 1,82 

3. Величина прибыли до налогообложения на 

рубль всех расходов ООО 

«ДОМЛИФТСЕРВИС»  30,29 32,88 2,60 

 

Рентабельность,рассчитаннаякакотношениеприбылидоналогообложенияк

совокупнымрасходамООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»,составила32,88%.Этозначит,ч

тоскаждогорубля,израсходованногозарассматриваемыйпериодврамкахфинансов

о-

хозяйственнойдеятельностиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»,былополучено32,88коп

.прибыли.Зааналогичныйпериод2018г.такжебылаполученаприбыль,нона2,6коп.

срубляменьше,чемв2019г. 

Рентабельностьиспользованиявложенноговпредпринимательскуюдеятель

ностькапиталапредставленавтаблице 2.3.2. 

Таблица2.3.2 - 

Рентабельностьиспользования,вложенноговпредпринимательскуюдеятельность

капитала 

Показательрентабельн

ости 

Значениепоказателяв

отчетномпериоде,% 
Расчетпоказателя 

Рентабельностьпроизв

одственныхфондов 14,7 

Отношениеприбылиотпродажксреднегодовойс

тоимостиосновныхсредствиматериально-

производственныхзапасов 

Рентабельностьактивов

(ROA) 
0,3 

Отношениечистойприбыликсреднегодовойсто

имостиактивов 

Рентабельностьсобстве

нногокапитала(ROE) 
1,2 

Отношениечистойприбыликсреднегодовойвел

ичинесобственногокапитала 
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Втечение2019годакаждыйрубль,вложенныйорганизациейвосновныефонд

ыиматериально-

производственныезапасы,принесприбыльотоказанияуслугиработвразмере0,147р

уб. 

 

Таблица2.3.3 -

Расходыпообычнымвидамдеятельности(поэлементамзатрат) 

Показатель 2018г 2019г. Изменение 

наименование код   Абс. % 

1 2 3 4 5 6 

Материальные затраты 710 62730,86 64196,81 1465,95 2,34 

Затраты на оплату труда 720 72590,53 126436,38 53845,84 74,18 

Отчисления на социальные нужды 730 19272,93 30723,84 11450,91 59,41 

Амортизация 740 19948,85 25839,27 5890,42 29,53 

Прочие затраты 750 29581,83 58281,70 28699,87 97,02 

Итого по элементам затрат 760 204105 305478 101373,00 49,67 

Изменениеостатков(прирост[+],уменьшение[-

]): 

незавершенногопроизводства 

765     

расходовбудущихпериодов 766     

резервовпредстоящихрасходов 767     

 

Материальныезатратывырослина1465,69тыс.руб.,или2,34%,затратынаопл

атутрудаувеличилисьна53845,84тыс.руб.илина74,18%,отчислениянасоциальные

нуждытакжевырослина11450,91тыс.руб.илина59,41%,амортизацияувеличилась

на5890,42тыс.руб.илина29,53%,прочиезатратывырослина28699,87 

тыс.руб.илина49,67%. 

Всегозатратывырослина101373тыс.руб.илина49,67%. 

Вприведеннойнижетаблицеобобщеныосновныефинансовыерезультатыдея

тельностиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»за2019г. 

В течение 2019 года ООО «ДОМЛИФТСЕРВИС» получило прибыль от 

оказания услуг и работ в размере 107870 тыс. руб., что составляет 26,097% от 

выручки. По сравнению с аналогичным периодом прошлого года прибыль 

выросла на 40504 тыс. руб., или на 60%. 

По сравнению с прошлым периодом в текущем периоде увеличилась как 
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выручка от оказания услуг, так и расходы по обычным видам деятельности (на 

141877 и 101373 тыс. руб. соответственно). Причем в процентном отношении 

изменение выручки (+52%) опережает изменение расходов (+50%).  

 

Таблица2.3.4 - 

ОсновныефинансовыерезультатыдеятельностиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»за20

19г. 

Показатель Значениепоказател

я,тыс.руб. 

Изменениепоказателя 

2018г 2019г тыс.руб. 

(гр.3-гр.2) 

±% 

((3-2):2) 

1 2 3 4 5 

1. Выручка от продажи товаров, 

продукции, работ, услуг 271471 413348 141877 0,52 

2. Расходы по обычным видам 

деятельности 204105 305478 101373 0,50 

3. Прибыль (убыток) от продаж (1-2) 67366 107870 40504 0,60 

4. Прочие доходы 2278 2093 -185 -0,08 

5. Прочие расходы 59278 97677 38399 0,65 

6. Прибыль (убыток) от прочих операций 

(4-5) -57000 -95584 -38584 0,68 

7. Прибыль до уплаты процентов и 

налогов 10366 12286 1920 0,19 

8.Изменение налоговых активов и 

обязательств, налог на прибыль -7952 -9318 -1366 0,17 

9. Чистая прибыль (убыток) отчетного 

периода(3+6+8) 2414 2968 554 0,23 

 

Убытокотпрочихоперацийза2019г.составил95584тыс.руб.,чтона38399тыс.

руб.(0,68%)больше,чемубытокзааналогичныйпериодпрошлогогода.Приэтомвел

ичинаубыткаотпрочихоперацийсоставляет90,2%отабсолютнойвеличиныприбыл

иотпродажзаанализируемыйпериод.Ростуказанныхубытковобусловленвосновно

мростомрасходовнаобслуживаниекредитныхобязательствООО 

«ДОМЛИФТСЕРВИС»  в2019году. 

Сопоставлениечистойприбылиподанным«Отчетаоприбыляхиубытках»иБ

алансапоказало,чтов2019г.ООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»использовалачистуюпри

быльвсумме2414тыс.руб. 

Далеевтаблицерассчитаныпоказателиоборачиваемостирядаактивов,характ
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еризующиескоростьвозвратаавансированныхнаосуществлениепредприниматель

скойдеятельностиденежныхсредств,атакжепоказательоборачиваемостикредитор

скойзадолженностиприрасчетахспоставщикамииподрядчиками. 

 

Таблица2.3.5 - Показателиоборачиваемостирядаактивов 

Показательоборачиваемости Значенияпо

казателя 

вотчетномп

ериоде, 

коэффициен

т 

Продолжите

льность 

оборотавотч

етном 

периодевдня

х 

Оборачиваемостьактивов 

(отношениевыручкиксреднегодовойстоимостиактивов) 

0,4 816 

Оборачиваемостьсобственногокапитала 

(отношениевыручкиксреднегодовойвеличинесобственногокапи

тала) 

1,7 210 

Оборачиваемостьдебиторскойзадолженности 

(отношениевыручкиксреднегодовойвеличинедебиторскойзадол

женности) 

6,1 59 

Оборачиваемостьзадолженностизареализованнуюпродукцию(р

аботы,услуги) 

(отношениевыручкиксреднегодовойзадолженностизареализова

ннуюпродукцию) 

25,8 14 

Оборачиваемостьзадолженностипередпоставщикамииподрядчи

ками 

(отношениевыручкиксреднегодовойкредиторскойзадолженност

ипередпоставщикамииподрядчиками) 

16,9 21 

Оборачиваемостьматериально-

производственныхзапасов(отношениевыручкиксреднегодовойс

тоимостиМПЗ) 

2,1 169 

 

Согласнопредставленнымданным,за816календарныхднейООО«ДОМЛИФ

ТСЕРВИС»получаетвыручку,равнуюсуммевсехимеющихсяактивов.Приэтомтре

буется169дней,чтобыполучитьвыручкуравнуюсреднегодовомуостаткуматериал

ьно-производственныхзапасов. 
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Таблица2.3.6 - 

Анализсоотношенияактивовпостепениликвидностииобязательствпосрокупогаш

ения 

Активыпостепениликвидно

сти 

Наконецотч

етногопери

ода,тыс.руб. 

Приро

стснач.

года,% 

Норм.

соотн

ошени

е 

Пассивыпосрокупогашения 

Наконецотч

етногопери

ода,тыс.руб. 

Приро

стcнач.

года,% 

Изли

шек/ 

недо

стато

к 

плат

еж.с

редс

тв 

тыс.

руб., 

(гр.6

-

гр.2) 

А1.Высоколиквидныеактив

ы(ден.ср-

ва+краткосрочныефин.вло

жения) 

372 -88,3 >= 

П1.Наиболеесрочныеобязат

ельства(привлеченныесредс

тва)(текущ.кред.задолж.) 
108528 +18,9 

-

1081

56 

А2.Быстрореализуемыеакт

ивы(краткосрочнаядеб.задо

лженность) 

38475 -60,1 >= 

П2.Среднесрочныеобязател

ьства(краткосроч.кредитыиз

аймы) 

60961 +177,7 

-

2248

6 

А3.Медленнореализуемыеа

ктивы(долгосроч.деб.задол.

+прочиеоборот.активы–

РБП–НДСкзачету) 

221705 +42,6 >= 

П3.Долгосрочныеобязатель

ства 
590353 +14,2 

-

3686

48 

А4.Труднореализуемыеакт

ивы(внеоборотныеактивы) 722003 +21,1 <= 

П4.Постоянныепассивы(соб

ственныйкапитал–РБП–

НДСкзачету) 

222713 +0,6 
+499

290 

 

По итогам таблицы можно сделать вывод, что соотношение 

использования прибыли на накопление и потребление оказывает влияние на 

финансовое положение предприятия. Недостаточность средств, направляемых 

на накопление, сдерживает рост оборота, приводит к увеличению потребности 

в заемных средствах. Поэтому необходимо разработать мероприятия по 

повышению прибыльности и доходности анализируемого предприятия. 
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Таблица2.3.7 - Расчеткоэффициентовликвидности 

Показательликвид

ности 

Значениепоказателя Измене

ниепок

азателя 

(гр.3-

гр.2) 

Расчет,рекомендованноезначение 

наначалоотч

етногоперио

да,тыс.руб. 

наконецотч

етногопери

ода,тыс.руб

. 

1.Коэффициенттек

ущей(общей)ликв

идности 

2,45 1,64 -0,81 Отношениетекущихактивовккрат

косрочнымобязательствам.Рекоме

ндуемоезначение:>2,0 

2.Коэффициентбы

строй(промежуточ

ной)ликвидности 

0,88 0,23 -0,65 Отношениеликвидныхактивовккр

аткосрочнымобязательствам.Реко

мендуемоезначение:>1,0 

3.Коэффициентаб

солютнойликвидн

ости 

0,03 <0,01 -0,03 Отношениевысоколиквидныхакти

вовккраткосрочнымобязательства

м.Рекомендуемоезначение:>0,2 

 

Анализ показывает снижение коэффициентов ликвидности, т.е. основной 

проблемой предприятия является низкая платежеспособность - т.е. его 

неготовность немедленно погасить свои обязательства. Повышение 

платежеспособности может достигаться путём маневрирования денежными 

средствами организации. 

По итогам таблицы можно сделать вывод, что 

динамикаосновныхтехнико-

экономическихпоказателейдеятельностизаанализируемыйпериодпоказала: 

Наиболееблагоприятнымдляпредприятиябыл2019год.Объемвыручкисоста

вил413348тыс.рублей,в2018годуобъемвыручкисоставил271471тыс.рублей.Рост

объемаоказываемыхуслугв2019годупроизошлозасчетростаколичестваобслужив

аемыхдомов.Напротяжениивсегоанализируемогопериодапредприятиеостаетсяп

рибыльным.Ростваловой 

прибылив2019годусоставил60,13%,чтовыше2018годана40504тыс.рублей. 

АнализиспользованияприбылиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»показал,наскол

ькоэффективнораспределялисьсредствананакоплениеипотребление.Изприведен

ныхрасчетовследует,суммаотчисленийвфонднакопленияв2019годуувеличилась

на238,62тыс.рублей,коэффициентотчисленийувеличилсяна89,4.Коэффициентот

численийвфондпотребленияв2019годуснизилсяна89,4.Отчислениявфондсоциал

ьнойсферызаисследуемыйпериодосталисьбезизменений,т.е.стабильными.Соотн
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ошениеиспользованияприбылинанакоплениеипотреблениеоказываетвлияниена

финансовоеположениепредприятия. 

Поитогампроведенногоисследованияможносделатьвывод,чтокосновнымп

роблемаморганизации,которыеснижаютприбыльирентабельностьпредприятияО

ОО«ДОМЛИФТСЕРВИС»можновывести: 

1.Ростдебиторскойзадолженности. 

2.Увеличениематериальныхзатрат. 

3.Недостаточныйуровеньиспользованияинновационныхпрограммдляплан

ированияприбылиирентабельности 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3. 

РАЗРАБОТКАМЕРОПРИЯТИЙ,НАПРАВЛЕННЫЕНАПОВЫШЕНИЕ

ПРИБЫЛИИРЕНТАБЕЛЬНОСТИООО«ДОМЛИФТСЕРВИС» 
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Резервыувеличениясуммыприбыли 

Поддержание 

объемареализации

продукции 

Повышениеце

н 

Снижениесебе

стоимости 

услуг 

Повышениекачест

ва услуг 

Поиск новых 

рынковсбыта 

Оптимизацияс

роковпродаж 

3.1.МероприятиепоснижениюдебиторскойзадолженностиООО«ДОМ

ЛИФТСЕРВИС» 

 

Основныемероприятия,направленныенаповышениеприбылиирентабельно

стиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»представленынарисунке3.1.1. 

Рисунок 3.1.1 -

Основныемероприятия,направленныенаповышениеприбылиирентабельностиО

ОО«ДОМЛИФТСЕРВИС» 

 

Анализ показал, что 

вактивахнаблюдаетсядостаточновысокаядолядебиторскойзадолженности.Значи

т,ООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»широкоприменяеткоммерческоекредитованиедляа

вансированиясвоихзаказчиков.Приэтомчастьдоходов,с точки зрения 

экономики,теряетсяинепоступаетвовремянапредприятие.Этоможетпривестикне

хваткефинансовыхресурсовнапредприятииионобудетвынужденоприбегнутьккр

едитам,увеличиваясвоюкредиторскуюзадолженность. 

На данный период времени в ООО «ДОМЛИФТСЕРВИС» нет особого 

порядка по работе с просроченной дебиторской задолженностью, в связи с чем, 

некоторые клиенты зачастую задерживают платежи.  

Важно отметить, чтов условиях экономического кризиса, вызванного 
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эпидемией CoVid-19 предприятию нужно поддерживать  приемлемый уровень 

прибыли и потоков реализации. Это влияет на:  

- повышение качества услуг; 

- оптимизацию сроков продаж; 

- снижение себестоимости услуг. 

Также руководство предприятия не должно забывать о развитии 

предприятия,и сокращении затрат. 

В ООО «ДОМЛИФТСЕРВИС» должна использоваться следующая схема 

работы с просроченной задолженностью: постепенное снижение кредитного 

лимита в соответствии с подписанным графиком погашения.  

Данная схема применима, потому, что позволяет не потерять клиента и 

позволяет клиенту заработать на продукции предприятия на оплату долговых 

обязательств.  

Дляэффективногоуправлениядебиторскойзадолженностьюможноприбегн

утькследующиммерам: 

− отказатьсяотработыспартнёрами,имеющимивысокуюстепеньриска; 

− предоставитьвозможностьоплатыдебиторскойзадолженностивексел

ями,атакжеценнымибумагами; 

− рассчитатьвозможнуювеличинуоборотныхактивов,которыенаправля

ютсявдебиторскуюзадолженностьпотоварномукредиту,атакжеповы

даннымавансам; 

− провестидиверсификациюклиентовпоопределённомукритерию,длят

огочтобыснизитьуровеньрисканеуплаты. 

Следующеемероприятиепосовершенствованиюнаправлениядебиторскойз

адолженностьюзаключаетсявоценкенадежностипокупателя.Напредприятиинеоб

ходимосоздатьсистемубалльнойоценкинадежностиконтрагентанаоснованииана

лизаработысним.Всеконтрагентыобъединенывчетырегруппыпоуровнюнадежно

сти:риска;повышенноговнимания;надежныхклиентов;«золотых»клиентов. 

Оценканадежностиконтрагентовпроизводитсянаоснованиисрокаработыск

лиентом,объемавыполненныхработклиентуиобъемапросроченнойзадолженност
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иданногоклиентанаконецпериода(см.таблицу3.1.1). 

Отнесение контрагента к той или иной группе осуществляется на основе 

интегральной оценки, которая рассчитывается как произведение балльных 

оценок по всем трем показателям. К группе риска относятся предприятия с 

интегральным баллом от 1 до 4, к группе повышенного внимания — 

предприятия с 5—12 баллами, к надежным клиентам — с 12—27, к «золотым» 

— с 28—64.  

 

Таблица3.1.1 - Шкалаоценкипоказателянадежностиклиента 

Показатели Баллы 

1 2 3 4 

Срокработысклиентом,лет <1 1-

2 

2-

4 

>4 

Объемвыполненныхработыклиентувобщемобъемевыручки,% до1

0 

10

-

15 

15

-

20 

>2

0 

Объемпросроченнойзадолженностинаконецпериода,%отобъемаотгруз

ки 

50-

100 

20

-

50 

5-

20 

0-5 

 

Наиболеекрупным,атакженадежнымклиентомявляетсякомпанияООО«До

м-

сервис»,сотрудничествоведетсяужеболее3лет,объемоказываемыхуслугсоставля

ет24%,объемпросроченнойдебиторскойзадолженностинепревышает2%,соответс

твенноинтегральнаяоценкабудетравна64балла,т.е.ООО«Дом-сервис»-

«золотой»клиент. 
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Таблица3.1.2 - ОценканадежностиклиентовООО«ДОМЛИФТСЕРВИС» 

Покупател

ь 

Баллы 

Ит

ого 

взависимостиот

срокаработы 

взависимостиотобъемао

казываемыхуслуг 

взависимостиотобъемапросро

ченнойзадолженности 

ООО«Дом

-сервис» 4 4 4 64 

ОАО«Юн

и-Дом» 2 3 4 24 

ООО«Дел

ьта» 2 2 3 12 

ООО«Жил

ищник» 2 1 3 6 

ООО«Стр

ой-

инвест» 2 1 3 6 

ООО«Фен

икс» 3 1 4 12 

ООО«Афи

на» 3 1 3 9 

ООО«Ком

стар» 2 1 2 4 

ООО«СТР

О» 2 1 3 6 

ООО«БСК

» 3 1 3 9 

 

Один из крупных клиентов компания «Юни-Дом» уже второй год 

является клиентом предприятия, объем продаж этой фирме в общей доле 

продаж составляет 16%, а объем просроченной дебиторской задолженности не 

превышает 5%. Соответственно при оценке она получит баллы 2, 3, 4. 

Интегральная оценка будет равна 24, следовательно, компанию «Юни-Дом» 

нужно отнести к группе надежных клиентов.  

Дляданныхклиентов,атакжедляООО«Дельта»иООО«Феникс»,т.к.ониявля

ютсянадежнымиклиентами,действуютльготныеусловияпредоставлениякредита,

высокиескидки,большойразмеркредитноголимита. 

Остальныеклиентыотносятсякгруппеповышенноговнимания,аодин–

кгруппериска. 

Врезультатепредложенныхмероприятийожидаетсяувеличениеобъема 

оказываемых 
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услугнаиболеенадежнымклиентамна70%,группенадежныхклиентовна50%,т.к.эт

иклиентызаинтересованывполучениискидок,вслучаевводаданнойсистемыотдад

утпредпочтениесотрудничествусООО«ДОМЛИФТСЕРВИС». 

 

Такжезапланированростобъема реализованных 

услугостальнымгруппамклиентовна30%. 

Такжедляростаприбылипредлагаетсяследующаясхемапредоставленияскид

ок.Приполнойпредоплатепредоставляетсяскидкавразмере3%отстоимостиобслу

живания,причастичнойпредоплате(более50%отстоимостипокупки)—

скидка2%,приоплатепофакту—

скидка1%.Припредоставлениирассрочкиплатежаскидкинепредусмотрены. 

Например,ООО«Уютныйдом»заключаетдоговорнасумму1950тыс.руб. 

Вслучаеполнойпредоплатыобслуживаниялифтовогооборудованияскидкас

оставит: 

1950*3%=58,5тыс.руб. 

Выручкасоставит:1950–58,5=1891,5тыс.руб. 

Т.е.ООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»сможетсразужепускатьэтиденежныесредс

твавоборот,клиентытакжеимеютвыгодуввидускидки. 

ПричастичнойпредоплатеработскидкаООО«Уютный 

дом»составит:1950*2%=39тыс.руб. 

Т.к.поступаеттолькополовинасуммысразу,размереесоставит:(1950–

39)/2=955,5тыс.руб. 

Присреднемуровнеинфляциив1%вмесяц,потериООО«ДОМЛИФТСЕРВИ

С»составят: 

955,5*1%*0,5=4,78тыс.руб. 

Приоплатепофактускидкасоставит:1950*1%=19,5тыс.руб. 

Потерипредприятияотинфляции:(1950–19,5)*1%*0,5=9,7тыс.руб. 

Такимобразом,предложенноемероприятияявляютсяэффективнымидлявне

дрениявООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»ипозволяютвзначительноймересократитьур

овеньдебиторскойзадолженности. 
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Анализ показал, что у ООО «ДОМЛИФТСЕРВИС» имеются в наличии 

крупные суммы дебиторской задолженности, при этом увеличивается как 

сумма задолженности, так и ее доля в сумме активов, в связи с чем 

мероприятия будут направлены на совершенствование системы управления 

дебиторской задолженностью, и в конечном итоге, сократят потери ООО 

«ДОМЛИФТСЕРВИС» в связи с недобросовестными дебиторами. 

 

3.2.МероприятиепоснижениюматериальныхзатратвООО«ДОМЛИФ

ТСЕРВИС» 

 

Анализируядоходыирасходыпредприятияможнозаметить,чтонаибольший

весвструктурерасходовимеетсебестоимость,размеркоторойсоставляет305478ты

с.руб.,чтодействительновеликопривыручкеравной413348тыс.руб.Следовательн

о,дляповышенияэффективностирезультатовотдеятельностипредприятияследует

снижатьрасходы,входящиевсоставсебестоимости. 

Неопровержимтотфакт,чтовеличинаоказываемыхуслуг,втомчислеиматери

альныхрасходовдостаточновелика.ДляоптимизацииприбылиООО«ДОМЛИФТС

ЕРВИС»возможнодвапутирешенияснижениязатратвданнойобласти: 

- сокращениесебестоимостиоказываемых 

услугзасчетпоискановыхпоставщиковсболеевыгоднымиценамиилиихзаменасоб

ственнымисилами; 

-проведение глубокого технологического аудита предприятия. 

Наиболеерациональнымсокращениемсебестоимостиявляетсяэкономиянау

слугахстороннихорганизаций.Встроительнойсфереуслугамистороннихорганиза

цийзачастуюявляютсяуслугиподрядчикилисубподрядчиков,атакженемаловажну

ючастьзанимаеттранспортировкаразличныхматериальныхценностейдообъектас

троительства.Всвязисэтим,предпочтениесобственныхработниковуслугампрочих

организацийбудетвыгоднымальтернативнымрешениемсцельюувеличенияприбы

ли.Данноерешениеувеличитзатратыназаработнуюплатуработников,однакоданно

еувеличениенебудетсущественным. 
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Мероприятияпоснижениюматериальныхзатратзасчетпереходанапрямыехо

зяйственныесвязисКачаровскиммеханическимзаводомпопоставкелебедок. 

Вкачествеосновногонедостаткавыявлено,чтов ООО 

«ДОМЛИФТСЕРВИС»нанизкомуровнеанализируетсяинформацияопоставщика

х.Врезультатеэтогопроцесспрогнозированияприбылиосуществляетсябезучетаиз

мененийинформацииопоставщиках.Так,информация,полученнаяизвнешнеймик

росредынеполная,вследствиеэтогопрогнозприбылиоказываетсянедостоверным. 

Видеалепроцесспоуровнегопрохожденияинформациинапредприятиидолж

енвыглядетьследующимобразом:врезультатемониторингаинформацииопоставщ

икахзаместительдиректораООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»получаетмножествосвед

енийопоставщиках,аименно,опродаваемыхтоварах,условияхихприобретения(ко

личество,цена,качество,партиииспособыдоставки).Этисведениядолжныбытьпро

анализированы,представленасравнительнаяоценкастоимостииусловийприобрет

енияпродукцииотразныхпоставщиков.Далеепроанализированнуюинформациюо

поставщиках,заместительдиректорадолженпредоставитьспециалиступопрогноз

ированиювцеляхсоставленияточногопрогнозаприбыли. 

Рыночныеусловия,предоставляяпредприятиямправосвободногоприобрете

ниятоваров,ставятпереднимзадачусамостоятельноговыборапоставщика.Чтобыр

еализоватьправовыборапоставщиковнеобходимоиметьвариантывыбора,т.е.нары

нкедолжнобытьнесколькопоставщиков,предлагающихкпродажеодинаковуюпро

дукцию. 

Мониторингинформацииопоставщикахпозволитнепрерывноотслеживатьи

анализироватьбольшесведенийопоставщиках,предлагающихсвоюпродукциюна

рынкелифтовогооборудованиянаболеевыгодныхусловиях.Так,ООО«ДОМЛИФ

ТСЕРВИС»сможетсравниватьцену,качествоиусловияприобретениятоваров,след

овательно,появитсявозможностьзакупатьнеобходимуюпродукциюпоболеенизки

мценамиболееполноудовлетворятьпотребностипотребителейООО«ДОМЛИФТ

СЕРВИС». 

Мониторингинформацииопоставщикахпозволитвыявлятьпоставщиков,пр

едлагающихрынкуаналогичныетоварынаболеевыгодныхусловиях,ианализирова
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тьинформациюонихповажнымдляисследуемогопредприятиякритериям.Так,нар

ынкелифтовогооборудованиявыявленосуществованиедвухпоставщиковКачаров

скиймеханическийзаводиЗАО«УЛЗ»,предлагающиерынкуаналогичныетовары(л

ебедки). 

Анализинформацииопредставленныхпоставщикахпозволилрассчитатьрей

тингпоставщиковдлявыявлениянаиболееважногодляООО«ДОМЛИФТСЕРВИС

».ПоставщикОАО«МЭЛ»сравниваетсясдвумяновымипоставщиками–

КачаровскиймеханическийзаводиЗАО«УЛЗ». 

РасчетрейтингапоставщиковООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»представленвтаб

лице3.2.1. 

По результатам расчета рейтинга поставщиков выяснилось, что 

наибольший балл соответствует поставщику Качаровский механический завод. 

Данный поставщик предлагает продукцию по тем же ценам, что и поставщик 

«МЭЛ».  

Таблица3.2.1 -  РасчетырейтингапоставщиковООО«ДОМЛИФТСЕРВИС» 

Критерийвыборапос

тавщика 

 

Вескри

терия 

 

Оценкакритерияподесятибалльной

шкале 

Произведениекритериявесанаоцен

ку 

Поставщик 

Качаровскиймехан

ическийзавод 

Постав

щик 

ОАО«

МЭЛ» 

Поста

вщик 

ЗАО 

«УЛЗ

» 

Поставщик 

Качаровскиймехан

ическийзавод 

Постав

щик 

ОАО«

МЭЛ» 

Поста

вщик 

ЗАО 

«УЛЗ

» 

Надежностьпоставки 0,20 7 4 5 1,4 0,8 1,0 

Цена 0,30 9 9 7 2,7 2,7 2,1 

Качествотовара 0,25 9 5 7 2,3 1,3 1,8 

Условияплатежа 0,10 5 3 6 0,5 0,3 0,6 

Возможностьвнепла

новыхпоставок 

0,10 7 7 8 0,7 0,7 0,8 

Финансовоесостояни

епоставщика 

0,05 6 6 8 0,3 0,3 0,4 

Итого 1,00 XX XX XX 7,9 6,1 6,7 

 

Кроме того, продукция поставщика «МЭЛ» отличается от остальных 

поставщиков низким качеством (набран балл 1,3 – в рассчитанном рейтинге 

поставщиков). Поэтому предлагается предлагается отказаться от услуг 

поставщика ЗАО «МЭЛ». 
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Внедрениеданногомероприятияпозволитснизитьиздержки,связанныесопл

атойуслугпоставщиков,позволитснизитьнормузапасалебедок,т.к.исчезнетопасн

остьперебоевспоставками.Вцеломсебестоимостьоказанияуслугснизитсяна0,1%,

т.к.стоимостьлебедоквобщейсебестоимостиматериальныхресурсовсоставляет0,

5% (1527,39 тыс. 

руб.),апереходкпрямымхозяйственнымсвязямснизитихстоимостьна20%(предлаг

аемыеусловиядоговора) (1221,912 тыс. руб.). Экономиясоставит305,478тыс.руб. 

Красходам,связаннымсреализациейданногомероприятия,относятсяпредст

авительскиерасходы(проведениепереговоров,командировкиит.д.).Затраты,связа

нныесреализациейданногомероприятиясоставят98тыс.руб. 

Условно-годоваяэкономиясоставит: 

Эгод=305,478-98=207,478тыс.руб. 

Годовойэкономическийэффектравенусловно-

годовойэкономиииравенсоставит207,478тыс.руб. 

 

3.3.Мероприятиеповнедрениюмодуля программного комплекса 

«Маркетинг-Аналитик»ООО«ДОМЛИФТСЕРВИС» 

 

Прогноз величины объема выручки и прибыли – ключевые показатели в 

планировании. Специалисты ООО «ДОМЛИФТСЕРВИС» часто пренебрегают 

прогнозированием данных показателей вообще или полагаются на интуитивные 

оценки будущих показателей. Часто бывает так, что специалисты располагают 

всеми необходимыми данными для того, чтобы строить качественный прогноз, 

но не хватает только одного – удобного и точного инструмента для 

планирования и прогнозирования важных финансовых показателей работы 

предприятия. 

Однимизнедостатков,выявленныхвходеанализа,являетсянедостаточныйур

овеньиспользованияинновационныхкомпьютерныхтехнологийобработкиианали

заинформации,необходимойдляпрогнозированияприбылиирентабельности.Инн

овационныепрограммыявляютсяважнымаспектомдляпрогнозирования,таккаких
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применениемногократноускоряеттиповые,массовыерасчёты,повышаетточность

исокращаеттрудоёмкостьпрогнозныхипредпрогнозныхопераций. 

Вусловияхжесткойконкуренцииидинамическогоразвитиярынкапредприят

иянемогутпозволитьсебеотказатьсяоттакогомощногосредствакакавтоматизация.

ВыгодаотиспользованиякомпьютернойпрограммыдляООО«ДОМЛИФТСЕРВИ

С»оченьвелика. 

Рекомендуетсявнедрениеодногоизмодулейпрограммногокомплекса«Марк

етинг-Аналитик»,предназначенногодляпрогнозированияобъема 

выручки,прибылиидругихфинансовыхпоказателейработыпредприятия.Данный

модульпозволяетсовершатьоперативноепланированиеданныхпоказателей,также

одновременнопрогнозироватьнесколькорядовсучетомихвзаимозависимости. 

Программныйкомплекс«Маркетинг-

Аналитик»предназначендляинформационно-

аналитическойподдержкиуправлениямаркетингомикоммерческойдеятельность

юкомпаниинастратегическом,тактическомиоперативномуровне.Комплекс«Мар

кетинг-

Аналитик»имеетмодульнуюструктуру.Всоставданногокомплексавходят5модуле

й.Модуликомплексаспособныинтегрироватьсясбольшинствомучетныхсистем. 

Модулькомпьютерногокомплекса«Маркетинг-

Аналитик»позволитрешитьследующиезадачивООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»: 

− определениестепениихарактеравлияниявнешнихивнутреннихфакторовн

аобъемоказываемыхуслуг,прибыльидругиефинансово-

экономическиепоказателипредприятия; 

− анализвнутреннихданныхобобъемахпродажиприбылииинформацииоде

йствияхконкурентахнаразличныхрынках; 

− построениепрогнозаобъема 

выручки,прибылиидругихфинансовыхпоказателейработыпредприятия; 

− оценкарисков,связанныхсвозможнымиколебаниямивнешнихмаркетинг

овыхфакторовиоптимизациявнутреннихфакторов. 

Предполагается,чтовнедрениемодулядляпрогнозированияпозволитавтома
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тизироватьобработкуианализинформации,т.е.сократитьвремянапредпрогнозные

ипрогнозныеоперации,вследствиеэтогодобитьсяточностиидостоверностиинфор

мациинеобходимойдляпрогнознойоценкиприбылиирентабельности.Так,ООО«Д

ОМЛИФТСЕРВИС»вбудущемиспользуяданнуюметодикуобработкиианализаин

формациидляпрогнознойоценкиприбыли,пересмотритнамеченныесценарииулуч

шенияфинансовыхрезультатовдеятельности.Стехнологическойточкизрения,вне

дрениемодулядляпрогнозированиядастдополнительнуюгибкостьвслучаечастых

качественныхвнутреннихизмененийипеременчивостивнешнейсредыпредприяти

я. 

Наоснованиихронометражарабочеговременидвухспециалистов,вовлеченн

ыхвпроцессразработкипрогнозаприбыли,рассчитанызатратывременинаосущест

влениеотдельныхоперацийданногопроцесса.Процесспланированияипрогнозиро

ваниявООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»занимает1квартал.Данныеозатратахвремени

работников,вовлеченныхвпроцесспрогнозированияпредставленывтаблице3.3.1 

По данным анализа затраченного времени на процесс разработки 

прогноза прибыли, выявлено, что внедрение модуля программного комплекса 

«Маркетинг-Аналитик» для прогнозирования позволит сократить общее время 

на весь процесс и делегировать часть полномочий бухгалтера. По результатам 

анализа затрат времени, выявилось, что основную часть работы в процессе 

разработки прогноза прибыли осуществляет бухгалтер ООО 

«ДОМЛИФТСЕРВИС».Экономист только анализирует информацию, 

собранную бухгалтером. Так, прогнозирование прибыли с помощью 

предложенного программного модуля позволит освободить бухгалтера от 3 

этапа в процессе (обработка информации), так как данный этап должен 

осуществляться экономистом с помощью предложенного программного 

модуля. 

Таблица3.3.1 - 

ДанныеозатратахвремениработниковООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»,вовлеченныхв

процессразработкипрогнозаприбыли 
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Стадияразработкипр

огнозаприбыли 

Работник,вовлеченн

ыйвпроцессразработ

кипрогнозаприбыли 

Затраченноевремяфак

тическидовнедренияп

рограммногомодуля 

(данныезаквартал),вча

с. 

Затраченноевремяпоп

лану 

сиспользованиемпрог

раммногомодуля(дан

ныезаквартал),вчас. 

1.Сборинформациио

внешнейивнутренне

йсредепредприятия 

Бухгалтер 150 150 

2.Систематизациясо

браннойинформации 

Бухгалтер 262,5 262,5 

3.Обработкаинформа

ции 

Бухгалтер 220 130 

4.Анализинформаци

и 

Экономист 15 6 

Итого 625,5 498,5 

 

Этапанализазаключаетсявнепосредственномсоставлениипрогнозаприбыл

инаоснованииобработаннойинформации. 

Так,враспоряжениибухгалтерабудетбольшевременинасборинформацииов

нешнейивнутреннейсредепредприятия«ДОМЛИФТСЕРВИС»иеесистематизаци

ю,появитсявозможностьполевыхисследований.Врезультатеделегированияполно

мочийэкономистпредприятиясможетполучатьболееадекватнуюинформациюдля

составленияпрогнозаовнутреннихизмененияхнапредприятииипеременчивостиф

актороввнешнейсреды. 

Так,экономиярабочеговременибухгалтеравденьсоставит1час.20мин.((220-

130)/3/25).Заэтовремяубухгалтерапоявитьсявозможностьизучениявнешнейсред

ыпредприятияспомощьюполевыхисследований.Сократится количество ошибок 

в расчетах.  

Итак,врезультатевнедренияпредложеннойрекомендацииприбыль 

увеличитсяна5,828тыс.руб.заквартал(увеличениеприбылизагодсоставит23,312т

ыс.руб.)  именно такую сумму предприятию пришлось оплатить в прошлом 

году по вине бухгалтера. 

Стоимостьпрограммногомодулясоставляет14тыс.руб. 

Техническиеработыповнедрениюпрограммногомодуля–0,840тыс.руб. 

Обучениеодногоработника–1,120тыс.руб. 

Общаястоимостьзатратнавнедрениемероприятия15,96тыс.руб. 
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Планируемыепоказателифинансово-

экономическойдеятельностиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»представленывтаблице

3.3.2. 

 

Таблица3.3.2 - Планируемыепоказателифинансово-

экономическойдеятельностиООО«ДОМЛИФТСЕРВИС» 

п/п Наименованиепоказателя Отчет Проект Абс.откл

онение 

Относительн

оеотклонени

е 

1. 

 

Объем выручки в стоимостном 

выражении 

413348 415239,5 1891,5 +0,458 

2. Себестоимость оказанных услуг 

и работ 

305478 306654,4 1176,404 +0,385 

3.  Валовая прибыль, тыс.руб. 107870 108585,1 715,1 +0,663 

4. Рентабельность продукции, % 35,31 35,41 +0,10  

5. Чистая прибыль, тыс. руб. 2968 3009,6 41,62 1,402 

6 Рентабельность чистой прибыли, 

в % 

0,718 0,725 +0,01  

 

В результате внедрения рекомендаций выручка увеличится на 1891,5 тыс. 

руб. или на 0,458%, себестоимость вырастет на 0,385% и составит 1176,404 тыс. 

руб., валовая прибыль увеличится на 715,1 тыс. руб. 

Врезультатерентабельностьпродукциивырастетна0,1%, а рентабельность 

чистой прибыли на 0,01%. Более наглядно изменение показателей представлено 

на рисунке 3.3.1. 
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Рисунок 3.3.1 - Изменение показателей финансово-экономической 

деятельности ООО «ДОМЛИФТСЕРВИС» 

Такимобразом,вцеляхподдержанияпоказателейприбылии рентабельности 

в условиях экономического кризиса, вызванного эпидемией COVID-19, 

предлагается провести следующиемероприятия: 

1. Сократитьобъемдебиторскойзадолженностизасчетужесточениясоверше

нствованияработыспоставщиками. 

2. Снизитьматериальныезапасызасчетпереходанапрямыехозяйственныесв

язисКачаровскиммеханическимзаводомпопоставкелебедок. 

3. Повыситьэффективностьпланированияприбылиирентабельностизасчет

использованиямодуляпрограммногокомплекса«Маркетинг-Аналитик». 

Также в современных условиях, предприятие должно стремиться 

поддерживать приемлемый уровень прибыли, не забывать о развитии, и 

сокращать расходы, тем самым оно сможет избежать кризиса в реальных 

условиях.  

  

35.31 0.718

2968

35.41 0.725

3009.615587

Рентабельность продукции, % рентабельность чистой 
прибыли, в %

чистая прибыль, тыс. руб.

отчет проект
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

Взаключениехочетсяотметить,чтоникакаяорганизациянеможетуспешновы

живатьвконкурентнойсреде,еслионанеимеетчеткоопределенныхориентиров,нап

равлений,которыезадаютто,кчемуонастремится,чегоонахочетдобитьсясвоейдеят

ельностью. 

Всовременныхусловияхособоевниманиенеобходимоуделитьповышениюэ

ффективностипроизводства,ростуконкурентоспособностиоказываемыхуслугнао

сновевнедренияинновационныхтехнологий,эффективныхформуправленияпроиз

водством,активизациипредпринимательства,инициативыит.д.Поэтомунеобходи

моосваиватьновыерынки,удовлетворятьпотребностиклиентов. Но, в условиях 

экономического кризиса, вызванного эпидемией COVID-19, на это потребуется 

больше времени, т.к. платёжеспособность населения снизится. 

Сущностьюприбыливсовременныхусловияххозяйствования–

являетсяотражениемэффективностипроизводственно-

сбытовойдеятельностипредприятия.Этообусловленотем,чтоввеличинеприбылид

олжнонаходитьотражениесоответствиеиндивидуальныхзатратпредприятия,связ

анныхспроизводствомиреализациейсвоейпродукцииивыступающихвформесебе

стоимости,общественнонеобходимыхзатрат,косвеннымвыражениемкоторыхдол

жнаявитьсяценаизделия.Увеличениеприбыливусловияхстабильностиоптовыхце

нсвидетельствуютоснижениииндивидуальныхзатратпредприятиянаоказаниеусл

угиработ. 

Балансовая(общая)прибыль–

этоконечныйфинансовыйрезультатпроизводственно-

финансовойдеятельности.Вместообщейприбылиупредприятияможетобразовать

сяубыток,итакоепредприятиеперейдетвкатегориюубыточных.Общаяприбыль(уб

ыток)состоитизприбыли(убытка)отреализациипродукции,работ,услуг;внереализ

ационныхприбылейиубытков.Подрентабельностьюпредприятияпонимаетсяегос

пособностькприращениювложенногокапитала. 

Прибыль-
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этообобщающийпоказательфинансовыхрезультатовхозяйственнойдеятельности

предприятия,однаизосновныхэкономическихкатегорийипредставляетсобойразн

остьмеждудоходамипредприятияиегорасходами.Основнымизадачамианализафи

нансовыхрезультатовдеятельностиявляются: 

− изучениевозможностейполученияприбыливсоответствиисимеющим

сяресурснымпотенциаломпредприятияиконъюнктуройрынка; 

− систематическийконтрользапроцессомформированияприбылииизме

нениемеединамики; 

− определениевлияниякаквнешних,такивнутреннихфакторовнафинанс

овыерезультатыиоценкиприбыли; 

− выявлениерезервовувеличениясуммыприбылииповышениеуровнядо

ходностибизнеса; 

− оценкаработыпредприятияпоиспользованиювозможностейувеличен

ияприбылиирентабельности; 

− выработкарекомендацийпоповышениюэффективностисистемыупра

вленияприбылью. 

Еслипредприятиеполучаетприбыль,оносчитаетсярентабельным.Показател

ирентабельности,применяемыевэкономическихрасчетах,характеризуютотносит

ельнуюприбыльность.Различаютпоказателирентабельностипродукцииирентабе

льностипредприятия. 

Показателирентабельностиидоходностиимеютобщуюэкономическуюхара

ктеристику,ониотражаютконечнуюэффективностьработыпредприятиявыпускае

мойимпродукции. 

Главнымизпоказателейуровнярентабельностиявляетсяотношениеобщейсу

ммыприбыликпроизводственнымфондам. 

Показателирентабельности(доходности)являютсяобщеэкономическими.О

ниотражаютконечныйфинансовыйрезультатиотражаютсявбухгалтерскомбаланс

еиотчетностиоприбыляхиубытках,ореализации,одоходеирентабельности. 

Изменениесоциально-

экономическогоразвитиягосударствавпериодпереходакрыночнымотношениямп
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риводитккачественнымструктурнымсдвигамвсторонуинтенсификациипроизвод

ства,чтообусловливаетнеизменныйростденежныхнакопленийиглавнымобразом

прибылипредприятийразличныхформсобственности.Заинтересованностьпредпр

иятийвпроизводствеиреализациикачественной,пользующейсяспросомнарынкеп

родукции,отражаетсянавеличинеприбыли,котораяприпрочихравныхусловияхна

ходитсявпрямойзависимостиотобъемареализацииэтойпродукции.Прибыльявляе

тсяосновнымисточникомсобственныхсредствфирмы.Соднойстороны,прибыльр

ассматриваетсякакрезультатдеятельностифирмы,асдругой,⎯какосновадальней

шегоразвития. 

Дляпредприятияприбыльявляетсяпоказателем,создающимстимулдляинве

стированиявтесферы,гдеможнодобитьсянаибольшегоприростастоимости.Прибы

ль,каккатегориярыночныхотношенийвыполняетразныефункции,аименно: 

− характеризуетэкономическийэффект,полученныйврезультатедеятел

ьностипредприятия; 

− являетсяосновнымэлементомфинансовыхрезультатовпредприятия; 

− являетсяисточникомформированиябюджетовразныхуровней. 

Актуальностьданнойработывсовременныхусловияхподтверждаетсясовер

шенствованиемэкономическихмеханизмовуправленияприбылью. 

Впроцессенаписаниявыпускнойквалификационнойработыбылирассмотре

ныипроанализированыосновныенаправлениядеятельностиООО«ДОМЛИФТСЕ

РВИС».Вработебылиисследованыосновныеэкономическиепоказателипредприят

ия,атакжепредложенымероприятияпоповышениюприбылиирентабельности. 

Дляоценкиэффективностиработыпредприятиятолькопоказателяприбылин

едостаточно.Например,двапредприятияполучаютодинаковуюприбыль,ноимеют

различнуюстоимостьпроизводственныхфондов,тоестьсуммуосновногокапитала

иоборотныхсредств.Болееэффективноработаеттопредприятие,укоторогостоимо

стьпроизводственныхфондовменьше.Такимобразом,дляоценкиэффективностир

аботыпредприятиянеобходимосопоставитьприбыльипроизводственныефонды,с

помощьюкоторыхонасоздана.Этоиестьрентабельность. 

Прибыльирентабельностьанализируютсядлятого,чтобыполучитьинформа
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цию,котораяпослужитосновойдляэкономическиобоснованныхруководительски

хрешений,ведущихкомпаниюкфинансовомуразвитию.Спомощьюанализаувелич

иваетсяэффективностьдеятельностипредприятия. 

ПроведенныймноюанализприбылиирентабельностиООО«ДОМЛИФТСЕР

ВИС»позволяетсделатьследующиевыводы: 

− рассчитанныепоказателирентабельностисвидетельствуютоснижени

иэффективностидоходностихозяйственнойдеятельностиООО«ДОМЛИФТСЕРВ

ИС»; 

− динамикадоходовирасходовООО«ДОМЛИФТСЕРВИС»вцеломполо

жительная.Однакоследуетобратитьвниманиенаследующиемоменты:увеличение

коммерческихиуправленческихрасходов,уменьшениесальдопопрочимдоходами

расходам. 

В данной работе решены такие задачи:  

 − исследованы теоретические основы повышения прибыли и уровня  

рентабельности предприятия; 

−       разработан механизм формирования, распределения и 

использования прибыли на предприятии; 

−       предложены мероприятия, направленные на повышение прибыли и 

рентабельности предприятия. 

Вцелом,заанализируемыйпериодэффективностьфинансово-

хозяйственнойдеятельностипредприятия,атакжеиспользованииеематериальных

ресурсовувеличилось.Очемговоритростчистойприбылиипоказателейрентабельн

ости. 

Вкачестверекомендацийпредлагается: 

1.Сократитьобъемдебиторскойзадолженностизасчетужесточениясоверше

нствованияработыспоставщиками. 

2.Снизитьматериальныезапасызасчетпереходананапрямыехозяйственныес

вязисКачаровскиммеханическимзаводомпопоставкелебедок. 

3.Повыситьэффективностьпланированияприбылиирентабельностизасчети

спользованиямодуляпрограммногокомплекса«Маркетинг-Аналитик». 
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Вкачествеинновационнойметодикиобработкиианализаинформациибылоп

редложеновнедритьмодульпрограммногокомплекса«Маркетинг-

Аналитик»,предназначенныйдляпрогнозированияобъема 

выручкииприбыли.Внедрениеданногомодуляпозволилоавтоматизироватьобраб

откуианализинформации,т.е.сократитьвремянапредпрогнозныеипрогнозныеопе

рации,вследствиеэтогодобитьсяточностиидостоверностиинформациинеобходим

ойдляпрогнознойоценкиприбылииоперативностивсегопроцессапланированияип

рогнозирования 

Внедрениемониторингаинформацииопоставщикахпозволилонепрерывноо

тслеживатьианализироватьбольшесведенийопоставщиках,предлагающихсвоюп

родукциюнарынкелифтовогооборудованиянаболеевыгодныхусловиях.Монитор

ингпозволилповыситьдостоверностьикачествоинформации,поступающейизвне

шнеймикросреды. 

В результате внедрения рекомендаций выручка увеличится на 1891,5 тыс. 

руб. или на 0,458%, себестоимость вырастет на 0,385% и составит 1176,404 тыс. 

руб., валовая прибыль увеличится на 715,1 тыс. руб. В результате 

рентабельность продукции вырастет на 0,1%, а рентабельность чистой прибыли 

на 0,01%.  

Взаключениехотелосьбыдобавить,чтодлявыборамаксимальноэффективно

гометодаповышенияприбылинапредприятии,нужнонетолькообъективнопроанал

изироватьсамуорганизацию,учитываявсееёплюсыиминусы,нотакжеиотрасль,кк

оторойонаотносится,географическоеположение,законодательство,налогообложе

ниеидругиефакторы,которыепрямоиликосвенногомогутповлиятьнадоходностьп

редприятия. 

Работавобластианализаприбылиирентабельностинапредприятиидолжнаве

стисьпостоянносцельювыявлениянегативныхпроблемиростаприбылиирентабел

ьности.Необходимосоздаватьусловиядляповышенияприбыли,обеспечениереали

зациивоспроизводственной,стимулирующей,регулирующейисоциальнойфункц

ииприбыли. 
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ПРИЛОЖЕНИЯ 

Приложение1 

Основныеидополнительныевидыдеятельности 

 

Основной 

43.29Производствопрочихстроительно-монтажныхработ 

Дополнительные(17) 

28.22 

Производствоподъемно-транспортногооборудования 

28.22.6 

Производстволифтов,скриповыхподъемников,эскалаторовидвижущихсяпешехо

дныхдорожек 

33.12 

Ремонтмашиниоборудования 

41.20 

Строительствожилыхинежилыхзданий 

42.99 

Строительствопрочихинженерныхсооружений,невключенныхвдругиегруппиро

вки 

43.21 

Производствоэлектромонтажныхработ 

43.31 

Производствоштукатурныхработ 

43.32 

Работыстолярныеиплотничные 

43.33 

Работыпоустройствупокрытийполовиоблицовкестен 

43.34 

Производствомалярныхистекольныхработ 

43.39 
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Производствопрочихотделочныхизавершающихработ 

43.99 

Работыстроительныеспециализированныепрочие,невключенныевдругиегруппи

ровки 

43.99.2 

Работыпоустановкестроительныхлесовиподмостей 

43.99.5 

Работыпомонтажустальныхстроительныхконструкций 

43.99.7 

Работыпосборкеимонтажусборныхконструкций 

43.99.9 

Работыстроительныеспециализированные,невключенныевдругиегруппировки 

46.69.3 

Торговляоптоваяподъемно-транспортнымимашинамииоборудованием 

 


